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Resumen Ejecutivo

La investigacion se desarrollé considerando doargsl fundamentales, el primero
obedece a que el tema es relativamente novedospeyta normas especiales de valoracion
entre partes relacionadas, entraron en vigenciauestro pais el 01 de Enero de 2015 y el
segundo obedece a la necesidad de parte de logogehtes de conocer el tratamiento técnico
y legal que la Superintendencia de Administracidibutaria, efectuara, en los procesos de

fiscalizacibn en materia de Precios de Transfesenci

La normativa de Precios de Transferencia regukawlael Libro | de la Ley de
Actualizacién Tributaria, Ley del Impuesto SobreRanta, Decreto nimero 10-2012, del
Congreso de la Republica de Guatemala, persigo@ndig, la manipulacién de los precios de
los bienes tangibles, intangibles y servicios quasladen las empresas vinculadas
econdémicamente, evitar el traslado de las ganagaese obtienen de un pais con tributacion
alta a uno de tributacion baja o nula, evitar lapetencia desleal y el monopolio, a través del

principio de libre competencia.

En suma, el interés fiscal se manifiesta cuandgpé&acion vinculada no es fruto de la

realidad juridica de las sociedades implicadas.

Finalmente se presenta un Estudio de Precios alesferencia, conforme el manual y
guia elaborados por la Superintendencia de Admatigin Tributaria, como un aporte adicional
en el trabajo de investigacion, el cual sera de gitdidad para los lectores del trabajo de

investigacion.



Introduccidén

Las relaciones humanas a través del intercambhestees y servicios dieron origen al
comercio, el cual ha evolucionado a través delktrarso de la historia conjuntamente con la

sociedad.

El desarrollo del comercio es un factor que hagalolo a las empresas a buscar nuevos
territorios y/o nuevas alternativas, este procesandpliacion de mercados ha permitido que las
empresas multinacionales o transnacionales, hagaidot la capacidad de expandir sus
operaciones en otros paises, buscando jurisdiifiseales de menor presion tributaria,

evitando que los beneficios se generen en lospdmale haya mayor tributacion.

Las operaciones sujetas a normas de Precios dsf@mamncia son las que realizan las
empresas con partes relacionadas en el extraigecoal incluye operaciones de importacion,
exportacion, servicios prestados y servicios reoibj intangibles, mismos que tienen relacion

con los servicios de direccion, elementos legal@stables, financieros, técnicos u otros.

A fin de evitar la manipulacion de precios de lagreancias, los organismos
internacionales, como la Organizacion para la Caap@n y el Desarrollo Econdmico (OCDE)
ha trabajado continuamente en la busqueda de rsewasilegales tendientes a evitar este
fendmeno, con el fin de que las Administracionébuarias puedan aplicar su Impuesto Sobre
la Renta que se hubiera producido en la propiadiation fiscal, considerando que la
transaccion comercial se hubiera realizado en cammis de mercado entre empresas

independientes una de la otra.

En suma, el interés fiscal se manifiesta cuandagp&acion vinculada no es fruto de la
realidad juridica de las sociedades implicadasnesstrumento o medio exclusivo de reduccién
fiscal y de competencia desleal, para las empmsasgealizan sus operaciones considerando el
principio de libre competencia.



El trabajo de investigacion, se efectla, considkratos pilares fundamentales, que
dieron origen a la realizacion del presente trgbejoprimero debido a que el tema es
relativamente novedoso, lo anterior si bien edaikis normas especiales de valoracion entre
partes relacionadas, se crearon a través del Demfietero 10-2012, promulgado y publicado
en febrero de 2012, la normativa fue suspendidadpsracontecimientos, como lo fueron la
promocién de la accion de inconstitucionalidad preitia por los contribuyentes, la cual dejo
en suspenso la norma de febrero a diciembre de 0dZuspension de diciembre 2012 al 31
de diciembre de 2014, a través del Decreto num@fB013, emitido por el Congreso de la
Republica de Guatemala, iniciando la vigencia dedamativa relacionada con Precios de

Transferencia en nuestro pais el 01 de Enero d& 201

El segundo pilar, obedece a la necesidad de partesdcontribuyentes de conocer el
tratamiento técnico y legal que la Superintendedeiddministracion Tributaria, efectuara, en
los procesos de fiscalizacidon en materia de Pred@dransferencia, con el fin de evitar
contingencias fiscales (ajustes), a través del @p&nto de Precios de Transferencia de la
Intendencia de Fiscalizacion y desde el punto déawilel fisco, conocer si existe buena
disposicion de las empresas intragrupo, de faciitdocumentacion e informacion, cuando las

empresas efectien operaciones vinculadas entresaguelacionadas.

La normativa de Precios de Transferencia reguladeeleLibro | de la Ley de
Actualizacién Tributaria, del Impuesto Sobre la ReDecreto numero 10-2012, del Congreso
de la Republica de Guatemala, persigue dismirmimdnipulacion de los precios de los bienes
tangibles, intangibles y servicios que trasladen denpresas vinculadas econdémicamente,
logrando con ello evitar el traslado de las garemque se obtienen de un pais con tributacion
alta a uno de tributacion baja o nula, denominguraisos fiscales, lo anterior a efecto de
disminuir la competencia desleal y que se canddiapmesto Sobre la Renta que en derecho
corresponde, al aplicar el principio de plena caempaa en las operaciones que realicen las

empresas intragrupo.



El tema de investigacion desarrolla la metodolpgiacipal de las normas especiales de
valoracion entre partes relacionadas, los prestupaiésgales y consecuencias juridicas de la
normativa, se desarrolla un analisis de derech@acedo, de los principales métodos, aspectos

gue se desarrollan en los capitulos II, Il 'y IV.

Adicionalmente se formula un Estudio de Precio$m@asferencia, conforme el manual
y guia elaborados por la Superintendencia de Adtnawion Tributaria, el cual se encuentra
incluido dentro del Capitulo VI del presente trabae investigacion, aportes que se
consideraron indispensables incluir, por la utdigara los lectores del trabajo de investigacion,

como por ejemplo profesionales, estudiantes, etc.

Es de suma importancia citar que actualmente pei$uendencia de Administracion
Tributaria, a través de la facultad que le otolg@dligo Tributario y sus reformas vigentes y
su Ley especifica, esta efectuando procesos dalifiscion a 22 empresas que realizan
operaciones de comodities, en total son 22 empmdsaas cuales, sobresalen 7 que son
empresas que se dedican a la comercializacion méugiible; sin embargo, lo que llama la
atencién es que el periodo fiscalizado es el 28itBembargo en las fiscalizaciones, el fisco
podria asumir ciertas limitaciones, como lo sopr&sentacion de recursos de vacatio legis por
parte de los contribuyentes, por la suspensida derimativa, asi mismo podria asumir el riesgo
de la prescripcién, por estar fiscalizando el @013, ya que en caso sea necesario obtener
mayor informacion, a fin de poder formular y sutderjustes, se prolongaria las revisiones, ya

gue la carga de la prueba en todo proceso deifiaceln le corresponde al fisco.

Otro punto a considerar es que la propia normatevaierta forma carece de certeza
juridica, en la implementacion y aplicacion del odét de importaciones y exportaciones,
denominado sexto método, ya que este estableclgpeecios de las mercancias se fijan de
acuerdo a parametros internacionales, en las iaportes en el momento de la compray en las
exportaciones el dia del embarque, sin embargootanativa es amplia al establecer la
utilizacién de parametros internacionales, lo quedde ser objeto de cuestionamiento de parte
de los contribuyentes al fisco.



Se debe considerar que de acuerdo con las rediascyrices de la Organizacién para
la Cooperacion y el Desarrollo Econdmico, se dstabun orden para la aplicacion de los
meétodos para establecer si existe manipulacioogderecios de las mercancias que se trasladan
entre empresas intragrupo, estableciendo que seagicar en primera instancia los métodos
tradicionales y en segundo plano los otros métodims embargo, la Superintendencia de
Administracion Tributaria, actualmente Unicamentgdeempleando el Sexto Método,
I6gicamente por la informacion que posee a traedasibases de datos que tiene a su alcance
por parte de las diferentes Aduanas del pais, cuardCDE, establece el orden de los métodos,
asi mismo indica que el método preferido para smhac inconsistencias derivadas de la
aplicacion de la normativa de Precios de Transtesess el método del precio comparable no
controlado —CUP—.

La conclusion del trabajo objeto de investigacigira en que se recomienda la
utilizacion, aplicacion e implementacion de los Awlos Anticipados de Precios de
Transferencia -APA’s-, lo anterior debido a quiisel esta iniciando un largo recorrido, en la
aplicacion de la normativa de Precios de Transtgsesin embargo, se debe tomar en cuenta
gue este proceso es una fase de conciliacion, emaladebe existir flexibilidad por parte del
fisco, para considerar la propuesta que preseageocdntribuyentes, logrando con ello reducir
los plazos de revision y obtencion, en caso prqcedaecaudo a corto plazo, ya que si se
considera la experiencia de otros paises, comonfirgey Chile para agotar el procedimiento
administrativo y contencioso, y finalmente obtemea sentencia definitiva transcurren de 10 a

12 afos para concluir un expediente.

Por parte de los contribuyentes, se persigue esotaingencias financieras — fiscales, y
debido a la fama y prestigio comercial, muchas esg® mantienen una politica conservadora,
persiguiendo evitar la litis, el resultado de laok@acion de un APA’s, serd para el fisco, el
control de las empresas que realizan operaciomeslaidas, 0 cual coadyuvara a que enteren
el Impuesto Sobre la Renta que en derecho corrdeppmpara los contribuyentes de certeza

juridica y tranquilidad, evitando con ello conting&s futuras.



Finalmente el presente trabajo contiene seis dapjtsiendo los siguientes: en el primer
capitulo se desarrolla los antecedentes generaléssdprecios de transferencia, el segundo
capitulo establece las consideraciones tedricasiogladas con los precios de transferencia, el
tercer capitulo regula el marco legal de la nowvaatie los precios de transferencia, en el cuarto
capitulo, se desarrolla la aplicacion de la metngial para determinar si las empresas vinculadas
estan utilizando precios de transferencia, el quiapitulo establece los desafios que afrontara
la Superintendencia de Administracion Tributaria, la aplicacion de la normativa legal
relacionada con precios de transferencia y pamdlen el sexto capitulo se da a conocer el
porqué de la importancia, utilizacion, aplicaciomajidacion de los Acuerdos Anticipados de
precios de transferencia, tanto para el fisco cquam el contribuyente, incluyendo la
formulacion de un estudio de precios de transféagronforme el manual y la guia elaborada
por la Superintendencia de Administracion Tribatafinalmente, el trabajo contiene las

conclusiones, recomendaciones a que se arribbipliagrafia utilizada.



Capitulo |

Antecedentes de los Precios de Transferencia



1.1. Comercio y Globalizacién

“A medida que los medios de comunicacion se fupesfeccionando se fue ampliando y
evolucionando el comercio, desde el primitivo cariterlocal de la antigedad hasta el
desarrollado comercio internacional”. (Consejo @marhericano Arancelario y Aduanero,
2003).

“El comercio en general se refiere a una activigiagl persigue un fin de lucro consistente
en el intercambio de bienes o servicios entre mtodes y consumidores, y que facilita la
circulacion de riquezas”. (Consejo CentroamericArencelario y Aduanero, 2003). En este
punto es importante citar que la figura fin de ¢uen la comercializacion de bienes o servicios
gue persiguen los comerciantes, se encuentra cegatael articulo 2 del Decreto numero 2-70
del Congreso de la Republica de Guatemala, Cédigdainercio y sus reformas vigentes.

Cuando la zona de intercambio sobrepasa las femtaacionales, aparece como
necesidad del trafico de mercancias el Comercierriational (intercambio de bienes y
servicios entre proveedores y consumidores resdam dos 0 mas paises distintos), surgiendo

con ello la globalizacion econdémica.

La Globalizacién es el fenébmeno que se esta dands mmundo actual, derivado de la revolucion de la
ciencia, la tecnologia y acelerada innovacién deftamacion, que hacen a las economias de cadarza

interdependientes entre si, reduciendo drasticananportancia de las fronteras fisicas y nademg

acercando los mercados locales e internacionalagpdugar al desarrollo de una economia mundidaas

Giron, 2002, pag. 47).

Ante el proceso de Globalizacién, la politica ttédyia es quizas el area mas sensible a la
cual los gobiernos deben prestar especial atenedfin de ejercer mayor control en el
cumplimiento de las obligaciones fiscales de cawdribuyente, debido a que los ingresos de
las personas tanto naturales como juridicas cadlapdivienen mas de fuentes ubicadas
geograficamente en otros paises, lo anterior debid@pertura de los mercados, lo cual facilita



la movilizacién de los factores de produccion ypamticular, la movilizacién de capital y

trabajo.

La apertura de los mercados y la rapida movilidadod factores de la produccion han incrementaslo la
transacciones internacionales. Con respecto apsaciones del mercado internacional, los gobieanos
través de sus legislaciones impositivas en pasiceh el Impuesto a la Renta han tratado muche alete
que irrumpiera el fenémeno de la globalizacion,vpee las maniobras que pudieran efectuar los
contribuyentes mediante alteraciones en los prelgdss bienes y servicios. Las alteraciones epresios

ocurrian y ocurren en gran medida entre empresasi@das y se exteriorizan en precios que no aeflig

realidad del mercaddlrias Giron, 2002, pag. 47).

A partir de 1950 en el inicio del proceso de Gldzalion de la economia mundial por parte del GATT

(Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y dee@ma), han tratado de evitar que los comerciantes

utilicen el comercio como un instrumento que legpprcione un mayor beneficio fiscfUlaje Moreno).

Las maniobras y alteraciones en precios represguatanlos gobiernos una pérdida de ingresos para lo
fiscos, en muchos casos resultan no obstante iEldeign vigente, dificiles de comprobar, sobreoted

las transacciones de orden internacional, impidiezrd consecuencia otorgarles el tratamiento trilouta
gue les hubiera correspondido de acuerdo con laladaecondmica. Lo anterior sucede primordialmente
en los paises denominados en desarrollo, porqueiertan con una legislacion adecuada que contemple
normas precisas y sanciones fuertes por la aplicade precios de transferencia por empresas
multinacionales y/o transnacionales y que ademésltém a las Administraciones Tributarias requerir

informacion de este tipo de transacciones, en faangdica con el objeto de implementar proceditoign

tributarios para combatirlagUlaje Moreno).

El traslado del factor capital -transferenciasririaras en tiempo real a otros paises -, a
lugares denominados "refugios tributarios" o "peraifiscales” (tax havens) y la practica de los
precios de transferencia componen un nuevo ordemoetco. Esta forma facilita el manejo en
la asignaciéon de gastos y utilidades entre las esagrvinculadas de acuerdo a su situacion
fiscal, evadiendo con ello el Impuesto a la Renta.

Las normas reguladoras de precios de transfereres presupuestos y consecuencias

juridicas, que permitan a las Administraciones Utabias, poder verificar que las operaciones
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gue efectian los contribuyentes sean reales y gupaguen a las circunstancias que en el
momento influenciaron al celebrar un acto o coatidg bienes o servicios por debajo de

condiciones normales, 0 en su caso a pagar ungpasiv

1.2. Antecedentes generales a nivel mundial de los Preside Transferencia

La practica de precios de transferencia se hanarlgi y desarrollado por la globalizacion
mundial, como resultado de la expansion y trasaanideale las operaciones mercantiles que
realizan empresas multinacionales y/o transnaa@snain sucursales, agencias, 0 empresas en

las cuales tienen participacion o direccion enrdifes paises.

“La Gran Bretafia a partir de 1915 es el primer gaisel mundo que adopta en su
legislacion fiscal lo que conocemos como Preciod dasferencia, seguida de los Estados
Unidos de América”. (Bettinger Barrios, 1995).

A partir de 1930 en los Estados Unidos de Nortemadéomienza el tratamiento y estudio del tema, asi
bajo la denominacion deptecio normal de mercado abiertd, aparece en la Seccion 482 del Cadigo de
Impuestos Internos de los Estados Unidos en samegitacion de 1935, aunque sin disponer la utibpac

de ninglin método concreto para arribar a dichdteelu La jurisprudencia se basé entonces en thistin
principios para establecer si las operaciones tedas efectuando en condiciones normales de mercado
buscando definir si las partes intervinientes habi&ribido precios equitativos y razonables o pci
equitativos con mas un plus constituido por garem@zonables, como consecuencia de ver mermaslos su

ingresos por la transferencia de recursos desdeskaslos Unidos, en beneficio de terceras jurisuies.
(Bettinger Barrios, 1995).

A partir del 16 de abril de 1948 nace el ConveradGoperacion Econdmica Europea
agrupando a 18 paises. El 14 de diciembre del96@lsen Estados Unidos de América y
Canada, surgiendo asi la Organizacion para la Caopa y el Desarrollo Economico (OCDE),
entrando en vigor el 30 de septiembre de 1961.

Desde entonces la OCDE, ha buscado elaborar ydoetdo que generalmente se conoce
de manera internacional como las reglas del juegorggulan a los paises miembros de dicha

organizacion en las transacciones internacionales.
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Como consecuencia de lo anterior, las Administreesol ributarias de varios paises han

establecido reglas de precios de transferencidoue a las directrices de la OCDE, asi como

de los preceptos relacionados en esta materiaaricca los tratados comerciales y fiscales

celebrados entre paises a fin de establecer utribdisdn justa de utilidades entre partes

relacionadas ante la determinacion del impuestmize a pagar y evitar la practica de evasion

fiscal.

No obstante es en 1963, cuando la Organizacién lpataoperacion y Desarrollo Econémico (OCDE)
incorporé los precios de transferencia a su Comviludelo para Evitar la Doble Imposicion, y en gba

1979 produjo un informe sobre el tema, basado addacion del principio del arm’s length. La apticen

de este principio redujo la aplicacion de preciestrdnsferencia(Comite de Asuntos Fiscales y

Consejo de la Organizacion para la Cooperacionsaido, 1979)

En México el concepto de Precios de Transferemcadspté debido a que se convirtié en un pais aliéan
globalizado y con un nimero mayor de exportacienesportaciones de los Estados Unidos de América y

de Canada. En lo que a la legislacion mexicana etanpos Precios de Transferencia tienen su primer

antecedente en los afios 1986 y 1¢{dfendoza, 2012).

En 2014 la OCDE elaboro el proyecto BEPS (La erodi® las bases y la transferencia de beneficibs), e
cual es un problema mundial que requiere solucigltdsales, lo anterior se hace necesario debide s
han establecido debilidades en las normas impasitiue producen una doble exencién o una impaosicid
inferior a la ordinaria. El término BEPS se refiarkas estrategias de planificacién fiscal utilesdoor las
empresas aprovechando las discrepancias e inansas existentes entre los sistemas fiscalesmalem
cambiando artificiosamente los beneficios a lugdeesscasa o nula tributacién, donde la empresamape
realiza actividad econdmica alguna, lo que le pereludir casi por completo el impuesto de sociedad
La baja o nula imposicién no s@er se causa de preocupacion, pero si lo son cuando astiiadas a
practicas que disocian artificiosamente la basemiipe de las actividades que la generaron. Elqmioy

BEPS es especialmente importante para los paisgssanrollo porque dependen en mayor medida de los

ingresos por impuestos societarios, sobre toddddas empresas multinacional@rganizacion para

la Cooperacion y Desarrollo Econémico, 2014).

La iniciativa BEPS persigue determinar si las regtuales permiten la movilizacién de rentas a

jurisdicciones diferentes de aquellas donde lavidetil de negocios es llevada a cabo, y por ende que
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medidas deben tomarse. Los 15 ejes del Plan déAB&PS, permiten combatir el problema de la ewasio

fiscal, las practicas fiscales perjudiciales y lanficacion fiscal agresiva por parte de las erspse
multinacionales, los cuales sofOrganizacion para la Cooperacion y DesarrollonBeoaico,
2014).

Abordar los retos de la economia digital para lpasicion.

Neutralizar los efectos de los mecanismos hibridos.

Refuerzo de la normativa sobre CFC.

Limitar la erosion de la base imponible por viaddducciones en el interés y otros pagos finangiero
Combatir las practicas tributarias perniciosasgtaip en cuenta la transparencia y la sustancia.
Impedir la utilizacion abusiva de convenio.

Impedir la elusion artificiosa del estatuto de EP.

© N o 00k~ w D PE

Asegurar que los resultados de los precios deféi@mgia estan en linea con la creacion de vétoeeios

de transferencia Intangibles.

9. Asegurar que los resultados de los precios defén@mgia estan en linea con la creacion de véloeeios
de Transferencia: Riesgos / Capital.

10. Asegurar que los resultados de los precios deftnamia estan en linea con la creacion de vaoecios
de Transferencia: Otras transacciones de altoaiesg

11. Establecer metodologias para la recopilacion yélisis de datos sobre la erosion de la base irbfonpi
el traslado de beneficios y sobre las accionesgrdrantarse a ella.

12. Exigir a los contribuyentes que revelen sus meoasssde planificacion fiscal agresiva.

13. Reexaminar la documentacién sobre precios de tasfia

14. Hacer mas efectivos los mecanismos de resoluci@ocleoversias.

15. Desarrollar un instrumento multilateral.

1.3. Antecedentes generales de los Precios de Transfetenen América Latina y el
Caribe

En los paises de América Latina y el Caribe, ldumidén en el control de los precios de transferha
sido dispar. Si se clasifica a los paises, tomamoonsideracién una serie de indicadores, tale® e

tiempo en que fueron emitidas e implementadashislaciones, el avance en materia de controlfaidit
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y los aspectos vinculados con los recursos humaegsyeden definir cinco grupgddnternational Tax
Compact ITC, 2012).

4 Un primer grupo, conformado por aquellos paiseshgmeimplementado normas desde hace mas de

una década, como es el caso de Argentina, Bragixyco;

4 Un segundo grupo de paises, que ha implementadidalgignes mas tarde, pero que han logrado
avances sustantivos, como es el caso de ChiledBguReplblica Dominicana y Venezuela. En
todos los paises que integran estos dos primeupegyrlas legislaciones cubren todos o la mayoria
de los aspectos que permiten el control de losgeele transferencia y tienen unidades dedicadas
exclusivamente al control de estos, obligacioneda®imentacion, auditorias, asi como, casos en

tribunales.

4 Un tercer grupo estd compuesto por los paises guddntalecido las legislaciones de precios de
transferencia y han creado o se encuentran enogesw de formacion de unidades especializadas,

como es el caso de Colombia, Pert y Uruguay.

4 Un cuarto grupo de paises, se encuentra en una i@ prematura de desarrollo de la normativa,
dado que si bien sus legislaciones ya han sido ydgamdas, estas recién han entrado en vigencia o
no han entrado en vigencia ain. De igual modo, uslidades de precios de transferencia se
encuentran en proceso de formacion. En este ghgereamos a El Salvador, Guatemala, Honduras

y Panama.

4 El resto de los paises analizados, que conformauiedo grupo, son aquellos que a la fecha no han
introducido normativas. Aqui encontramos a Boli@asta Rica, Jamaica, Nicaragua, Paraguay y
Trinidad y Tobago. Sin embargo, todos los paiséssasefialados, con excepcion de Jamaica y
Bolivia, se encuentran en proceso formulacion dgntenes para el control de los precios de

transferencia.

A continuacion, se detallan aspectos comparatieda tegislacion y experiencia de los
paises de América Latina y el Caribe, en relacaimlos Precios de Transferencia:
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Cuadro 1: Comparativo de la legislacion y experiena de los paises de América Latina'y

el Caribe, en relacion con los Precios de Transfaneia

AREAS DE
PRECIOS DE
ADMINISTRACION
TRIBUTARIA

ARGENTINA Sl Sl Sl Sl Sl Sl |
BOLIVIA NO NO NO NO NO NO \%
BRASIL Sl Sl Sl Sl Sl Sl |
CHILE Sl Sl Sl NO Sl Sl ]
COLOMBIA Sl Sl NO NO SI Sl 1l
COSTARICA NO NO NO NO NO Sl \%
ECUADOR Sl NO SI Sl SI Sl 1l
SALVADOR Sl NO NO NO NO Sl \Y
GUATEMALA Sl NO NO NO NO Sl \Y
HONDURAS Sl NO NO NO NO NO [\
JAMAICA NO NO NO NO NO NO \%
MEXICO Sl Sl Sl Sl Sl Sl |
PANAMA SI NO NO NO NO SI \Y
NICARAGUA NO NO NO NO NO NO \%
PARAGUAY NO NO NO NO NO NO \%
PERU Sl Sl Sl Sl Sl Sl I}
Dglilll::lL\lJ%IACl:\a Sl NO Sl Sl Sl Sl ]
T?_”géigDoY NO NO NO NO NO NO \%
URUGUAY Sl NO Sl NO NO Sl 1]
VENEZUELA Sl Sl Sl NO Sl Sl Il

1.4. Antecedentes generales de las Normas Especiales \da&loracion entre Partes

Relacionadas (Precios de Transferencia) en Guatenaal

Guatemala suscribié un Convenio de Asistencia Myt@moperacion Técnica el 25 de

Abril de 2006, aunque hasta el 2012, fue reconocmoo instrumento en base al estandar

Internacional ente las Administraciones Tributayiasduaneras de Centro América.

En la Region Centroamericana, en junio de 2007afirebada en Managua por el Comité de Ministros y

Secretarios de Finanzas de los paises de Américtral;eRepublica Dominicana y Panama una ley que

establecia un modelo de fijacion de Precios desfeaencia uniformglMendoza, 2012).
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El 16 de febrero de 2012 se emiti0 el Decreto nani€r-2012, del Congreso de la
Republica de Guatemala, Ley de Actualizacion, ell @ontiene en el Libro I, la Ley del
Impuesto Sobre la Renta, el cual estipula en eldit, Capitulo VI, las Normas especiales de
Valoracién entre partes Relacionadas (Normas quéae los Precios de Transferencia), sin
embargo, es importante mencionar que el 25 de Elee2013, se interpuso inconstitucionalidad
de caracter general en contra de los articulosi89 grocediendo la Corte de Constitucionalidad
a suspender provisionalmente el articulo 61 segpediente nimero 208-2013, el 01 de febrero
de 2013, posteriormente se declaré sin lugar lanstitucionalidad promovida el 17 de
diciembre de 2013. Finalmente, la vigencia de lasyis especiales de Valoracion entre partes
Relacionadas mismas que entraron en vigenciaat Enero de 2015 segun el Decreto nimero
19-2013.

El Gobierno de la Republica de Guatemala suscriomayo 2012, 7 acuerdos de
intercambio de informacion en Materia Tributariandos siguientes paises: Republica de
Finlandia, Reino de Dinamarca, Islandia, Reino deuldga, Groenlandia, Reino de Suecia,
Gobierno de las Islas Feroe.

Guatemala a partir del 5 de diciembre de 2012 r#&idda Convencion de Asistencia
Administrativa Mutua en Materia Tributaria, de lsatson parte mas de 43 paises, fue retirada
de la lista gris de la OCDE, y actualmente apasstéa lista blanca de dicha Organizacién

Internacional.

1.5. Organizaciones Internacionales y su participaciénrela determinacion de normas

de Precios de Transferencia.

El Banco Interamericano de Desarrollo (BID), el #@iMonetario Internacional, (FMI),
el Instituto Centro Americano de Estudios Fisca(6SEFI) y el Banco Mundial (BM) han
emitido opinion con respecto al tema de tributaditternacional en la region, relativos al
control de los precios de transferencia.



1€

Recomiendan el uso de metodologias simples y agtapide acuerdo a la realidad de los paises y la
creacién o consolidacién de unidades especializadtas opcion valida en estos casos, la constitugen,
opinién de los Organismos con injerencia tributdoa Acuerdos Anticipados y lo&dfe Harbours'. En

cuanto que ambos representan una medida confignli® tpara el contribuyente como para las

administraciones tributariaglnternational Tax Company - ITC, 1996).

La principal via de apoyo ofrecida por parte deQoganismos Internacionales es la asistencia t@conie
se configura de acuerdo a las necesidades porafifEsvadas y diagnosticada en precios de transfare
para cada pais. Esta manera de fomentar el ddsawble precios de transferencia en América Latiela

Caribe, resulta de gran beneficio. A continuacise,dan a conocer lineamientos de los Organismos

Internacionales{International Tax Company - ITC, 1996).

Cuadro 2: Comparativos de la legislacién y experiaria de los paises de América Latina'y

el Caribe, en relacion con los Precios de Transfaneia

1 |Crear o consolidar una unidad ad hoc, integractzoedinada con fiscalizacion.

2 |Crear o consolidar el intercambio de informacion.

Mantener el dialogo constate con las empresasauignales.

Preparar guias administrativas detalladas para implamég nuevas regulaciones, de forma que se mantenga la
aplicacién uniforme de las regulaciones y provémisano tiempo transparencia y predictibiidad.

Tomarse el tiempo necesario para entrenar a los auditore ya conocer al sector privado sobre las nyevas
regulaciones.

Considerar una fase de acercamiento con el contribuyenteezar con la construcciéon de la base de datps de
contribuyentes con riesgos de precios de transferencieegp,luentonces, conducir revisiones preliminares |para
comprobar la documentacion y verificar los riesgos de pramscia. En la conduccion de auditorias comprensias de
precios de transferencia, seria practico comeimacasos relativamente faciles como préstamos/gissrintra-grupd.

1 |Implementacion de planes piloto.

2 |Busqueda de metodologias apropiadas a la redigladda pais.

Unidades especializadas

Comenzar de manera simple, solo enfocandose en los pigscgetores donde hay percibido problemas de predios de
BANCO transferencia,

VIS]\Is)V:YRI 2 | Utiizar una metodologia que sea simple de corderen

3 |Considerar regimenes simpliicados (safe harbours)

Cuadro 3: Principales retos que enfrentan las Admiistraciones Tributarias en la

implementacion efectiva de controles y/o normativasobre Precios de Transferencia
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El recurso humano y la base de datos comparables

Una de las prioridades es la formacion de un grupo de exptpsecios de transferencia que comprende de los au
fiscales experimentados, contadores, economistas, di®gaingenieros (ordenadores, mineria, quimica, etcseiai
supervisar el plan de implementacion, el grupo de audifisiges, y controlar todos los casos de precios de transie)
Sin embargo, una Oficina Grandes Contribuyentes (OGC) wpeohe bien es un requisito previo para la aplicd
adecuada y efectiva de las normas de precios rieirancia.

litores

cion

ICEFI Capacitacion en la practica del personal y unglaio bien disefiado.

BANCO Fomentar la capacitacion.

MUNDIAL

Todas las organizaciones coinciden que la capamitgcformacion del recurso humano,
y la disponibilidad de recurso tecnoldgico (baseslatos), son los mayores retos que afrontan
las Administraciones Tributarias en Latinoaméricaely Caribe, a fin de combatir la
manipulacion abusiva de los precios de transfeaerfalicionalmente, el FMI sefiala que el
desarrollo de la legislacion adecuada y balanceadana de las bases para el éxito de la

implementacion del régimen de precios de transtgaen

Cuadro 4: Fortalecimiento de la Normativa Precios d Transferencia

Desarrollo de normativa.

Creacién y fortalecimiento de unidades de Preao$rdnsferencia o simiares 6to método.

Control de turismo en el Caribe Ingles

La Asistencia Técnica del FMI es basado en la demanda, yskeraa técnica que podriamos en mater|
precios de transferencia va desde la preparacion hastaldarientacion, También proporcionamos asesorar
sobre precios de transferencia desde perspectivas maasangles como la politica tributaria general
Administracion Tributaria.

a de
hiento
D la

Metodologias o enfoques alternativos al de la OGDE,sean costos efectivos y adecuados a la tkalida
centroamericana.

ICEFI

YA\ (G0 | & aplicacion de la legislacion, evaluacion deresgos, desarrollo de capacidades de las personas,
(Y1W]\In]V:YS implementacion de Safe Harbours y los APAs
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Capitulo I

Consideraciones tedricas relacionadas con los Preside

Transferencia

2.1. Partes Relacionadas



a)

19

Definicion Econdmica: “Una parte relacionada esta definida por la vindtiac

de negocio que pueda existir entre las partesahlas como la exclusividad,

disponibilidad y oportunidad, pueden definir laslacones entre oferentes y

demandantes de manera espedfaiternational Tax Company - ITC, 1996).

b)

Definicion Legal: ElI Decreto numero 10-2012 del Congreso de la Regalte

Guatemala, en el Libro | de la Ley de Actualizacigibutaria, establece en el articulo

56 los presupuestos legales para establecer cearglen partes relacionadas.

Cuadro 5: Estructura Logica Juridica del articulo 56 de la Ley del Impuesto Sobre la

Renta

PRESUPUESTO LEGAL

CONSECUENCIA JURIDICA (SE CONSIDERA PARTE RELACIONADA)

CUANDO UNA DIRIGA EL 25% POSEE MAYORIA DE
DE CAPITAL VOTOS
FACULTAD DENOMBRAR|
ODESTITUIRA
ADMINISTRADORES
CUANDO CINCO O MENOS
CUANDO EXISTE UNA PERSONA 8 PUEDA DISPONER DE
REISDENTE EN GUATEMALA Y PERSONAS DIRIGAN PARTES ACUERDOS CELEBRADOS
LITERAL UNA RESIDENTE EN EL RELACIONADAS
AN

A EXTRANJERO HAYA DESIGNADO CON
SUS VOTOSLA MAYORIA

DE ADMINISTRADORES

LA MAYORIA DE
PARTE RELACIONADA JU RC}']ID/?(l.'\rADgELRTFAE \IPHER(?{? Ij\AU\I ADMINISTRADORES, SON
B N . PERSONEROS DELA OTRA|
MISMO GRUPO EMPRESARIAL SOCIEDAD
PERSONA RESIDENTE EN GUATEMALA Y QUE TENGA UN
DISTRIBUIDOR O AGENTE EXCLUSIVO EN EL EXTRANJERIO
AGENTE O DISTRIBUIDOR EN GUATEMALA DE UNA ENTIDAD EN EL
EXTRANJERO
TAMBIEN SE CONSIDERA PARTE
RELACIONADA
PERSONA RESIDENTE EN GUATEMALA YESTABLECIMIENTOS
PERMANENTES EN EL EXTRANJERO
ESTABLECIMIENTO PERMANENTE EN GUATEMALA Y CASA MATRIZ
EN EL EXTERIOR

C) Definicion Contable-Financiera: La Norma Internacional de Contabilidad

numero 24 define que una parte se considera vidawan la entidad, si dicha parte:
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Cuadro 6: Estructura Logica Juridica NIC 24

PRESUPUESTO LEGAL CONSECUENCIA JURIDICA (SE CONSIDERA PARTE VINCULADA)
CONTROLA A,ES
CONTROLADA POR, O ESTA
BAJO CONTROL COMUN CON
LA ENTIDAD
TIENE UNA PARTICIPACION
DIRECTA O INDIRECTAMENTE EN LA ENTIDAD QUELE
LITERAL OTORGA INFLUENCIA
nAn SIGNIFICATIVA SOBRELA
MISMA
PARTE A TIENE CONTROL CONJUNTO
SOBRE LA ENTIDAD
" ES UNA ASOCIADA
B"
LITERAL .
nem ES UN NEGOCIO CONJUNTO, DONDE LA ENTIDAD ES UNO DE LOS PARTICIPES
LITERAL .
pn ES PERSONAL CLA VE DE LA DIRECCION DE LA ENTIDAD O DE SUDOMINANTE]
LITERAL ES UN FAMILIA R CERCANO DE UNA PERSONA QUE SE ENCUENTRE EN LOS
"E" SUPUESTOS A)OD)
LITERAL ES UNA ENTIDAD SOBRELA CUAL ALGUNA DE LAS PERSONAS QUE SE
b Ol ENCUENTREN EN LOS SUPUESTOS D) O E), EXERCE CONTROL
LITERAL
G ES UN PLAN DE PRESTA CIONES POST-EMPLEO PARA LOS TRABAJADORES

2.2. Precios de Transferencia
Definiciones:

a) “Precios de Transferencia, debe entenderse com@loges que son asignados
a los bienes tangibles, intangibles o de servigiges se transfieren entre las empresas
vinculadas econdmicamente”. (International Tax Canyp- ITC, 1996).

b) El precio de transferencia “es el precio cargado ytwa compafiia por bienes, servicios o

propiedad intangible a una subsidiaria u otra cdtigpadependiente. Puesto que estos precios no son
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negociados en un mercado abierto libre, aquellakigo desviarse de los precios acordados bajo
operaciones no vinculadas en transacciones coniparahjo las mismas circunstancias. Si el precio de
los bienes, servicios o intangibles se encuenfddien forma excesiva en una transaccion enttegar
relacionadas, la rentabilidad del vendedor se merga y la del comprador disminuye. Contrariamente,
si el precio de los bienes, servicios o intangiskedija demasiado bajo, la rentabilidad del comprae
incrementa y la del vendedor disminuye”, de esanfopuede manejarse los precios, y trasladarse

utilidades a paises con menor imposicién, con & leucompafiia en su conjunto podria obtener mayor

utilidad. (Glosario Internacional de Impuestos, 1996).

C) Hamaekers, indica que el fundamento econdmico sigtecios de transferencia radica en la
posibilidad de evaluar el comportamiento de laglades integrantes del grupo. A través del colero d
precios por bienes y servicios transferidos ded&aun grupo, las entidades estan en condiciones de

adoptar la mejor decision posible en cuanto arsideacomprar o vender bienes y servicios dentueaf

del grupo.(Hamaekers).

d) Bettinger, sostiene que debe entenderse como préeiotransferencia “todos aquellos
lineamientos que van orientados a evitar, que pmsale naturaleza comercial o contractual provoque

efectos fiscales nocivos en el pais donde se getes utilidades o pérdidas en una actividad esaypiad

o de servicios”(Bettinger Barrios, 1995).

De acuerdo a las definiciones antes citadas, seidmma que los Precios de

Transferencia, consiste en la manipulacion de psaie un grupo multinacional o transnacional,

gue se reflejan al momento de efectuar transfeasroe bienes, servicios e intangibles a las

empresas miembros del grupo, cuyo objetivo pergigdiecir las ganancias y con ello reducir o

evitar el pago de impuestos, regularmente en parsdssarrollo.

Principio de Plena Competencia

En base al principio de plena competencia gira ldstructura tedrica de los precios de

transferencia, el cual se enmarca de acuerdo dilestrices de la Organizacion para la

Cooperacién y Desarrollo Econémico —OCDE-.

Definiciones
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“El Principio de Plena Competencia (arm’s lengtsjablece que las entidades vinculadas
al negociar entre si, deben fijar los precios dederencia en la misma forma que hubiesen sido

concertados entre terceros independientes quearesgusus propios intereses”. (Hamaekers).

La —OCDE- defini6 el principio arm’s length, enMeddelo de 1979, como “El precio
gue habrian acordado partes no conexas implicaddsaesacciones iguales o analogas en

condiciones iguales o analogas en el mercado ahi@rstituto de Estudios Fiscales, 2010).

El articulo 9 del Modelo de Convenio Tributariolde-OCDE—, que constituye la base
de la Negociacién de los convenios fiscales bidésrentre paises miembros de la -OCDE—, y
entre un namero de cada vez mayor de paises nobmispdispone que “(Cuando)...dos
empresas (asociadas) estén, en sus relacionesctalg®p financieras, unidas por condiciones
aceptadas o impuestas que difieran de las quensmrtadadas por empresas independientes,
los beneficios que habrian sido obtenidos por umdad empresas de no existir dichas
condiciones, y que de hecho no se han realizadosaale las mismas, podran incluirse en los

beneficios de esa empresa y someterse a impoginiéansecuencia”.

Para determinar el principio de plena competersgadebe considerar el precio de

mercado, el cual posee ciertas caracteristicasukss se detallan a continuacion:

a) Andlisis y comparabilidad de la transacciénDebe analizarse la transaccion, a
fin de determinar el tipo de operacion que se esafizando y la posibilidad de ser

comparable con alguna otra, con un precio de merabigtrto conocido.

b) Caracteristicas subjetivas: El precio prudente debe tomar en cuenta las

circunstancias especiales que circundan la traigsacc

C) Reconocimiento de la transaccion tal como fue legaénte estructurada vy el
acuerdo contractual privado: La transacciéon debe estudiarse en la forma legalgia,
asimismo el precio debe considerar las obligacipngadas de las partes que no puedan

ser dejadas de lado en el analisis de la transaccio
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d) En un mercado abierto: Es decir, sin que existan condiciones especialed e
mercado como podrian derivarse de un monopoliolquiga precio prudente debe

basarse en las condiciones del mercado y refleggpiacticas corrientes.

e) Disponibilidad de la informacién: La informacion deberia ser accesible.

f) Andlisis funcional: La determinacion del precio prudente debe tomar en
consideracion las funciones realizadas por las esapr pertenecientes al grupo

econdmico.

En teoria, la ventaja fundamental del principio ‘arlangth es la de situar a las compafiias
vinculadas en igualdad con compafias independigraapie de esta forma se puede reflejar la

realidad econdmica de las transacciones.

Sin embargo, en el proceso de determinacion del eam’s length, no se encuentra libre
de dificultad, por los siguientes factores:

1. En muchas ocasiones la obtencién de la informasiditiente y competente, para

aplicar el principio es ardua y conlleva costo y#&o0s casos es imposible recabarla.

2. Es comun que las empresas logren reducciones e&ostss de logistica, desarrollo de
la marca, riesgos y otras funciones, situacionmqupuede evaluarse en el contexto del

arm’s length cuando se pretende hallar transaccmmaparables independientes.

3. Otradificultad con la que es factible tropezalag®lativa a la distribucion de funciones
y riesgos. En mercados competitivos, la organizad® la produccion y distribucion
estd determinada por consideraciones de eficiepcidesgo gerencial, sujeto a

restricciones de recursos y tecnologia
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Cuadro 7: Objetivos en la Fijacién de Precios de Tensferencia segun el Sujeto

OBJETIVOS DEL EMPRESARIO OBJETIVOS DE LA ADMINISTRACION TRIBUTARIA

DESARROLLAR MECANISMOS PARA EMVITAR LA DOBLH
IMPOSICION, ESTABLECER EL VALOR REAL DE LA
MERCANCIAS IMPORTADAS Y QUE SE COMERCIALICEN H
CONDICIONES DE LIBRE COMPETENCIA.

MOVIMIENTO INTERNACIONAL DE FONDOS DE UNA
1 |JURISDICCION A OTRA, UTILIZANDO PRECIOS MA$ 1
ALTOS O PRECIOS MAS BAJOS.

PREVENCION DE EVASION DE IMPUESTOS, AL PREVEN|R
QUE LAS EMPRESAS MANEJEN DE FORMA ARBITRARI
LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA DE BIENES Y SERVICIQS,
LO CUAL PRODUCE UNA REDUCCION DE LA BAS
IMPONIBLE EN EL IMPUESTO, CERANDO LA EROSION DE
LA RECAUDACION FISCAL.

PENETRACION EN NUEVOS MERCADOS O REDUCCI]
2 |DE LA COMPETENCIA AL ESTABLECER UN PRECID 2
MUY BAJO.

p=4

CORRECTA ASIGNACION DE RENTA A CADA PAIS: E
OBJETIVO, EN ESTE CASO EN PARTICULAR, ES LOGRAR
EVITAR LA TRANSFERENCIA INADECUADA DE INGRESO
FISCALES ENTRE DISTINTOS PAISES.

DISMINUCION DEL PAGO DE ARANCELES (
3 |APROVECHAMIENTO DE SUBSIDIOS A LA 3
EXPORTACION.

CORRECTO REFLEJO DE INGRESOS Y EGRESOS: SE DEBE
TENER EN CUENTA QUE SE TRATA DE MEDIR RESULTADJS
EN EMPRESAS VINCULADAS, AUNQUE JURIDICAMENT
INDEPENDIENTES, CON SEDE EN DIVERSOS PAISES.

DISMINUCION DE RIESGOS POR FLUCTUACIONH
4 |(PAISES CON UNA MONEDA FLUCTUANTE A PAISEp 4
CON MONEDA ESTABLE)\.

n

DISMINUCION DEL PAGO DE IMPUESTOS, MEDIANT
LA MANIFESTACION DE LOS BENEFICIOS El
JURISDICCIONES QUE TENGAN MENOR CAR
TRIBUTARIA.

2.4. Métodos para determinar Precios de Transferencia:

El principio rector en materia de precios de traresicia lo constituye el precio normal de
mercado abierto o principio de arm’s length. Lasefrices de la OCDE, asi como las
normativas legales, describen diversos métodoswiszados por el contribuyente, a los fines
de evaluar si las transacciones interfronterizabzadas con compafias vinculadas producen

como resultado un rango arm’s length.

A continuacién, se detallan los métodos que pueserutilizados para determinar la

existencia de Precios de Transferencia:
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Cuadro 8: Métodos para Determinar la Existencia dd’recios de Transferencia

METODOS TRADICIONALES OTROS (BASADOS EN LAS UTILIDA DES OTROS
PRECIO N VALORACION DE
INSTITUCION QUE LO REGULA CONTEgLASO PRECIO DE DEL COSTO DIVISION DE MARGEN NETO DE IMPO(F){TASI(O)NES Y
COMPARABLE REVENTA MAS MARGEN BENEFICIOS LA TRANSACCION EXPORTACIONES
OCDE X X X X X
SAT - GUATEMALA, DECRETO NUMERO X X X X X X
10-2012 DEL CONGRESO DELA COMPARABLE
REPUBLICA DE GUATEMALA, ARTS. 59 NO PRECIO DE COSTO PARTICIPACION DE MARGENES ART. 60 DTO. 10-201p
Y60 CONTROLADO REVENTA ADICIONADO  LAS UTILIDADES = TRANSACCIONALES

¢, Qué es lo que se compara en todos estos métodos?

En el método del precio no controlado comparaldlejue se compara son ventas y

compras, este método es el preferido por la OCDE.

En los métodos del precio de reventa, como en ebst® mas margen lo que se compara

es el margen bruto.

En los métodos del margen neto de la transaccién, gl de la division de beneficios,

lo que se compara es la utilidad neta.

En el método de valoracién de importaciones y gapmnes lo que se verifica es el

precio pagado o realmente por pagar segun el GATT.

2.5. Andlisis de Comparabilidad

Ser comparable significa que ninguna de las difgasn(si las hay) entre las situaciones objeto de

comparacion pueda afectar significativamente |asliociones analizadas en los métodos, o que se puede
realizar ajustes lo suficientemente precisos coana pliminar los efectos de dichas diferengiastituto

de Estudios Fiscales, 2010).
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Para poder determinar el grado real de comparadiksd necesario analizar y valorar las caractasstie

las operaciones, o de las empresas, que hubiediopiafluir en las condiciones de la negociaciéneé
mercado libre, y realizar asi los ajustes aprogguira establecer las condiciones de plena congieten
(activos utilizados y los riesgos asumidos, claasgbntractuales, circunstancias econémicas dmatéss

y las estrategias empresariales que estas peryigeara realizar un estudio de comparabilidad sobre

operaciones vinculadas y no vinculadas, o entidadesiadas o independientes, es necesario tomar en

cuenta los siguientes factores:

Cuadro 9: Factores que se deben considerar en untidio de Comparabilidad

ANALISIS FUNCIONAL

CIRCUNSTANCIAS ECONOMICAS

ESTRATEGIAS COMERCIALES

IDENTIFICAR Y COMPARAR LAS ACTIVIDADES

CON TRASCENDENCIA ECONOMICA, (ACTIVO!

UTILIZADOS Y LOS RIESGOS ASUMIDOS PO

LAS PARTES EN LA OPERACION), LARIESGO) DE BIENES Y SERVICIO|
ACEPTACION DE UN RIESGO MAYOR SEALTERNATIVOS; NIVELES DE OFERTA
COMPENSARA CON UN AUMENTO EN LOFJDEMANDA EN EL MERCADO; PODEH

BENEFICIOS QUE SE ESPERA OBTENER, SE DH

COMPRENDER LA ESTRUCTURA
ORGANIZACION DEL GRUPO, SE DEBE
EXAMINAR LOS TERMINOS CONTRACTUALES
TAMBIEN SERA RELEVANTE VERIFICAR LOY
DERECHOS Y LAS OBLIGACIONES JURIDICA
DEL CONTRIBUYENTE.

BLOCALIZACION ~ GEOGRAFICA;  DIMENSION
FGRADO DE COMPETENCIA; DISPONIBILIDAD (E

BEHOQUISITIVO DE LOS CONSUMIDORES, LA
INATURALEZA Y  ALCANCE DE LA
NREGLAMENTACION DEL MERCADO; LOS COSTE
DE PRODUCCION; LOS COSTES DE TRANSPOR]
EL NIVEL DE MERCADO; LA FECHA Y EU
BVIOMENTO DE LA OPERACION, ETC.

LA COMPARABILIDAD CON EL FIN DE FIJAR LOS
PRECIOS DE TRANSFERENCIA. ESTAS ATIENDH
UN GRAN NUMERO DE ASPECTOS PROPIOS
BA EMPRESA, COMO PUEDEN SER |
INNOVACION Y EL DESARROLLO DE NUEVOY
PRODUCTOS, EL GRADO DE DIVERSIFICACIO
LA AVERSION AL RIESGO, LA VALORACION DH
LOS CAMBIOS POLITICOS, LA INCIDENCIA DH
LAS LEYES LABORALES WMIGENTES Y EN
'[EROYECTO, LA DURACION DE LOS ACUERDO$,
ASi COMO CUALESQUIERA OTROS FACTORH
QUE INFLUYEN EN LA GESTION COTIDIANA DH
LA EMPRESA.

2.6.

El Rango de Plena Competencia

En algunos casos es posible aplicar el principipldera competencia hasta determinar una cifra iniea

constituird la referencia mas fiable para establscena operacion responde a las condiciones eteapl

competencia. Sin embargo, en la medida en quetdardimacion de precios de transferencia no coystitu

una ciencia exacta, habra muchas ocasiones dorajgi¢acion del método o métodos mas apropiados

conduzcan a un rango de cifras en el que todas sk relativamente igual de fiables. En estasscéas

diferencias entre las cifras incluidas en el raqmgeden deberse a que, en general, la aplicacidorideipio

de plena competencia permite sélo una aproximaaidas condiciones en las que hubieran operado

empresas independient¢stituto de Estudios Fiscales, 2010).

Es importante considerar que si las condicionesvagites de la operacion vinculada se encuentrarnoden

del rango de plena competencia, no sera necesalipar ajustes, caso contario debe darse al baggnte

la oportunidad de argumentar como satisface elkipim de plena competencia, y si no es capaz de
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demostrar estos hechos, la administracion triaidebe determinar el punto comprendido en el raiego
plena competencia para ajustar la condicidon d@daarion vinculada, Si existen resultados extreques
influyan en pérdidas o en beneficios inusualmeleteaelos, es importante antes de realizar repanaizar
las razones que los generan.

Cuando persistan defectos en la comparabilidadiigsér conveniente utilizar herramientas estadisti
gue permitan determinar este punto (por ejemplonédaiana, la media, la media ponderada, el rango
intercuartil u otros percentiles), dependiendo a& ¢aracteristicas especificas de los datos, defin
minimizar el riesgo de error provocado por defe@nda comparabilidad que persistan pero que no se

conocen o no pueden cuantificarse.

Varias Administraciones para depurar defectos ecotaparabilidad y establecer el
principio de plena competencia, han utilizado egmintecuatilico, el cual es una medida de
variabilidad adecuada cuando la medida de posmdiral empleada ha sido la mediana y él
se define como la diferencia entre el tercer dugrél primer cuartil, a la mitad del rango

intercuartil se le conoce como desviacion cuartil.

En Guatemala la Administracion Tributaria al monoaie efectuar auditorias de Precios
de Transferencia puede utilizar el rango interdyértanterior de conformidad con lo regulado
en el Acuerdo Gubernativo Numero 213-2013, Reglametel Libro I, de la Ley de
Actualizacion Tributaria, Decreto Numero 10-201P@engreso de la Republica de Guatemala,
el cual establece en articulo 47, en su parteumamde “ ....... El rango intercuartil proporciona
una medida aceptable del rango de plena competétigango intercuartil, es el comprendido
entre el percentil 25 y el percentil 75 de los lteslos derivados a partir de las operaciones
comparables no controladas. Si los resultados depearacion controlada se encuentran fuera
del rango de plena competencia, la Administracidbutaria puede hacer las determinaciones
gue ajusten el resultado del contribuyente cordmlal punto mas apropiado que se encuentre
en plena competencia; salvo que el contribuyeiggesldemostrar con nuevos elementos que sus
resultados estan dentro del rango intercuartibéstalo por un precio comparado no controlado
confiable. En caso contrario, el ajuste se hartarmente equiparando el precio al valor de
la mediana de todos los resultados...”.

2.7. Acuerdos Anticipados de Precios de Transferencia
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En un entorno de negocios globalizado, las autdesld@ributarias de los paises en donde

las empresas desarrollan actividades con par@sarhs, es de vital importancia que cuenten

con esquemas fiscales modernos, dinamicos y sioguids que se apeguen a lineamientos

internacionales, a fin de determinar la corregtasta distribucidén de los recursos tributarios.

A criterio personal los Acuerdos Anticipados decire de Transferencia (Acuerdo entre

el contribuyente y las autoridades tributarias edé@metodologia de Precios de Transferencia),

son un mecanismo que deben implementar las Admanishes Tributarias que inician la labor

de fiscalizacion de operaciones con partes reladias, con el fin de solventar de forma agil

controversias y obtener resultados a corto plazo.

Cuadro 10: Consideraciones para la implementaciénedun APA segun el Sujeto

EMPRESARIO

EXISTENCIA DE UNA CONTROVERSIA CON LA
AUTORIDADES FISCALES, Y SE REQUIERE UN
SOLUCION EN UN AMBITO DE NEGOCIACION ENTRE
LAS PARTES Y NO DE CONFRONTACION JUDICIAL.

POR EXPERIENCIAS DESAGRADABLES EN AUDITORIAIS
EN MATERIA DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA.

SE DESEA MINIMIZAR CONTINGENCIAS FINANCIERAY
O FISCALES, YA QUE AL AVALARSE UN APA, LAY
PARTES DEBERAN APEGARSE A LOS TERMINOS BN
LOS QUE FUE NEGOCIADO.

POLITICA CORPORATIVA CONSERVADORA, QU
PERMITE AL CONTRIBUYENTE QUE LO NEGOCIA UNA
CERTEZA SOBRE EL TRATAMIENTO EN MATERIA D§
PRECIOS DE TRANSFERENCIA Y SUS POSIBLES
CONSECUENCIAS FISCALES.

LOS CONTRIBUYENTES DEBEN EVALUAR LA POSICIO
COSTO BENEFICIO, SI SE EFECTUAN EN UN FUTUH
DETERMINACIONES O AJUSTES EN MATERIA D
PRECIOS DE TRANSFERENCIA.

IIIOL

ADMINISTRACION TRIBUTARIA

ACERCAMIENTO DE FORMA  VOLUNTARIA  DEY
CONTRIBUYENTE A LA ADMINISTRACION TRIBUTARIA

PRINCIPIO BENEFICIO - COSTO PARA LA ADMINISTRACIOH
TRIBUTARIA

CONTRIBUYENTES DEBEN APORTAR A L4
ADMINISTRACION TRIBUTARIA TODA LA INFORMACION
Y DOCUMENTACION QUE CONSIDERE NECESARIA PARA L
REVISION DEL APA.

LA ADMINISTRACION TRIBUTARIA PUEDE: APROBAR
DENEGAR, MODIFICAR CON  ACEPTACION DE
CONTRIBUYENTE.

VALIDEZ DEL APA PARA LOS PROXIMOS PERIODOS D
LIQUIDACION, SIN QUE PUEDA EXCEDER DE LOS
PERIODOS SIGUIENTES DE LA FECHA DE LA APROBACIQ
DEL APA

=




Capitulo Il

Marco legal de los Precios de Transferencia

3.1. Sistema tributario guatemalteco

28
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Definicién

El sistema tributario es el conjunto de institueistributarias y tributos que configuran el ordeieaiho
fiscal nacional, para un periodo de tiempo deteadon Es preciso advertir, de inmediato, que no
cualquier conjunto o suma de impuestos constituyesistema tributario. Para que se pueda denominar
asi, es preciso que las exacciones tributariaaagtia respuesta a toda una serie de principmsiiicos,
politicos, juridicos, econémicos y técnicos, que I8s sectores de tal sistema. Por otra parte, asleed
conjunto de tributos asi disefiados, el sistemattiio debe contar con toda una serie de insties@ue

garanticen la exactitud del cumplimiento de lasgalgiones fiscales, tanto por parte de los admadsis

como por parte de la administracighijado, 1996).

b) Instituciones que conforman el Sistema Tributario Giatemalteco

Cuadro 11: Instituciones vinculadas al sistema tribtario del pais

SUPERINTENDENCIA DE
MINISTERIO DE FINANZAS CONGRESO DE LA PRESIDENTE DE LA ADMINIS TRACION SISTEMA JUDICIAL
PUBLICAS REPUBLICA REPUBLICA TRIBUTARIA
LAS FUNCIONES
ENTE QUE TIENE , PRINCIPALES SON EL JURLIgI;:ILé(I\;%g)’:L e
FACULTAD DE ELABORAR INSTITUCION PRESENTAR INICIATIVAS COBRO, LA EJERCE. CON
ANTEPROYECTOS DE LEY| ENCARGADA, EN FORMA|  DELEY, VETAR O RECAUDACION, EL EXCLUSVIDAD
RELACIONADA CON EXCLUSIVA, DE SANCIONAR LA LEY, CONTROLY LA ABSOLUTA. POR LA
TRIBUTOS, LAS CUALES | DECRETAR IMPUESTOS | EXONERAR DEMULTAS Y|  FISCALIZACION DEL CORTE SUPREMA DE
TRASLADAN AL ORDINARIOS Y RECARGOSALOS | CUMPLIMIENTODELAS | cr 2 Dot o
ORGANISMO EJECUTIVO |  EXTRAORDINARIOS. CONTRIBUYENTES. OBLIGACIONES DEMAS TRIBUNALES QUE
PARA SU TRAMITE. TRIBUTARIASDELOS |~ ' 20 Fer b Evea.
CONTRIBUYENTES.

C)

Definicién de Tributo

“Tributos son las prestaciones comunmente en digeeoel Estado exige en ejercicio
de su poder tributario, con el objeto de obteneuns®s para el cumplimiento de sus fines”.
(Congreso de la Republica de Guatemala, 1991).

d) Clasificacion de los Tributos
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De conformidad con el articulo 10 del Decreto nioeP1 del Congreso de la Republica
de Guatemala, Codigo Tributario y sus reformasntgg las clases de tributos en el territorio

nacional son: impuestos, arbitrios, contribucioegseciales y contribuciones por mejoras.

El sistema tributario guatemalteco se conformaggraimente de impuestos, definiendo
la palabra Impuesto como “La Prestacion obligaj@iadinero o en especie, que el Estado, en
ejercicio de su poder de imperio, exige, en virtlel ley, sin que se obligue a una
contraprestacion, respecto del contribuyente, tiireente relacionada con dicha prestacion”.
(Garcia Vizcaino, 1999).

A continuacién, se detallan las normas que conti@seectos que se deben considerar en
la aplicacién de las normas de los Precios de Tesxia.

3.2. Constitucion Politica de la Republica de Guaiteala

La Constitucion es la fuente por excelencia dekbleo, en cuanto determina la estructura del Estado,
forma de Gobierno, la competencia de los 6rganostitacionales y administrativos, los derechoshedes
de los ciudadanos, la libertad juridica y deterniosaproblemas béasicos de una comunidad, elevaldos a

categoria de constitucionales, para mantenerloagr@antemente fuera de los vaivenes de los problemas

politicos cotidianos(Flores Gomez & Gustavo, 1976)

El sistema tributario guatemalteco se sustenta®miincipios constitucionales, para el
tema objeto de estudio se consideran relevantesgoentes:

Principio de Legalidad: El principio de reserva de ley tributaria denommaatincipio de legalidad,
constituye una regla de Derecho Constitucionalufaibio, universalmente adoptada por los ordenawsent
juridicos contemporaneos. Casas parafraseandotar Wckmar recalca que dicho principio se encuentra
contenido en todas las constituciones contemposafaa dicho principio se requiere que para laiéanc
de leyes tributarias tomen necesaria intervencgidtganos depositarios de la voluntad generakgigsa

gue sea su denominacion y modo de funcionamiemtpé vendra dado por la tradicion institucional y
tipo de organizacion politica adoptad@€ortes, Parlamento, Asamblea General, Congreso,
Legislatura, etc.). (Casas, 1999).
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Juan Carlos Liqui sefiala que el principio consitinal de legalidad solo puede quedar satisfechargn
la ley formal — material contenga todos los elemmgm/isenciales para crear de manera cierta la otdiga
es decir: (Liqui, 1993)

a. El hecho imponible, definido de manera cierta.

b. Los presupuestos de hecho a los que se atriby@déiccion del hecho imponible.

c. Los sujetos obligados al pago.

d. ElI método o sistema para determinar la base impmreb sus lineamientos esenciales.
e. Las alicuotas que se aplicaran para fijar el mdetdributo.

f. Los casos de exenciones.

g. Los supuestos de infracciones.

h. Las sanciones correspondientes.

El 6rgano administrativo como competencia parébieel pago.

. Eltiempo por el que se paga el tributo.

El principio de Legalidad, se encuentra reguladolan articulo 171 y 239 de la
Constitucion Politica de la Republica de Guatemalgerando el articulo 239 los presupuestos
antes indicados, estableciendo “Corresponde colusixidad al Congreso de la Republica,
decretar impuestos ordinarios y extraordinaridsitaos y contribuciones especiales, conforme
a las necesidades del Estado y de acuerdo a kdaeyjusticia tributaria, asi como determinar

las bases de recaudacion, especialmente las digslien.”:

En nuestro medio el principio de Legalidad en niateibutaria relaciona con Precios de
Transferencia, se encuentra regulado en el Decréioero 10-2012 del Congreso de la

Republica de Guatemala, Ley de Actualizacién Tekat Libro I, Titulo 1l, Capitulo VI.

Principio de Presuncion de Inocenciala presuncion de partes relacionadas, generada
por el articulo 9 del modelo de la OCDE, estimprisuncion de inocencia tutelada en el
articulo 14 de la Constitucion, bajo este princigole debe otorgar a los contribuyentes
la oportunidad de comprobar que no existe vincataen las operaciones mercantiles que
efectian, asi mismo permite a la Administraciorbdtaria aducir que las empresas en

realidad no tienen relacion.
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“...el articulo 14 constitucional reconoce, en smer parrafo, el derecho fundamental de toda persola

que se impute la comision de hechos, actos u ongisidicitos o indebidos a que se presuma su imien
durante la dilacién del proceso o expediente guelse conozca la denuncia, y hasta en tanto lechsgya
declarado responsable judicialmente en sentenda@al®mente ejecutoriada. Se trata, entonces, de una

presuncion iuris tantum...” Gaceta No. 47, expadidfo. 1011-97, pagina No. 109, sentencia: 31-03-98
(Corte de Constitucionalidad, 2002)

"...una presuncion iuris tantum”, dirigida a gaizant al sindicado que no podra sufrir pena o sangige
no tenga fundamento en prueba pertinente, valgrgadan tribunal con eficacia suficiente para désteu
presuncion y basar un fallo razonable de respolisathi porque, en caso contrario, el principio
constitucional enunciado prevalecera en su fav@aceta No. 60, expediente No. 288-00, paginals,
sentencia 02-05-01.

Principio de Derecho de defensaLa defensa de la persona y sus derechos son
inviolables. Nadie podr& ser condenado, ni privdelsus derechos, sin haber sido citado,
oido y vencido en proceso legal ante juez o triboompetente y preestablecido.

Ninguna persona puede ser juzgada por Tribunalgecizdes o secretos, ni por

procedimientos que no estén preestablecidos legédme

“...Tal garantia consiste en la observancia pdem®l tribunal, de todas las normas relativagrafaitacion

del juicio y el derecho de las partes de obtengranunciamiento que ponga término, del modo nydisloa
posible, a la situacion de incertidumbre que emateliprocedimiento judicial. Implica la posibilidaféctiva

de ocurrir ante el 6rgano jurisdiccional competgraea procurar la obtencién de la justicia, y d#izar

ante el mismo todos los actos legales encaminatiodefensa de sus derechos en juicio, debienduider

y darsele oportunidad de hacer valer sus mediaefimsa, en la forma y con las solemnidades ptascri
en las leyes respectivas. Se refiere concretamante,posibilidad efectiva de realizar todos lotsc
encaminados a la defensa de su persona o de sehaderen juicio. Si al aplicar la ley procesal ada
concreto se priva a la persona de su derecho denac@nte jueces competentes y preestablecidos, de
defenderse, de ofrecer y aportar prueba, de pasaldgatos, de usar medios de impugnacion contra

resoluciones judiciales, entonces se estara argeviotacion de la garantia constitucional del debid

proceso...” Gaceta No. 54, expediente 105-99, padio. 49, sentencia: 16-12-94Corte de
Constitucionalidad, 2002)
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“...Los derechos de audiencia y al debido procesanoeidos en el articulo 12 de la ley fundamerstal,
provenir de una norma general prevista en la pdogmatica, deben tener plena observancia en todo
procedimiento en que se sancione, condene o afgeteohos de una persona...”Gaceta No. 59, expesliente
acumulados Nos. 491-00 y 525-00, pagina No. 1G6egeia: 16-06-00.

“...Esta disposicién constitucional garantiza elegbo de defensa y establece el derecho de aualiglzci
oportunidad que surja el contradictorio necesapennmite el acceso a la jurisdiccion que habraidenid

o resolver el conflicto de intereses que se hulsieseitado entre personas determinadas...” GacetaINo.
expediente No. 551-01, sentencia: 19-09-01.

Adicional a los principios citados, también es imaote considerar los siguientes
principios constitucionales, los cuales no sontobje desarrollo en el presente trabajo: De
Seguridad y Certeza Juridica, De Igualdad, DeclastiEquidad, De Capacidad de Pago, No
Confiscatoriedad, No Doble Tributacion, De Juridéd, De Irretroactividad y Régimen
Econdmico Social, sin embargo se deben considerraldel debido proceso, tanto para el
sujeto pasivo como activo, a fin de formular paitgpael contribuyente su derecho de defensa

y para la Administracion Tributaria, emitir unagkgion apegada a derecho.

3.3. Decreto numero 6-91 del Congreso de la Repltdide Guatemala, Cédigo Tributario

y sus reformas vigentes

El Cddigo Tributario y sus reformas vigentes, tagerelaciones juridicas que se originan
de los tributos establecidos por el Estado, padesito el ente rector de verificar el correcto
cumplimiento de las obligaciones tributarias dedostribuyentes entre partes relacionadas es
la Administracion Tributaria, ente que a travéssdegpoder coercitivo que le otorga el Estado
realiza verificaciones, las cuales se ponen defraatu en los procesos de fiscalizacion.

Las facultades y funciones de la Administracionblitaria, de acuerdo al Cdédigo
Tributario y sus reformas vigentes, se encuentegualadas en los articulos 98 y 98 “A”, las

cuales son: La Recaudacion, El Control y la Figealbn de tributos.
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En cuanto a los procesos de fiscalizacion, la Adstracion Tributaria, cuenta con la
facultad de solicitar a los contribuyentes los @ertas necesarios de fiscalizacion, a fin de

validar las operaciones que realizan las empraesks&uales existe vinculacion.

Si derivado de la revision se establecen incongige en las operaciones que han
efectuado las empresas intragrupo, se deben farthoslajustes respectivos y se deben dar a

conocer al contribuyente, por el procedimiento llegarespondiente.

A continuacion, se detalla la estructura del Proishto Administrativo Tributario,

regulado en el Codigo Tributario y sus reformasnigs:

Cuadro 12: Etapas del Procedimiento Administrativo

No. ETAPA PLAZO BASE LEGAL
SELECCION DEL CONTRIBUYENTE POR PARTE DE LA
! ADMINISTRACION TRIBUTARIA. NO HAY DTO. 1-98
TRASLADO DEL CASO AL AREA OPERATIVA
2 CORRESPONDIENTE. NO HAY DTO. 1-98
EMISION DEL NOMBRAMIENTO (DESIGNACION DEL
PERSONAL QUE VA A EFECTUAR LA REVISION
ADICIONALMENTE, EL PERSONAL SE DEBE
IDENTIFICAR CON SU CARNE CORRESPONDIENTE).

ELABORACION DE REQUERIMIENTO D

NO HAY ART. 152 DTO. 6-9]

4 INFORMACION. NO HAY ART. 93 DTO. 6-91
NOTIFICACION DEL REQUERIMIENTO DH

5 INFORMACION NO HAY ART. 93 DTO. 6-91

6 PERSONAL NOMBRADO REALIZA TRABAJO Dg NO HAY ARTS. 98'Y 98 "A"
CAMPO. DTO. 6-91

7 |SUSCRIPCION DE ACTA DE ACTUACIONES. NO HAY ART. 192TO. 6-91

8 PERSONAL NOMBRADO EFECTUA TRABAJO DE NO HAY ARTS. 100 Y 103
GABINETE (DE OFICINA) DTO. 6-91
ELABORACION DE INFORME DE AUDITORIA, Y EN

9 |[CASO CORRESPONDA PLIEGO DE LIQUIDACIONES QUE  NO HAY ART. 151 DTO. 6-9}

CONTIENEN LOS AJUSTES FORMULADOS.




CONTINUACION

No.

ETAPAS DEL PROCEDIMIENTO ADM
ETAPA

SE LLEVA A CABO EL MECANISMO PREVIO PARA

INISTRATIVO
PLAZO

BASE LEGAL

36

5 DIAS.

10 SOLUCIONAR EL CONFLICTO TRIBUTARI( NO HAY ART. 145 "A" DTO.
(PROCEDIMIENTO FACULTATIVO PARA LA 6-91
ADMINISTRACION TRIBUTARIA).

SI EL CONTRIBUYENTE ACEPTA LOS AJUSTES, -
11 |IPROCEDE A CANCELAR EL ADEUDO EN UN PLAZO DE 5 DIAS ART. 145 "A"DTO.

6-91

91

PROCEDIMIENTO ECONOMICO COACTIVO

Sl EL CONTRIBUYENTE MANIFIESTA SU

12 INCONFORMIDAD, LA ADMINISTRACION TRIBUTARIA, ALS;—(;P%IQT?AI\’\TO ARTS. 145 "A" Y 144
PROCEDE A NOTIFICAR LA AUDIENCIA QUE EN PRUEBAS DTO. 6-91
DERECHO CORRESPONDE.

13 |CONTRIBUYENTE EVACUA LA AUDIENCIA. 30 DIAS ART. 148DTO. 6-91

30 DIAS CORREN

CONTRIBUYENTE PUEDE SOLICITAR PLAZO DE

14 PERIODO DE APERTURA A PRUEBA. A PARTIR DEL |ART. 146 DTO. 6-91.

6TO. DIA

15 SE PUEDE DICTAMINAR DILIGENCIAS PARA MEJOR 15 DIAS ARTS. 144 'Y 148
RESOLVER DE OFICIO O A PETICION DE PARTE. DTO. 6-91

16 | SE EMITE LA RESOLUCION CORRESPONDIENTE. 30 DIAS ARI48 Y 149

17 | SE ELEVA EL EXPEDIENTE. 5 DIAS ART. 154 DTO. 6-9

18 | INTERPOSICION DEL RECURSO DE REVOCATORIA. 10 DIAS RA. 154 DTO. 6-9

19 | INTERPOSICION DEL OCURSO 3 DIAS ART. 155 DTO. 6
ENMIENDA Y NULIDAD (PROCEDE EN CUALQUIER

20 |ESTADO, PERO NO PODRA INTEERPONERSE CUANIPO 3 DIAS ART. 160 DTO. 6-9
PROCEDAN LOS RECURSOS
EMISION DE RESOLUCION DEL TRIBUTA LA CUALU

21 |CONFIRMA, MODIFICA, REVOCA O ANULA LA 30 DIAS ART. 154 DTO. 6-9
RESOLUCION REQUERIDA

22 RESOLUCION CONFIRMA ADEUDO TRIBUTARIQ, 5 DIAS ARTS. 176 Y 178

DTO. 6-91

30 DIAS DESPUES

23 | SILENCIO ADMINISTRATIVO DE ESTADO DE |ART. 157 DTO. 6-91
RESOLVER
PROCEDIMIENTO CONTENCIOSO ADMINISTRATIV(Q
24 (SISTEMA JUDICIAL). 30 DIAS ART. 161 DTO. 6-9
25 | EMISION DE SENTENCIA. 30 DIAS ART 16659? DTO.
26 CASACION DE CONFORMIDAD CON EL CODIG) 15 DIAS ART 626 DTO. LEY]
PROCESAL CIVIL Y MERCANTIL 107

Las etapas indicadas, no se desarrollaron, erdvijieé se incluy6 en cada una la base

legal que la regula, en la cual se puede verioatontenido y procedimiento respectivo.
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3.4. Decreto numero 1-98 del Congreso de la Repdidi de Guatemala, Ley de la

Superintendencia de Administracion Tributaria

A través del Decreto numero 1-98, del Congreso aedrkepublica de Guatemala, fue
creada la Superintendencia de Administracion Taibiat como ente autbnomo a quien se le
delega la funcion del sujeto activo de los impugesResponsable de Administrar, Gestionar,
Planificar, Programar, Dirigir, ejecutar, supervigaontrolar todas las actividades que tengan
vinculacién con las relaciones juridico-tributariagie surjan como consecuencia de la

aplicacion de la normativa relacionada con la rdaaidn, control y fiscalizacion de los tributos.

La Superintendencia de Administracion Tributariargpdesarrollar oportunamente las
funciones que establece la ley especifica le asggaonforma por 6 gerencias, las cuales les

dan cobertura a los 22 departamentos de pais oséstals:

Gerencia Contribuyentes Especiales Grandes
Gerencia Contribuyentes Especiales Medianos
Gerencia Regional Central

Gerencia Regional Nororiente

Gerencia Regional Sur

S A

Gerencia Regional Occidente

El articulo 3 de la ley Orgéanica de la Superinteictie de Administracion Tributaria,

establece el objeto y funciones de la AdministradiGbutaria, dentro de las que sobresale:

“a. Ejercer la administracion del régimen tribidaraplicar la legislacion tributaria, la
recaudacion, control y fiscalizacion de todos fdmitos internos y todos los tributos que gravan
el comercio exterior, que debe percibir el Estado...,

b. Administrar el sistema aduanero de la Republecaonformidad con la ley...,

c. Establecer mecanismos de verificacion de precngen de mercancias y denominacién
arancelaria, a efecto de evitar la sobrefacturazgubfacturacion y lograr la correcta y oportuna

tributacion......
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d. Organizar y administrar el sistema de recaudaaobro, fiscalizacion y control de los

tributos @ SU Cargo......covvvvvee e ieeeean

3.5. Decreto numero 10-2012 del Congreso de la Rétida de Guatemala, Ley de

Actualizacion Tributaria, libro I, Impuesto Sobre la Renta

El trabajo se encuentra focalizado al andlisisdedulacion de Precios de Transferencia,
por lo cual se procederé a incluir los aspectaveagites del Capitulo VI, el cual establece las
normas especiales de valoracion entre las par@saeadas, las cuales fueron inicialmente
suspendidas por considerarlas inconstitucionalestegormente se declar6 sin lugar dicha
accion, las normas objeto de estudio son de obsaea/g aplicacion obligatoria a partir del 1
de enero de 2015, segun el articulo 27 del Dedwemero 19-2013 del Congreso de la
Republica, a continuacion se ilustra las facultatbela Administracion Tributaria relacionadas
con el tema:

Cuadro 13: Facultades de la Administracion Tributaia

APLICANDO PRINCIPIO DE
LIBRE COMPETENCIA ART. 56
DTO. 10-2012

OPERA CIONES COMPARABLES
ART. 58 DTO. 10-2012

EXPERIENCIA S DE OTROS
PAISES (MODELO OCDE)

OPERA CIONES ENTRE

ADMINISTRA CION 3 PARTES RELACIONADAS
TRIBUTARIA VERIFICARA SEGUN ART. 56 DTO. 10-
2012

CON LA INFORMA CION
OBTENIDA DELA
SUSCRIPCION DE A CUERDOS

UTILIZANDO BASES DE
DATOS ADQUIRIDAS

A TRAVES DELA

DR R,
2

A continuacion, se detallan los métodos establecidos en

utilizados por la Administracion Tributaria, para verificar operaci
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Cuadro 13: Métodos para verificar operaciones entréartes Relacionadas

ADMINISTRACION
TRIBUTARIA
VERIFICARA, LA
EXISTENCIA DE
OPERACIONES ENTRE
PARTES RELACIONADA S

METODODEL PRECIO
COMPARABLE NO
CONTROLADOART. 59 DTO. 10-
2012

CONSISTE EN VALORAR EL PRECIO DEL BIEN O]
SERVICIO EN UNA OPERACION ENTRE|
PERSONAS RELACIONADAS AL PRECIO DEL
BIEN O SERVIIO IDENTICO O DE
CARACTERISTICAS SIMILARES EN UNA
OPERA CION ENTRE PERSONAS|
INDEPENDIENTES.......

METODO DEL COSTO
ADICIONADO, ART. 59 DTO. 10-

2012

CONSISTE EN INCREMENTAR EL VALOR DE
ADQUISICION O COSTO DE PRODUCCION DE
UN BIEN O SERVICIO EN EL MARGEN
HABITUAL QUE OBTENGA EL
CONTRIBUYENTE EN OPERA CIONES|
SIMILARES CON PERSONAS O ENTIDADES|
INDEPENDIENTES.......

A 4

PUEDE RECALIFICAR
OPERACIONES ART. 61
DTO.10-2012

METODO DEL PRECIO DE
REVENTA, ART. 59DTO. 10-2012

CONSISTE EN SUSTRAER DEL PRECIO DE
VENTA DE UN BIEN O SERVICIO EL MARGEN|
QUE APLICA EL PROPIO REVENDEDOR EN|
OPERA CIONES SIMILARES CON PERSONAS O
ENTIDADES INDEPENDIENTES.....

METODO DE LA PARTICION DE|
UTILIDA DES, ART. 59 DTO. 10-
2012

CONSISTE EN ASIGNAR A CADA PARTE
RELACIONADA, LA PARTE DEL RESULTADO)
COMUN, DICHA OPERACION U OPERACIONES.,
SE HACE EN FUNCION DE UN CRITERIO QUE|
REFLEJE ADECUADAMENTE LAS|
CONDICIONES DE ENTIDADES|
INDEPENDIENTES......

METODO DEL MARGEN NETO
DE LA TRANSACCION, ART. 59
DTO. 102012

CONSISTE EN ATRIBUIR A LAS OPERA CIONES
REALIZADAS CON UNA PERSONA
RELACIONADA EL MARGEN NETO QUE EL
CONTRIBUYENTE O, EN SU DEFECTO,
TERCEROS ~ HABRIAN  OBTENIDO  EN|
OPERACIONES IDENTICAS O SIMILARES
REALIZADAS ENTRE PARTES|
INDEPENDIENTES......

METODO DE VALORACION
PARA IMPORTACIONES O
EXPORTACIONES DE

MERCANCIAS, ART. 60 DTO. 10
2012

EN EL CASO DE IMPORTA CIONES, EL PRECIO|
DE LAS MERCANCIAS NO PUEDE SER
SUPERIOR A SU PRECIO EN BASE A
PARAMETRO INTERNACIONAL A LA FECHA
DE COMPRA EN EL LUGA R DE ORIGEN.

EN EL CASO DE EXPORTA CIONES, EL PRECIO)
DE LAS MERCANCIAS EXPORTADAS SE
CALCULA DE ACUERDOA LA INVESTIGACION|
DE PRECIOS INTERNA CIONALES, A LA FECHA
DEL ULTIMO DIA DE EMBARQUE, SALVO
PRUEBA DE QUE LA OPERA CION SE CERROEN|
OTRA FECHA.....

Para elnalisis de operaciones comparablese procedera conforme lo establecido en

el articulo 58 de la ley, de la manera siguiente:




40

a. Determinar el precio o monto que habrian acordadaperaciones comparables partes

independientes......

b. Dos o méas operaciones son comparables cuando stamexéntre ellas diferencias
econdmicas significativas que afecten al preciobilmh o servicio o al margen de la

utilidad de la operacion......

c. Para considerar operaciones comparables, se toraaranenta los factores que sean
econdémicamente relevantes: a. Las caracteristaggsc#icas de los bienes o servicios
objeto de la operacién, b. Las funciones asumidas lps partes en relacion
(identificando los riesgos asumidos y ponderandglecaso, los activos utilizados), c.
Los términos contractuales (responsabilidadesyoey beneficios asumidos por cada
parte contratante), d. Las caracteristicas de l€ados u otros factores econémicos

gue puedan afectar a las operaciones y e. Laseggamcomerciales.......

d. Si el contribuyente realiza varias operacionesddatica naturaleza y en las mismas
circunstancias, puede agruparlas para efectuaradisis de operaciones comparables

siempre que con dicha agrupacién se respete eiporde libre competencia.......

De acuerdo al articulo 65 de la Ley, los contrilmtge deben considerar Ipancipios

generales de informacion y documentaciésiguientes:

a. Los contribuyentes deben tener, al momento de m@séa declaracion jurada del
Impuesto Sobre la Renta, la informacion y el amsal@ificiente para demostrar y
justificar la correcta determinacién de los precios montos de las contraprestaciones
o los margenes de ganancia en sus operacionesdes pelacionadas, de acuerdo con
las disposiciones de este libro.

b. El contribuyente debe aportar la documentacion lguesquiera la Administracion
Tributaria, dentro del plazo de veinte (20) diasdéela recepciéon del requerimiento.

Dicha obligacion se establece sin perjuicio datakad de la Administracion Tributaria
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de solicitar la informacion adicional que consideezesaria para el ejercicio de sus

funciones.

c. La informacién o documentacion a que se refiersndims articulos siguientes de este
libro deben incluir la informacion que el contrileinge haya utilizado para determinar la
valoracion de las operaciones entre partes reladasy estard formada por:

- Larelativa al contribuyente (regulada en el atti@r).

- Larelativa al grupo empresarial al que pertenet@ntribuyente (regulada en el

articulo 66).

Dentro de la legislacién el articulo 62 regulaAasierdos de Precios por Anticipado,
este punto es sumamente valioso, ya que la Admwaniéh Tributaria guatemalteca ha iniciado
un largo recorrido en la aplicacién de la normatieaPrecios de Transferencia, se considera
una buena opcion iniciar con la aplicacion de AdasrAnticipados, para lo cual es necesario
gue tenga acercamientos con empresas que efegh@acimnes con partes vinculadas en

nuestro pais.

Es importante resaltar ciertos aspectos que rdgut@rma en este punto, como por

ejemplo:

a. Que los contribuyentes pueden solicitar a la Adstiacion Tributaria que determine la
valoracion de las operaciones entre personas oekdas, acompafiando a la solicitud
una propuesta en que fundamente en el valor queiahaltonvenido partes

independientes en operaciones similares.

b. La Administracion Tributaria puede aprobar la pregia, denegarla o modificarla con
la aceptacion del contribuyente.
c. El acuerdo surte efectos respecto de las operacieadizadas con posterioridad a la

fecha en que se apruebe y tiene validez durant@ddsdos de liquidacion que se
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concreten en el propio acuerdo, sin que pueda eradel los cuatro (4) periodos
siguientes al de la fecha en que se apruebe.
d. La propuesta a que se refiere este articulo puatenderse desestimada una vez

transcurrido el plazo de treinta (30) dias a pdsdita solicitud.

3.6. Acuerdo Gubernativo nimero 213-2013, Reglamtn del Libro | de la Ley de

Actualizacién Tributaria, Impuesto Sobre la Renta

El reglamento de la Ley del Impuesto Sobre |la Restablece definiciones, conceptos,
procedimientos, y ajustes que se pueden formulkr @plicacion de la normativa de valoracion
de precios, los cuales debe considerar la Admauigtn Tributaria, al efectuar revisiones de
operaciones mercantiles entre empresas relacionadas

A continuacion, se lista los articulos relevampes regula el reglamento:

Cuadro 14: Articulos relevantes que regula el Regilaento

REGLAMENTO LEY DEL IMPUESTO SOBRE LA RENTA

BASE
ETAPA LEGAL
PRINCIPIO DE LIBRE COMPETENCIA ART. 37
2 |PARTES RELACIONADAS ART. 38
PROCEDIMIENTO PARA LA IDENTIFICACION DE POTENCIALES
3 ART. 39
COMPARABLES
4 |AJUSTES A LOS COMPARABLES ART. 40
ANALISIS DE COMPARABILIDAD  (ANALISIS  FUNCIONAL, ARTS. 41
5 |CLAUSULAS CONTRACTUALES, CIRCUNSTANCIAS ECONOMICAS, 45'

ESTRATEGIAS EMPRESARIALES).

6 BUSQUEDA DE LA MEJOR OPERACION COMPARABLE ENTRE ART. 47
VARIAS POSIBLES. '
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CONTINUACION..
REGLAMENTO LEY DEL IMPUESTO SOBRE LA RENTA

ETAPA Li’éSAEL
7 |SELECCION DEL METODO ADECUADO ART. 48
8 |RECALIFICACION TRIBUTARIA DE LAS OPERACIONES. ART. 55
ACUERDOS DE PRECIOS POR ANTICIPADO. ART. 57
10 ;/;\SIU;E/T\ID[E)E LAZEPR é/; UE/-S\?AI\‘/SII.NISTRACION TRIBUTARIA  PARA| | o o
11 |CONTENIDO DE LA RESOLUCION DE APROBACION ART. 60
12 |EFECTOS DEL INCUMPLIMIENTO. ART. 63

3.7. Acuerdo relativo a la aplicacion del articuld/Il del Acuerdo general sobre Aranceles
Aduaneros y de Comercio de 1994 —GATT-

El valor segun el Acuerdo promueve un sistema justiforme y neutro en la valoracion
de aduana de las mercancias que excluya la uiilizae valores arbitrarios o ficticios, y que
la valoracién aduanera se fomente en criteriosillEng equitativos que sean conformes con

los usos comerciales.

El valor de transaccién es la primera base para la determinacion del valor en
Aduana de conformidad con el Acuerdo, el cual consiste en el precio realmente pagado o
por pagar por las mercancias importadas, en los casos en que determinados eiesneuoe se
consideran forman parte del valor en aduana, carango del comprador y no estén incluidos.
Prevé también la inclusién en el valor de trangacale determinadas prestaciones del
comprador en favor del vendedor, que revistan neslh forma de bienes o servicios que de

dinero.

El GATT es el antecedente a las Normas Especiatevatbracion entre Partes
Relacionadas (Precios de Transferencia), reguklasDecreto nimero 10-2012 del Congreso
de la Republica de Guatemala. A continuacion, sallde los 6 métodos para determinar el

precio de transaccion de las mercancias imporssam el GATT:
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Cuadro 15: Métodos para verificar el precio pagadm realmente por pagar de

conformidad con el GATT

MERCANCIAS SIMILARES, VENDIDAS PARA EXPORTACION AL MISMO|
ART.3 PAIS DE IMPORTACION EN EL MISMO
MOMENTO.
ADMINISTRA CION
TRIBUTARIA VERIFICA EL APLICACION DEL
PRECIO PAGADO O >{ ARTICULO VII, DEL
REALMENTE PORPAGAR DE GATT
LAS MERCANCIAS

METODO 1. VALORDELA
TRANSACCION DELAS
MERCANCIAS
IMPORTADAS, ART. 1

METODO2. VALOR DE

)

CIRCUNSTANCIAS A CONSIDERAR: 1. QUENO|
EXISTAN RESTRICCIONES, 2. QUE LA VENTA
NO DEPENDA DE NINGUNA CONDICION OP
CONTRAPRESTACION, 3. QUE NO REVIERTA
AL VENDEDOR PARTE DEL PRODUCTO, 4. QUE
NO EXISTA VINCULACION.

MERTCR;\A\‘;IS[/:(SII:II;)EI\IZJ'II?I]?Z‘A S MERCANCIAS IDENTICAS VENDIDAS PARA
; ART.2 : LA EXPORTACION AL MISMO PAIS DE

METODO 3. VALOR DE

SI EL VALOR NO PUEDE DETERMINARSE
SEGUN EL ART. 1, SERA EL VALOR DE

IMPORTA CION EN EL MISMO MOMENTO.

TRANSACCION DE 3

SI EL VALOR NO PUEDE DETERMINARSE
CONFORME LOS ARTICULOS 1 Y 2, SE DEBE|
ESTABLECER CON MERCANCIAS SIMILARES,

CUARTO METODO, ARTS5,

AL PRECIO SE DEBE REBAJAR LAS|

PRECIO UNITARIOENLAS COMISIONES PAGADAS, LOS GASTOS DE
CONDICIONES EN QUE SE TRANSPORTE. SEGUROS, DERECHOS DED
VENDA LA MAYOR E—— ADUANA, SI NO HAY SE DEBE CONSIDERAR|
CANTIDAD DE LAS MERCANCIAS DESPUES DE SU|
MERCANCIAS TRANSFORMA CION.

QUINTO METODO, ART. 6,

EL VALOR RECONSTRUIDO

I

SE DEBEN SUMAR: COSTO DE MATERIALES,||
UNA CANTIDAD POR BENEFICIOS Y GASTOS|
GENERALES, LOS DEMAS GASTOS.

SEXTO METODO, ART7,

EN PRINCIPIOS GENERALES DEL GATT Y]

NOTA: LA APLICACION DE UN METODO EXCLUYE AL OTRO.

CRITERIO RAZONABLE =»{LIMITANTES INCISO 2) DEL ARTICULO 7.

El principio de plena competencia se aplica poiagaadministraciones de aduanas como
principio para comparar el valor atribuible a bemaportados por empresas asociadas, que
puede estar afectado por la relacion especialesresentre ellas, y el valor de bienes similares

importados por empresas independientes.
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Los métodos de valoracion a los efectos de adyareen no coincidir con los métodos
de determinacion de precios de transferencia @CIBE, sin embargo, los valores de aduana
pueden resultar Uutiles a las Administraciones Tabas en la evaluacion de la condicion de

plena competencia del precio de transferencia dpdeacion vinculada y viceversa.

Por lo cual se considera importante la cooperaeiire administraciones tributarias y
aduaneras dentro de un pais para evaluar los préeitransferencia, y asi ayudar a reducir el
numero de casos en los que la valoracion en acheeesaceptable a efectos fiscales o viceversa.

3.8. Organizacioén para la Cooperaciéon y el Desarlo Econémico —OCDE-

Los paises miembros de la OCDE han adoptado dipionde plena competencia tal y
como esta recogido en el Modelo de Convenio Triutde la OCDE (y en los convenios
bilaterales que vinculan legalmente a sus sigretayi en el Informe de 1979. Estas Directrices
se centran en la aplicacién del principio de pleampetencia para valorar los precios de
transferencia de empresas asociadas. Las Direcpretenden ayudar a las administraciones
tributarias (tanto de los paises miembros de la BE€@mo de los paises no miembros) y a las
empresas multinacionales, mostrandoles vias parantar soluciones satisfactorias para
ambas partes en materia de precios de transferemdaciendo asi los conflictos entre
administraciones tributarias, y entre estas y lapresas multinacionales, y evitando costosos
litigios. Estas Directrices analizan los métodosapelorar si las condiciones de las relaciones
comerciales y financieras dentro de una multinadiosatisfacen el principio de plena
competencia, y estudian la aplicacion practicastiesemétodos. También se incluye un estudio

del reparto del beneficio global segun una fornmukestablecida.

Los miembros de la OCDE, instan a que sigan estastbices en sus practicas internas
sobre precios de transferencia, y a los contribi@gera que las sigan al valorar, a efectos
fiscales, si sus precios de transferencia satisfatprincipio de plena competencia. Se invita a
las administraciones tributarias a que tengan entaLel criterio comercial del contribuyente al

proceder a la comprobacion de la aplicacién delgio de plena competencia, y a desarrollar
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sus andlisis de precios de transferencia desdpespectiva.

Las Directrices también pretenden, en primer lugagir la resolucién de los casos de
precios de transferencia planteados en el marcpraesdimientos amistosos entre paises
miembros de la OCDE vy, cuando resulte apropiadojodeprocedimientos seguidos en

aplicacion del convenio de arbitraje.

Con el objeto de lograr un equilibrio entre losemeses de los contribuyentes y de las
administraciones tributarias que resulte equitgb&a todas las partes, es necesario considerar
todos los aspectos relevantes en cada supuestedaiesde transferencia. Uno de estos aspectos
es la atribucion de la carga de la prueba. En igoniede las jurisdicciones es la Administracion
Tributaria quien soporta la carga de la pruebaull exige que esta demuestre, que el precio
determinado por el contribuyente no es conformeelqgorincipio de plena competencia. En
otras jurisdicciones puede ocurrir que los suj@@sivos tengan que soportar la carga de la
prueba en relacion con ciertos aspectos. Indepetediente de quién soporte la carga de la
prueba, es preciso evaluar la equidad de su aibibiacla luz de otros elementos del sistema
fiscal de cada jurisdiccién que incidan sobre licapion de las normas sobre precios de
transferencia, comprendida la resolucion de coetas. Estos elementos incluirian sanciones,
practicas de inspeccion, procedimientos de recuadosnistrativos, normas relativas al pago
de intereses respecto de los impuestos debidodasdievoluciones tributarias, la obligacion
eventual de efectuar el pago del tributo corresigme antes de recurrir un ajuste, las normas

de prescripcion y el grado en que las disposiciapésables se conocen previamente.

A continuacion, se detalla la estructura de las®irces de la OCDE aplicable en materia

de Precios de Transferencia a empresas multindesopadministraciones tributarias, de 1979:

v Capitulo I: Principio de plena competencia
v Capitulo II: Metodologia para la determinacion o Precios de Transferencia

v Capitulo Ill: Analisis de Comparabilidad
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Capitulo IV: Procedimientos administrativos deslivea evitar y resolver las
controversias en materia de precios de transfexenci

Capitulo V: Documentacion

Capitulo VI: Consideraciones especificas aplicabléss activos intangibles
Capitulo VII: Cuestiones de aplicacion especifitasaservicios intragrupo
Capitulo VIII: Acuerdo de Reparto de costes

Capitulo IX: Reestructuracion de empresas y pretdgogansferencia
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Capitulo IV

Métodos para determinar la existencia de Precios de

Transferencia

Al momento de estudiar los Precios de Transfereeciee empresas relacionadas, es
importante sefialar, que a los contribuyentes adedtbmpuesto Sobre la Renta, es a quienes las

Administraciones Tributarias, les exigen la oliogeedad legal de verificar y efectuar ajustes
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sobre precios de transferencia, lo cual reperautmeefecto directo en la determinacion de sus

resultados y por ende en el pago de impuestos.

“En la actualidad, en la aplicacién del impuestbreda renta en el dambito mundial el tema de lexips de
transferencia constituye una cuestién realmentgalren virtud que el impuesto a la renta es yuiesto que los

asociados pagan al fisco segun la renta que dewgngsta se ve directamente manipulada segun émsogrde

transferencia’(Jaramillo, 2da. Edicion actualizada)

Derivado de la vinculacion entre empresas reladiasasurge la posibilidad que las
empresas intragrupo realicen operaciones espedaiiéatas a las que podrian efectuar y pactar
empresas independientes, es por ello que la OCBH®tDirectrices aplicables en materia de
Precios de Transferencia a empresas multinaciop@dministraciones Tributarias”, establece
guias que permiten asegurar la correcta asigndeidesultados entre jurisdicciones diferentes,
a fin de facilitar la competencia tributaria copesdiente a cada una de las jurisdicciones

tributarias afectas.

Estas guias son un punto de referencia, para gdeletuar ajustes a los resultados de
empresas con operaciones vinculadas, es impoitdategue las mismas no constituyen base
legal para formular ajustes, ya que como se inslicode referencia, por lo tanto, cada Estado
debe preparar su normativa legal interna para pajdstar los Precios de Transferencia entre

empresas relacionadas.

Se debe tomar nota que los ajustes en materiaedeo® de Transferencia, proceden
cuando se realizan operaciones entre empresasongdas de diferentes jurisdicciones y en
cada una de ellas se aplica un tipo impositivongguesto Sobre la Renta diferente, (por lo
regular en un pais el tipo impositivo debe ser anerpor el contrario si el tipo impositivo
coincide en ambos paises o el del pais al quasiadan los beneficios es mayor no aplica la

materia de precios de transferencia. A continuma@e ilustra lo antes expuesto:
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Cuadro 16: Ejemplo de Empresas Relacionadas

ESTADO DE RESULTADOS

DESCRIPCION PAIS "A"
INGRESOS 50,000,000.po 25,000,000.00
COSTOS Y GASTOS 40,000,000(00 20,000,000p.00
RENTA IMPONIBLE 10,000,000.40 5,000,000{00
TIPO IMPOSITIVO ISR 25% F
IMPUESTO SOBRE LA RENTA 2,500,000.0 750,000.90
TOTAL IMPUESTO PAGADO 3,250,000.00

Cuadro 17: Ejemplo de Empresas no Relacionadas

ESTADO DE RESULTADOS

DESCRIPCION PAIS "A"
INGRESOS 50,000,000.p0 25,000,000.00
COSTOS Y GASTOS 40,000,000]00 20,000,000.00
RENTA IMPONIBLE 10,000,000.40 5,000,000{00
TIPO IMPOSITIVO ISR 25% 25%
IMPUESTO SOBRE LA RENTA 2,500,000.0p 1,250,000.p0
TOTAL IMPUESTO 3,750,000.00

Para analizar el principio de plena competencia précio normal de mercado abierto,
existen los métodos llamados tradicionales y lossicerados alternativos, los cuales
constituyen la herramienta principal para detecacomprobar el uso de Precios de

Transferencia, los cuales se detallardn mas adetant! presente capitulo.

4.1. Meétodos Tradicionales

“Los métodos tradicionales constituyen el camine midecto para determinar si las condiciones estadds o
impuestas entre dos empresas asociadas respotatedeaplena competencia y consiste en compargréusos
facturados en operaciones vinculadas entre esaantfm®sas asociadas con los precios facturadgsezaciones

comparables entre dos empresas independientes.
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Esta via es la mas directa porque cualquier diééaeen el precio de una operacién vinculada reéspba precio
de una operacién no vinculada comparable puedalisesrtamente imputable a las relaciones comercigles
financieras establecidas o impuestas entre lasedymesas; y las condiciones de plena competen@depu
establecerse directamente sustituyendo el precita dgeracién vinculada por el precio de la opémaio

vinculada comparable.

Sin embargo, no siempre se encontrardn operac@mreparables que permitan una solucion tan direletdal
forma que a veces sera necesario comparar otrizgimdnenos directos como los margenes brutosyatios de

operaciones vinculadas y de operaciones no vinasjagara determinar si las condiciones entre dgsesas

asociadas responden a las de plena competer(CDE -Organizacion para la Cooperacion y el

Desarrollo Economico-, 2003).

La seleccion de un método de determinacion deqeee transferencia aspira en todos
los casos a la seleccion del método mas apropiadolg@s circunstancias concretas analizadas.
Para que asi sea, el proceso de seleccion deberpoas ventajas e inconvenientes de los
métodos aceptados por la OCDE, la correccién daoéonsiderado en vista de la naturaleza
de la operacién vinculada (determinada mediantanaiisis funcional), la disponibilidad de
informacion fiable (en concreto sobre comparables/inculados) necesaria para aplicar el
método seleccionado u otros, y el grado de compiaiadh entre las operaciones vinculadas y
no vinculadas (incluyendo la fiabilidad de los &pgsde comparabilidad necesarios para
eliminar las diferencias importantes que existatreerllas).No existe un Unico meétodo
apropiado para todas las situaciones, y tampoco eecesario demostrar que un metodo

concreto no es adecuado atendiendo a las circunstas analizadas.

4.2. Método del Precio Comparable no Controlado (Cup posus siglas en Inglés)

“El método del precio libre comparable consiste@mparar el precio facturado por bienes o servicarsmitidos
o prestados en una operacion vinculada con elgfacturado por bienes o servicios transmitidosestados en
una operacion no vinculada comparable en circuastatambién comparables. Si hay diferencias dosrelos
precios, esto puede indicar que las condicionéesdelaciones comerciales y financieras de lagesag asociadas
no se ajustan a las de plena competencia y que@bpe la operacion vinculada tal vez tenga asétsirse por

el precio de la operacion no vinculada.
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El método del precio libre comparable es especiaienable cuando una empresa independiente venmdismo

producto que el vendido entre dos empresas asaciadal método preferido, porque es el “el camias directo
y fiable para aplicar el principio de plena competa” (OCDE -Organizacion para la Cooperacion y el
Desarrollo Economico-, 2003).

Este método es el mas recomendado y directo deaapliando existen operaciones no
vinculadas comparables, para determinar el valamabde mercado. Las propias directrices
dan ejemplos de transacciones en los que se rendanidilizar el método del precio libre de
comparable como en los casos de que una empregzemtiente vende el mismo producto que
es vendido entre dos empresas asociadas, tambiwaalas circunstancias que rodean las
ventas de empresas asociadas e independientadésticas salvo que el precio de venta de la
operacion vinculada sea un precio de entrega g gkdta de la operacion no vinculada sea un
precio de fabrica o en el caso en el que la difeaetle precios de la transaccion sea debido al

volumen de la transaccion.

Por ejemplo, supongamos que un contribuyente véj® toneladas de café a 8,000%
por tonelada a una empresa asociada de su grupinawigdnal y, al mismo tiempo, vende 500
toneladas del mismo producto a 10,000$ por tonedagida empresa independiente. Este caso
exige valorar si las diferencias en el volumenateventas deberian dar lugar a un ajuste del
precio de transferencia. El mercado relevante delivestigarse, analizando operaciones de
productos similares para conocer los descuentostunls en funcion del volumen

suministrado.

Para que el método sea efectivo las transacciat®ndser lo mas parecidas posibles,
se debe considerar la calidad del producto, losités contractuales, el mercado geografico,
los riesgos, etc., ya que los ajustes pertineraesgliminar las diferencias entre las operaciones
vinculadas y no vinculadas pueden complicar el ds@ste ajuste, asi mismo, este método
resulta de dificil en la practica, en sectores ycaos en los cuales no existen demasiadas

transacciones de la misma indole para ser compardd®operaciones no vinculadas.
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4.2.1. Condiciones para determinar un Precio de Mercado Qoparable

“Para poder efectuar la comparacion tendran queliuoma de las dos condiciones, segun sefialdbitastrices
de la OCDE:

a) Que las particularidades o diferencias, si esejigten, entre ambas transacciones (por razéobjietio o por

razén del sujeto) no tengan que quedar reflejadas grecio que fija el mercado libre.

b) Que, siendo diferencias con proyeccién matenalgrecio libre del producto, puedan ser corregitediante
ajustes a los que quepa atribuir una razonabletigichc Las operaciones serdn comparables cuandxistan

diferencias entre ellas o cuando existiendo, se@oia incidencia de estas en el precio y porrtotae puede
ajustar.” (ICEFI)

4.2.2. Fuentes para determinar un Precio de Mercado Compable

“Las fuentes comparables para la aplicacién dereétedo pueden provenir de:

a) Comparables externosSon los elementos de comparacion de precios quakza entre compafias que
no estan incluidas dentro del grupo econdémico.doasparables externas resultan mas dificiles uldisaésto es
debido a que la mayoria de la informacién pertemecempafias privadas. Para la busqueda de congmrab

externos es necesario, la adquisicion de una ligelecuso de una base de datos para la obtenclarindermacion.

b) Comparables internos.Son los elementos de comparacion que proviengnradgacciones realizadas por
la empresa con partes no controladas. La informad& comparables internos es mas facil de obtearer Ip
empresa, siempre y cuando se hayan realizado uernlda operaciones significativas con partes rmzi@hadas.”
(ICEFI)

4.2.3. Caracteristicas para determinar un Precio de Mercad

“Para la aplicacion del métod@lJP debe existir similitudes entre los productos o is@s que se van a comparar,
las caracteristicas que deben cumplir son:
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Calidad del producto: Consistenog(metales preciosos, minerales, etc.) dura@pnlds granos), grado

de humedad.

Clausura de contratos: la garantia del productonven de ventas, modalidades de créditos, modalidad
de envios, clausula legal.

Nivel de mercado: Mayorista, minorista y otras sldlas de distribucion.

Dias de transaccion.

Intangibles asociados a la venta.

Riesgos cambiarios.” (ICEFI)

4.2.4. Requisitos para determinar un Precio de Mercado Coiparable

“Una vez confirmada la vinculacion y visto que fecios utilizados por las entidades vinculadasdsfenentes a

los normales de mercado se determinara éste gestando en cuenta que deben cumplirse unos regpljsara

su célculo. Para concretar un precio de mercad@amhle, serdn necesarios los siguientes requisjposmisas:

a)
b)
c)
d)
€)

Se tomara como referencia el mismo mercado ennésmjeograficos.

Las operaciones han de referirse a una mercan@hagsimilar, para poder efectuar la comparacion.
El volumen de las transacciones comparadas har égsivalente.

El tramo en que se realicen dichas operacioneg lsardel mismo.

Han de realizarse en el mismo periodo de tiempo.

Alguna Resolucién, afiade ademas el requisito delespieomparables deben ser precios de sociedades

independientes entre si.” (ICEFI)

En el presente trabajo de investigacion, se haider@slo necesario efectuar una

comparacion del contenido de diversas normategalés vigentes de otros paises con la de

Guatemala, a fin de establecer similitudes o duoreias con relacion a la utilizacion de este

Método, a continuacién detalle:
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Cuadro 18: Derecho Comparado del Método del preci@omparable no Controlado

GUATEMALA

MEXICO

BRASIL

ARGENTINA

COLOMBIA

EL PRECIO COMPARABLE SECONSISTE EN VALORAR E
ESTABLECE PORPRECIO DEL BIEN (
REFERENCIA ASERVICIO EN UNA
TRANSACCIONES OPERACION ENTR
COMPARABLES ENTRE UNPERSONAS RELACIONADASY
VENDEDOR Y UNJAL PRECIO DEL BIEN (
COMPRADOR  QUJE  N@SERVICIO IDENTICO O DH
CONSTITUYE EMPRESABCARACTERISITICAS
VINCULADAS. INFORME DE|SIMILARES EN UNA
LA OCDE DE 1979 REQUIERFDPERACION ENTR
QUE LOS BIENES  (QPERSONAS

SERVICIOS SEANINDEPENDIOENTES,
COMPARABLES, TANEFECTUANDO LAS
PROXIMOS COMO SEACORRECCIONES

POSIBLE. NECESARIAS.

SE UTILIZA COMO
COMPARABLE EL PRECIO ¢
MONTO DE LA|
FCONTRAPRESTACION QU
SE HUBIERA PACTADO UNA

PARTE INDEPENDIENTE (
ENTRE PARTE!
INDEPENDIENTES El

OPERACIONES

FCOMPARABLES. EN LO
DEMAS CASOS SE REMITE
LAS DISPOSICIONES DE LA
OCDE.

SE HA ADOPTADO EST

COMPARABLES ADOPTA LA
MEDIA ARITMETICA EN LOS
BPRECIOS PRACTICADOS E
BRASIL Y EN OTROS PAISES
EN OPERACIONE
ECOMPARABLES. LOS DEMA
N\CASOS SE REMITE A LA
ADISPOSICIONES DE LA OCDH

[ESTE METODO NO SE PUEDE

METODO, PERO BASADO ENAPLICAR CUANDO LOYOPERACIONES, AUNQUE {
LOS COSTOS Y COM(PRODUCTOS NO SEAN.A MERCANCIA
FPRECIOS  INDEPENDIENTEfECOMPARABLES POR SUECOMPARABLE NO Eq

PISUCEPTIBLES
PAJUSTADAS. SENALA EL CASO D

O SE EXIGE IDENTIDAD DA

IRS HA ESTABLECIDQ

VOLUMEN|EL

DE

BIENES INTANGIBLES DEBEN SER
IGUALES O SIMILARES.

VT

CONSIDERA EL PRECIO D
BIENES O SERVICIOS QUE §
HUBIERA PACTADO ENTRH

PARTES  INDEPENDIENTE
EN OPERACIONE!
COMPARABLES.

I n AL

\"Zamvp)

FUENTE: (Barbosa Marino, 2004)
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4.3. Método del Precio de Reventa

“El método del precio de reventa se inicia conret al que se ha adquirido a una empresa asagmpgeoducto
gue se vende después a una empresa independistetprécio (el precio de reventa) se reduce enargen bruto
apropiado (el "margen del precio de reventa”) repméativo de la cuantia con la que el revendedsepde cubrir
sus costes de venta y gastos de explotacion yndegelo de las funciones desarrolladas (considermsdactivos
utilizados vy los riesgos asumidos), obtener un figioeapropiado. Lo que queda tras sustraer el sratguto
puede entenderse que constituye, tras los ajusiescarrespondan por razon de otros costes asocadms
adquisicion del producto (por ejemplo, los dered®aduana), un precio de plena competencia dariarhision
de bienes inicial entre las empresas asociadas. rEétodo alcanza su maxima utilidad cuando se aplic

actividades de comercializacion.

El margen del precio de reventa del revendedoa@&péracion vinculada puede calcularse partiendmdegen

del precio de reventa obtenido por ese mismo readardsobre articulos comprados y vendidos en ojpgies no
vinculadas comparables (“comparable interno”). Tiémkpuede utilizarse como pauta el margen del préeei
reventa obtenido por una empresa independiente penaciones no vinculadas comparables (“comparable
externo”).

El margen del precio de reventa es mas exacto ousmtia obtenido poco tiempo después de que eldeser
adquiriera los bienes. Cuanto mas tiempo transeantre la compra inicial y la reventa, mas posgihities hay de
gue se deban tener en cuenta otros factores (varéecen el mercado, en los tipos de cambio, ecdstes, etc.)

en cualquier comparacion. (Instituto de Estudicsdies, 2010)

“Este método probablemente sea mas Util cuandplema actividades de comercializacion, es deeicampra-
venta. Como sefiala SALA GALVAN en linea con otraoges cuando la sociedad es meramente distritajidor

simplemente compra el producto a su vinculada f&lia actividad propia que altere sustancialmehtaler del

bien con el fin de revenderlo a terceros indepetese el método empleado sera el del precio dent&ie

(Galvan, 2003)

4.3.1. Condiciones para la aplicacion del Método

Para que este método sea aplicado, es necesarse guenplan ciertas condiciones:



a)

b)

c)

d)

4.3.2.

b)

d)
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“Que ninguna de las diferencias (si es que exigfena) entre las dos operaciones que se comparan o
entre las dos empresas que emprenden esas opegpeda influir materialmente en el margen de
reventa en el mercado libre y que si en caso dstiexdiferencias, se puedan realizar ajustes

suficientemente precisos como para eliminar lostefesustanciales de estas.

Que exista una operacion de reventa a un terceepéandiente, el método solo se puede aplicar si la
empresa examinada compra algun producto a una smkacionada para posteriormente vendérselo a

una empresa independiente.

Es importante analizar la funcién de la empresaquésl tipo de producto vendido, la OCDE sefiaéa qu
este método por ejemplo resulta de mayor aplicgeiantica cuando la empresa revendedora desarrolla
Unicamente actividad comercial y el margen es raés fle calcula entre menos valor le afiada el

revendedor al producto.

También es importante sefialar que el método sesdanetado entre mayor sea el nimero de factores

similares que sean distintos del propio produdBarbosa Marino, 2004)

Dificultades en la aplicacion del Método

La principal dificultad se encontrara en calculamargen de precio de reventa, en los
casos, en que antes de la venta, los bienes sgdo dé una nueva transformacion o se

incorporen a un producto mas complejo.

“Que la cuantia del margen del precio de revengei@a de las funciones ejercidas por el revendedor.
Estas funciones pueden variar mucho, desde elaragb que el revendedor realiza servicios minimos
como agente de transporte, hasta aquel en el gogeda totalidad de los riesgos de la propiedalbsie

bienes junto con la plena responsabilidad y losgos derivados de su publicidad, comercializacion,

distribucién y garantia, de la financiacion de &xsias y de otros servicios complementarios.

Se podria esperar que el margen del precio de teevanie en funcién de que el revendedor tenga el

derecho exclusivo de revender los bienes en cuestio

Cuando las précticas contables difieren entre émamidn vinculada y la no vinculada, deberan pracie

los ajustes que corresponda sobre los datos diiizpara calcular el margen del precio de revertia,
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de asegurar que se manejan las mismas categordastde en cada caso para llegar al margen brotto. P

ejemplo, los costes de investigacion y desarralieden reflejarse en los gastos de explotaciéonlosen

de venta. Los margenes brutos respectivos no sesfaparables sin los ajustes oportunodnstituto

de Estudios Fiscales, 2010).

El precio de libre competencia se calcula condaisnte formula:

é N

Precio de libre competencia =

[precio de reventa] - [margen de precio de reventa] x [precio

de reventa]

N )

Asimismo, el margen del precio de reventa es aquelcorresponde a transacciones

comparables entre entidades independientes y adacal

Margen del precio de reventa=

[precio de reventa - coste de adquisicion] / Precios de reventa

El uso de este método no se aconseja cuando amtés kventa el producto es
transformado o ensamblado a otro producto, debaleeasel producto es alterado.

A continuacioén, se cita un ejemplo en aplicacioh rdétodo del precio de reventa:
Supongamos que hay dos distribuidores vendienahiseho producto en el mismo mercado con
el mismo nombre comercial. El distribuidor A garaatel producto, el distribuidor B, no. El
distribuidor A no incluye la garantia como partelaestrategia de fijacion de precios y, por
tanto, vende a precios mas elevados que determmarayor margen de beneficio bruto (si no
se tienen en cuenta los costes de dar un sengagaihntia) que el obtenido por el distribuidor
B, que vende a un precio inferior. Estos margeneson comparables si no se realiza un ajuste

gue subsane esa diferencia.



OCDE

LA OCDE SENALA QUE ESTH
METODO ES EL MAS
APROPIADO CUANDO LA
EMPRESA VINCULADA
ACTUA COMO
DISTRIBUIDOR g
COMERCIALIZADOR DH
PRODUCTOS DENTRO DH
GRUPO, INCORPORANDO U
VALOR ANADIDO.
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Cuadro 19: Derecho Comparado del Método del Precide Reventa

GUATEMALA

CONSISTE EN SUSTRAER DH
PRECIO DE VENTA DE UN
BIEN O SERVICIO El
MARGEN QUE APLICA EL
PROPIO REVENDEDOR E
OPERACIONES  SIMILARE!
CON PERSONAS
|[ENTIDADES
NNDEPENDIENTES, O EN S
DEFECTO, EL MARGEN DH
PERESONAS
INDEPENDENTIENTES
APLICAN A OPERACIONES{
COMPARABLES, APLICAND(Q
LAS CORRECCIONE
NECESARIAS.

MEXICO

LA LEGISLACION
DETERMINA QUE EL PRECI(
DE ADQUISICION DE UN
BIEN O SERVICIO  SH
NDETERMINA
BMULTIPLICANDO EL PRECIQ
[DE REVENTA PACTADO CON
O ENTRE PARTES
INDEPENDIENTES POR L
DIFERENCIA ENTRE LA
UNIDAD Y EL PORCENTAJH
DE UTILIDAD BRUTA QUE
HUBIERA SIDO PACTADQ
CON O ENTRE PARTE
HNDEPENDIENTES.

BRASIL
PARA ESTE METOD(
ADOPTA LA MEDIA
ARITMETICA DE LOS|

PRECIOS DE REVENTA PAR
PERSONAS NO VINCULADAS
MENOS LOS DESCUENTO|
INCONDICIONALES, LOA

HMPUESTOS BASADOS E
\LAS VENTAS, LAY
COMISIONES E

CORRETAJES USUALES Y H
MARGEN DE GANANCIAS
DEL 20% SOBRE EL PRECI
DE VENTA.

ARGENTINA

SERA EL PRECIO QUE SURJA D
MULTIPLICAR EL PRECIO DH
REVENTA EN TRANSACCIONE
[ENTRE PARTES VINCULADAS PO
FEL RESULTADO DE DISMINUIR DH
[EA UNIDAD EL PORCENTAJE DH
GANANCIA BRUTA QUE HUBIERA|
jSIDO PACTADO CON O ENTR
PARTES INDEPENDIENTES E
TRANSACCIONES COMPARABLESY
JESOS SE CONSIDERA EL PREC
DE ADQUISICION.

D

EE.UU.

EA REFERENCIA SE EXPRES,
COMO PORCENTAJE D
FVENTAS PARA LA
[DETERMINACION DEL
MARGEN DE BENEFICIOS D§
REFERENCIA QUE DEB
ATRIBUISRSE A LA PARTH
FVINCULADA QUE REVENDE]

N SE  UTILIZA COMO
REFERENCIA Ell
©ORCENTAJE DE UTILIDAD
BRUTA OBTENIDO EN
TRANSACCIONES
COMPARABLES NG
CONTROLADAS.

COLOMBIA

[SE PARTE DEL PRECIO D
[REVENTA, EL CUAL DEBH
COMPRENDER TANTO LO
GASTOS COMO UNA
FUTILIDAD ADECUADA PARA

[IEL  REVENDEDOR, SEGUIN
LAS FUNCIONES QUH
REALICE. UNA VEZ

REDUCIDO EL PRECIO DE
REVENTA EN EL MARGEN DH
REVENTA, RESULTA EL

PRECIO DE ADQUISICION E
CONDICIONES DE LIBRH
COMPETENCIA.

FUENTE: (Barbosa Marino, 2004)
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4.4. Método del Costo Incrementado

“El método del coste incrementado parte de losesosih que ha incurrido el proveedor de los biemesyicios)
en una operacion vinculada por los bienes trandosito los servicios prestados a un comprador abmcisste
coste se incrementa en un margen que le permiégm@btin beneficio apropiado teniendo en cuentutasones
desempefiadas y las condiciones del mercado. Etad@suque se obtiene después de incrementar & cos
mencionado con dicho margen, puede considerarse aoiprecio de plena competencia de la operaciulada
original. Este método probablemente alcanza sumsutilidad cuando se aplica a la venta de produstoni-
acabados entre partes asociadas, cuando las pssigiadas han concluido acuerdos de explotaciériicarde

compra-venta a largo plazo, o cuando la operadifsulada consiste en la prestacion de servicios.

El método del coste incrementado presenta alguifiaslthdes para su aplicacién correcta, en pdgdican la
determinacion de los costes. Aunque sin duda unaesa debe cubrir sus costes en un determinadadpede
tiempo para poder mantener su actividad, esosscpstien no ser determinantes del beneficio que algienerse
en un caso concreto y en un afio dado. En tantdaguempresas se ven frecuentemente compelidasapor |
competencia a bajar sus precios en relacion coedstes de produccion de los bienes o de prestaadns
servicios que ofertan, existen otras circunstaremkas que no se aprecia relaciéon alguna entivel de costes
en que se ha incurrido y el valor normal de merdgado ejemplo, cuando se ha realizado un descutmimimuy

valioso y su propietario ha incurrido en costegngestigacion bajos para lograrlo).

Ademas, al aplicar el método del coste incrementsalalebe prestar atencién a la aplicacion de umgenar
comparable a una base de costes comparable. Ryglejesi el proveedor en la operacién independiehjeto de
comparacion para la aplicaciéon del método del costementado utiliza activos empresariales arréosi@n el
desarrollo de su actividad, la base de costes edgser comparable sin ajustes cuando el proveedamoperacion
vinculada sea propietario de sus activos. El métmla@oste incrementado se fundamenta en la coxipardel
margen incrementado sobre los costes aplicado @operacion vinculada y el margen sobre costesioloten
una o mas operaciones no vinculadas comparabletafto, las diferencias entre las operacioneanéuas y no
vinculadas que afectan a la cuantia del margemdatedizarse para determinar qué ajustes deberamrsal en los

margenes correspondientes a las operaciones noadas.

A estos efectos, resulta particularmente importaatesiderar las diferencias en los niveles y tigp@gastos (de
explotacion y otros, incluyendo los gastos de fii@eion) vinculados a las funciones desarrolladiss yiesgos
asumidos por las partes o a las operaciones agetomparacion. El estudio de estas diferenciadgppener de

manifiesto lo siguiente:

a) Silos gastos reflejan una diferencia funcionali@edo en cuenta los activos utilizados y los Besgsumidos)
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gue no se ha considerado al aplicar el método,geednecesario ajustar el margen incrementade sbbr

coste.

b) Si los gastos reflejan funciones adicionales dissirtle las actividades a las que el método sonwmtélssis,
puede ser necesario determinar remuneracionesandimtes para esas funciones. Estas Ultimas pueden
consistir, por ejemplo, en prestaciones de sewigara las que se podra establecer una remuneracion
apropiada. Anadlogamente, puede ser necesario Rjustapendientemente los gastos derivados de una

estructura de capital que no responda a acuerdasitim en el principio de plena competencia.

c) Silas diferencias en los gastos de las partesg@emparan reflejan simplemente eficiencias ddiegicias
de las empresas (como seria el caso respecto dadtiss de supervision, generales y de adminiétrgaio

sera necesario realizar ajustes en el margen bruto.

En cualquiera de las circunstancias anterioresgpseir Gtil complementar los métodos del coste mergado y

del precio de reventa atendiendo a los resultabteymos con la aplicacién de otros métodos.

Otro aspecto importante de la comparabilidad ehoimogeneidad de la contabilidad. Cuando las pe&gctic
contables empleadas en la operacién vinculadaopédaacion no vinculada difieren, los datos utilzadeberan

ajustarse adecuadamente al objeto de aseguraragdela coherencia, que los costes utilizadoglebmismo

tipo”. (Instituto de Estudios Fiscales, 2010)

El margen sobre costes es aquel que correspon@asadciones comparables entre

sociedades independientes y se obtiene aplicarfdonhala:

Margen del coste=

[precio de venta - costes] / Costes

En general los costes y los gastos de una empeggaesien entender divididos en tres
grandes categorias. En primer lugar, los costestdis de produccion de un bien o un servicio,
como puede ser el coste de las materias primasegundo lugar, los costes indirectos de
produccion que, aunque estén estrechamente virmsukddroceso de producciéon, pueden ser
comunes a varios bienes o servicios (por ejemplmste de un departamento de reparaciones

gue abarca los equipos utilizados en la produad@ltos distintos productos). Por ultimo, los
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gastos de explotacion de la empresa en su congmtte, los que se incluirian los de supervisién,

generales y de administracion.

A continuacion se cita un ejemplo de este métodosdciedad C del pais D es una filial
al 100 por cien de la sociedad E, situada en slfpalEn comparacién con el pais F, en el pais
D los salarios son muy bajos. La sociedad C mopdsados de television a expensas y riesgo
de la sociedad E. Esta ultima suministra todost¢msponentes necesarios, los conocimientos
practicos -know-how-, etc. La sociedad E se comptera comprar los productos montados en
el caso de que los aparatos de television no supereleterminado nivel de calidad. Después
de pasar los controles de calidad, los aparatésledsion se envian, por cuenta y riesgo de la
sociedad E, a los centros de distribucion que sstéedad tiene en diversos paises. Puede
decirse que las funciones de la sociedad C sealmiteramente a las que desarrolla un
fabricante que realiza su actividad bajo contriabts. riesgos que soporta la sociedad C son las
diferencias que pudieran darse en la calidad ydahacordadas. La base para aplicar el método

del coste incrementado estara compuestaopos los costes ligados a las actividades de fjgonta
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Cuadro 20: Derecho Comparado del Método del Costodicionado

GUATEMALA

MEXICO

BRASIL

ARGENTINA

COLOMBIA

CRITICA COMO SE PUED

EXAGERAR COSTO
HISTORICOS, IGNORANDO L4
DEMANDA Y NO
REFLEJANDO
ADECUADAMENTE LAS|
CONDICIONES

COMPETITIVAS Y DAR POR
SUPUESTO UN BENEFICIO.

FCONSISTE EN INCREMENTAH
FEL VALOR DE ADQUISICION
COSTO DE PRODUCCION D
UN BIEN O SERVICIO EN El
MARGEN HABITUAL QUE
OBTENGA UN
CONTRIBUYENTE EN
OPERACIONES  SIMILARE
CON PERSONA
INDEPENDIENTES, O EN S
DEFECTO EN EL MARGEN

QUE PERSONA
INDEPENDIENTES APLICAN
A OPERACIONJE

COMPARABLES, APLICAND(Q
LAS CORRECCIONE
NECESARIAS.

E DEFINE A PARTIR DH
MULTIPLICAR EL COSTO DH
[DELOS BIENES O SERVICIO
POR LA SUMA DEL MISMSO
MAS EL PORCENTAJE D
UTILIDAD BRUTA  QUE
HUBIERE = PACTADO LA
[PARTE RELACIONADA CON
BJNA PARTE INDEPENDIENTH
IO QUE LO HUBIERA
PACTADO PARTES
HNDEPENDIENTES E
OPERACIONES

PBCOMPARABLES.

ESTE METODO SE HA
CONDICIONADO EN BRASIY
FCOMO UN "SAFE HARBOR'
EMPLEANDO EL COST(
AVEDIO DE PRODUCCION DE
PROVEEDOR, SUMADOS LO
IMPUESTOS Y TASAS D§
EXPORTACION Y EL
MARGEN DEL 20% SOBRE E
COSTO DETERMINADO.

ASE MULTIPLICA EL COSTO DE LO
BIENES, SERVICIOS U OTRA
TRANSACCIONES POR E
RESULTADO DE ADICIONAR LA
UNIDAD DE PORCENTAJE D
ESANANCIA - BRUTA  APLICADO

FCON o ENTRE PARTE
INDEPENDIENTES E
I TRANSCACCIONES
COMPARABLES,
DETERMINANDOSE DICH(
PORCENTAJE RELACIONADO CO
LA UTILIDAD BRUTA CON EL
COSTO DE VENTAS.

BSE  UTILIZA LA UTILIDAD
RCOMO REFERENCIA,
ITOMANDO EL MARGEN DH
UTILIDAD BRUTA DE LAS
FTRANSACCIONES

COMPARABLES NG
BCONTROLADAS, PARA LA
COMPARABILIDAD, DEBEN

EXISTIR SEMEJANZAS EN
LAS FUNCIONES Y RIESGO
ASUMIDOS EN LAY
NOPERACIONES
COMPARABLES, PERO NO §
EXIOGE UNA ESTRECHA
SEMEJANZA FISICA Y SH
EMPLEA MAS QUE TOD(
PARA CASOS DH
MANUFACTURA o
FABRICACION DE BIENEY

SE MULTILICA EL COSTO DH
BIENES O SERVICIOS POR H
RESULTADO DE SUMAR A LA
UNIDAD EL PORCENTAJE DH
UTILIDAD BRUTA OBTENIDO

ENTRE PARTE
INDEPENDIENTES EN
OPERACIONES

COMPARABLES. PARAESTO
EFECTOS, EL PORCENTAJ
DE UTILIDAD BRUTA SE
CALCULARA DIVIDIENDO LA
FUTILIDAD BRUTA ENTRE EL
COSTO DE VENTAS NETAS.

2

m

TANGIBLES.

FUENTE: (Barbosa Marino, 2004)
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En resumen, la posibilidad de utilizar los métottadicionales puede enmarcarse en torno

a tres preguntas esenciales:

v ¢, Se posee la transaccién a los fines de efectaaniparabilidad?
4 ¢ Es comparable o puedo efectuar ajustes para sadwdiferencias existentes?

4 ¢, Se tiene la informacion disponible?

La dificultad en la aplicacion de estos métodosce@n que muchas veces quedan sin
respuesta algunas de las preguntas sefaladas)dizt®éconsecuentemente utilizar los métodos

no tradicionales.

4.5. Otros Métodos De Valoracion

La misma OCDE en su informe de 1995 sobre precsosrahsferencia establecid los
conocidos como “otros métodos” para los casos enl@agimétodos tradicionales no se puedan
aplicar. Estos métodos se basan en el “beneficla ttansaccion” y comparan algunas medidas

financieras similares entre sociedades de la mischestria.

La dificultad para el uso de estos métodos es ¢asigad de informacion comparable,
como en todos los métodos de precios de transfarepero a diferencia de los métodos
tradicionales, estos se basan en la comparaci@sdeeneficios de las transacciones y por tanto
es mas dificil de obtener la informacion necesami@ae sociedades independientes para hacer el

estudio de comparabilidad.

Asimismo, los métodos basados en los beneficias mdéden aceptarse en la medida en
gue sean compatibles con el articulo 9 del ModelG@anvenio Fiscal de la OCDE, especialmente
en lo que se refiere a su comparabilidad. Estéca@za mediante la aplicacion de los métodos de
tal forma que se aproximen al principio de plenapetencia, a continuacién, se detallan los otros

métodos:



65

Los métodos basados en el resultado de las opeeacestudian los beneficios que se
derivan de una operacién vinculada concreta. Aefestos de estas Directrices, se consideran
métodos basados en el resultado de las opera@bmexdodo de la distribucion del resultado y el
método del margen neto operacional. Los benefipiosedentes de una operacion vinculada
pueden constituir un indicador importante de sigaracion se ha realizado en condiciones que
difieran de aquellas que hubieran acordado empiadapendientes en circunstancias, por lo

demas, comparables.

4.6. Meétodo del Margen Neto Operacional (TNMM por sus gilas en inglés)

“El método del margen neto operacional estudiaegleficio neto calculado sobre una magnitud aprepigor
ejemplo, los costes, las ventas o los activos)uueontribuyente obtiene por razén de una operadittulada (o
una serie de operaciones que resulte adecuadaagiegr tanto, el método del margen neto operatemaplica de
forma similar a los métodos del coste incrementadel precio de reventa. Esta similitud signifiategpara que
resulte fiable, el método del margen neto operatidabe aplicase de forma similar a como se apl@amétodos
del precio de reventa o del coste incrementadadaereto, esto supone que el indicador del bewpefieto que el
contribuyente obtiene de la operacion vinculadaeddbterminarse tedricamente tomando como referegicia
indicador del beneficio neto que ese mismo conyebte obtiene en operaciones comparables realizzwlaed
mercado libre, es decir, tomando como referenainfrarables internos”. Cuando no sea posible proacbeieste
modo, puede utilizarse como pauta el margen netdghiera obtenido una empresa independiente eopgracion
comparable (“comparable externo”). Es necesariotigax un andlisis funcional de las operacionesuladas y no

vinculadas a fin de determinar su comparabilidaticamo los ajustes necesarios para obtener résslfeables.

La aplicacion del método del margen neto operatidifigiimente resultara fiable si cada parte reakaportaciones
valiosas y Unicas. En ese caso, el método masiagmpen términos generales, es el método de tiabdision del
resultado. Sin embargo, los métodos unilateralétqdos tradicionales basados en las operacioreégja margen
neto operacional) pueden aplicarse en aquellos &slos que es una de las partes la que reatiaa las aportaciones

Unicas que conlleva la operacién vinculada, mismree la otra parte no aporta ninguna.

Hay también muchos casos en los que una partentgiwiene en una operacion realiza aportacionesnquson
Unicas, por ejemplo, utiliza intangibles no Gnicomo puedan ser los procesos mercantiles o losctomtos del
mercado no exclusivos. En estos casos es posititfasar los requisitos de comparabilidad necesgpiara la

aplicacion de un método tradicional basado enpasaziones o del método del margen neto operacionue cabe

esperar que los comparables recurran también amjurto similar de aportaciones no unicas(Instituto de
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Estudios Fiscales, 2010)

4.6.1.

b)

4.6.2.

Ventajas de la aplicacion del Método

“Una de las ventajas del método del margen netoagmmal es que los indicadores de beneficio nado (
ejemplo, el rendimiento de los activos, la relacidtre beneficio de explotacion y ventas y otrasilpes
medidas del beneficio neto) son menos sensiblas diferencias que afectan a las operaciones gigeldo
es el precio, que es la magnitud utilizada en dbdw del precio libre comparable. Los indicadores d
beneficio neto pueden tolerar también mejor algdlifasencias funcionales entre las operacionesnaaas

y las no vinculadas que los margenes de beneficio b

Otra ventaja practica del método del margen neteramional es que, como ocurre en los métodos
unilaterales, sélo es necesario analizar el indicidanciero de una de las empresas asociadgmiia
“objeto de andlisis”). Del mismo modo, tampoco esasario habitualmente homogeneizar los documentos
contables de los participantes en la actividad esaial, ni imputar costes a todos los particigaotemo
ocurre en el caso del método de la distribuciérrelgllitado de la operacion. En la practica estagser
muy ventajoso cuando una de las partes de la aper&s compleja y realiza diversas actividades
estrechamente relacionadas, o cuando es difi@hebinformacion fiable sobre una de las partésstifuto

de Estudios Fiscales, 2010)

“Los margenes netos estarian afectados en una nmeebida que las diferencias en los precios de un
producto. Este método del margen neto operatiberie establecerse con referencia al margen nettaqu

misma empresa obtiene en operaciones comparaliesnapresas independientes. Cuando esto no fuera

posible, el margen neto de una empresa indeperdieietde servir como punto de partiddlamaekers)

Inconvenientes de la aplicacion del Método

En algunos paises, la falta de claridad en lossdaiblicos referidos a la clasificacion de
los gastos comprendidos en el beneficio bruto oelede explotacién, complica la
comparabilidad de los méargenes brutos, mientraslauilizacion de indicadores de
beneficio neto puede evitar el problema.
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b) Algunas de las desventajas de este método sorelagsial el margen neto puede estar
influido por factores que tienen un menor efectors@l margen bruto o precio, en tanto
que el método queda librado a un nivel de utiligae puede ser bajo o alto, por ejemplo,
“una gestion ineficiente o un control de costosdewado influyen en la utilidad

operacional en particular”.

C) Por lo general, el contribuyente posee poca infordmarespecto de operaciones entre
empresas independientes, situacion distinta a | d&ministracion fiscal, que puede
contar con mayor informacion sobre aquellas empresa razén de las auditorias que

realiza, lo que puede dar origen a la elaboracgdifgrentes analisis.

En la practica se aplica como método de ultimorsgca como control de algun otro método

tradicional.

4.7. Método de la Distribucion del Resultado

“El método de la distribuciéon del resultado aspraeliminar el efecto que provocan sobre los redaftalas
condiciones especiales acordadas o impuestas emperacion vinculada, determinando la distribucitin los
beneficios que hubieran acordado empresas indegr@rdi atendiendo a su participacion en la operagion
operaciones. El método de la distribucién del tasial identifica, en primer lugar, el beneficio dizede distribuirse
entre las empresas asociadas por las operaciom@dadas en las que participan (los “resultadogucons”). Las
referencias a los términos “resultados” y “beneBtideben entenderse como aplicables igualmerds pdrdidas.
Posteriormente se procede a la distribucién deessdtado comun entre las empresas asociadas edrfude unos

criterios econémicamente validos, de forma quepsexamen a la distribucidn de beneficios que sedralm previsto

y reflejado en un acuerdo pactado en condiciongéette competencia{lnstituto de Estudios Fiscales, 2010)

4.7.1. Ventajas e Inconvenientes segun las Directrices e OCDE

a) ‘“La principal ventaja del método de la distribucibel resultado es que constituye un método paradabo

las operaciones estrechamente integradas, respets que no seria posible aplicar un métodotendba



b)

d)

e)

)}

h)
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Este método de distribucion del resultado pueddaselién el mas apropiado cuando ambas partesale un
operacion realizan aportaciones Unicas y valiogas €jemplo, aportan intangibles Gnicos) a la ogém
dado que, en ese caso, partes independientes paidrsaar compartir los resultados de la operaaidon e
proporcién a sus aportaciones respectivas, poudoup método bilateral es mas apropiado que undoéto

unilateral en esas circunstancias.

En el caso de una aportacion Unica y valiosa ftanmacion sobre comparables fiables puede seriaisnfe
para aplicar otro método. Por el contrario, el métde la distribucién del resultado normalmenteseo
aplicaria en aquellos casos en los que una pateeefunciones simples y no realiza ninguna apidmac
Unica significativa (por ejemplo, la fabricacionrpmmntrato o las actividades prestadas bajo carstrdée
servicios en las circunstancias adecuadas), daslemasos casos, el método de la distribuciéredaltado

no resultaria apropiado en vista del analisis fumali de esa parte.

Cuando existen datos comparables, estos puedeltargsertinentes en el andlisis de la distribucit@h
resultado para corroborar el reparto de benefialogue hubieran procedido partes independientes en
circunstancias comparables. Los datos comparahhabién pueden resultar dtiles en el analisis de la
distribucion del resultado para determinar el valerlas aportaciones de cada empresa asociada a la

operacion

En los casos en los que no haya otras pruebagadirecbre cémo hubieran dividido partes indepetesen
el resultado obtenido en operaciones comparabdesugidas en condiciones comparables, su distribseid
basara en el reparto de funciones (teniendo enail@nactivos utilizados y los riesgos asumidosieclas

propias empresas asociadas.

Otra ventaja del método de la distribucion del itesio reside en su flexibilidad, que le permiteetean
cuenta hechos y circunstancias especificos y mosdaite Unicos de las empresas asociadas, y que no s
observan en empresas independientes, sin dejalipale ser un criterio respetuoso con el princifeglena
competencia en la medida en que refleja lo queshaibihecho partes independientes que actuaradgion |

comercial frente a las mismas circunstancias.

Otra ventaja mas es que, al amparo del métoda distribucion del resultado, es menos probableugae
de las partes de la operacion vinculada obtengasuitado excepcional e improbable, dado que disina
se realiza sobre ambas partes de la operaciona&steto adquiere especial relevancia cuando $ealsa

aportacion de las partes con relacion a los actitasgibles empleados en las operaciones vincslada

Una de las debilidades que presenta el método disttédbucion del resultado reside en las dificidts que

plantea su aplicacion. A primera vista, este métpdede parecer facilmente accesible tanto para los
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contribuyentes como para las administracionestaiias, ya que tiende a apoyarse menos en la iafoém
procedente de terceros independientes. Sin emb&agoempresas asociadas y las administraciones
tributarias pueden tener dificultades para accaderinformacion relativa a filiales extranjeragr Btra
parte, serd dificil determinar los ingresos y lastgs conjuntos de todas las empresas asociadiagopates

en las operaciones vinculadas, pues ello requepidalos documentos contables se basaran en lasosiis

criterios y que se efectuaran ajustes en funciélasi@listintas practicas contables y monedas adiéiz”.
(Instituto de Estudios Fiscales, 2010)

Como conclusion sobre los métodos basados enwdtads de las operaciones se puede
indicar que el método del margen neto operaciamsdita alguna preocupacion, y en especial el
hecho de que en ocasiones se aplique sin tenetasiebinte en cuenta las diferencias sustanciales
entre las operaciones vinculadas y no vinculadgstmlle comparacion. A muchos paises les
preocupa el hecho de que al aplicar el método debem neto operacional se ignoran las
salvaguardias creadas para la aplicacion de losdogtradicionales basados en las operaciones.
Por tanto, cuando las diferencias en las caratitassle las operaciones que se comparan influyan
en los indicadores de beneficios netos utilizadoses apropiado aplicar el método del margen
neto operacional sin proceder a ajustar las diteasn

En cualquier caso, la prudencia debe regir la oetecion de si un método basado en el
resultado de la operacién, aplicado a un aspectoretm de un caso, puede arrojar un resultado
de plena competencia, bien por si mismo o en coifjarcon un método tradicional basado en las

operaciones.

4.8. Método de valoracion para Importaciones o Exportadnes de Mercancias

denominado Sexto Método

Segun la Ley de Actualizacion Tributaria, EI MétatValoracién para importaciones o
exportaciones de mercancias, establece que “(..6l Easo de importaciones, el precio de las
mercancias no puede ser superior a su precio enadasrametro internacional a la fecha de

compra en el lugar de origen.
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En el caso de exportaciones, el precio de las mei&s exportadas se calcula de acuerdo
a la investigacion de precios internacionales, seégimodalidad de contratacion elegida por las
partes a la fecha del dltimo dia de embarque, gaweba de que la operacién se cerrd en otra
fecha. A estos efectos, la Unica fecha admitida del contrato, pero sdlo si éste ha sido reportad
a la Administracién Tributaria, en el plazo de t{@sdias después de suscrito el mismo” (Decreto
del Congreso de la Republica de Guatemala, 10-20fieulo 60).

Cuando se trata de operaciones de importacion pattes relacionadas, el precio de las
mercancias no puede ser superior a su precio enadasrametro internacional a la fecha de
compra en el lugar de origen. Se entendera poaféettompra la del dia ultimo del embarque de
la mercancia o en su defecto la del dia anterdarcatizacion, salvo prueba de que la compra se
cerro en otra diferente (Acuerdo Gubernativo nun2di2-2013, articulo 53).

Al hablar de precios de transferencia, dificiimesg¢eaparta de la relacion estrecha que
existe con exportaciones e importaciones de mei@syquues estan intimamente relacionadas, los

precios de transferencia precisamente se dan eaciees comerciales internacionales.

El principal mercado de las exportaciones guatetadt es los Estados Unidos de
Norteamérica; es decir, es el principal socio caméren segundo lugar se encuentra el mercado
centroamericano. De manera que ante las situacimesestabilidad que podria presentar la
economia estadounidense, Guatemala podria verdaddesn algunos grandes agregados, como

por ejemplo el café, azucar, banano, cardamomo, etc

Con relacion al comportamiento de las importacipestas han ido en forma creciente,
con mayor impacto en Materias Primas y en segungiar IBienes de Consumo, posteriormente
estan los combustibles y los materiales de corstmcGuatemala es considerada dependiente en

la economia, puesto que importa mas de lo que &xpor

Para la Superintendencia de Administracion Tribataste método lo podra facilmente
utilizar, al contar con informacion de importacisneexportaciones en las bases de datos de la

Intendencia de Aduanas (a traves de las aduanasidg] como de las aduanas centroamericanas
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y las aduanas de los paises socios comercialesater@ala, relacionada con los métodos usados
en materia aduanera de conformidad con el Acueed@ati®o a la Aplicacion del Articulo VII del

Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comeleil994 (GATT), que servira como

referencia para la aplicacion del Sexto Método.

4.9.

Aplicabilidad de los Métodos

Cuadro 21: Aplicabilidad de los Métodos

METODOS TRADICIONALES

PRECIO

COMPARABLE NO
CONTROLADO

TRANSACCIONES
CON BIENES
INTANGIBLES

PRECIO DE
REVENTA

DISTRIBUCION DE
PRODUCTOS
MANIFACTURADOS

COSTO
ADICIONADO

TRANSFERENCIA
DE PRODUCTOS
SEMIELABORADOS

TRANSFERENCIA
DE COMMODITIES

FUNCIONES DE

PRESTAMOS Y
FINANCIAMIENTO

MARKETING

PROVISION DE
SERVICIOS

CONTRATOS A
LARGO PLAZO

METODOS NO TRADICIONALES

RESIDUAL DE
PARTICION DE
UTILIDADES

PARTTICION DE
UTILIDADES

TRANSACCIONES QUE INVOLUCRAN
SERVICIOS INTERRELACIONADOS

MARGENES
TRANSACCIONALES
DE UTILIDAD DE
OPERACION

PROVISION DE
SERVICIOS (EXEPTO
LOS FINANCIEROS).

TRANSFERENCIA
TANTO DE BIENES EN
PROCESO COMO DH
BIENES TERMINADO{

FUENTE: (Wolfsohn, 2000)
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El presente capitulo contiene los desafios, besfig limitaciones que enfrenta en el
Sistema Tributario Guatemalteco la Superintendaeid@dministracion Tributaria, con la entrada
en vigencia de la aplicacion de la normativa ledmllos Precios de Transferencia en materia
tributaria, de acuerdo a lo regulado en el Libde la Ley de Actualizacién Tributaria del Decreto
namero 10-2012 del Congreso de la Republica deeGa.

La necesidad de aplicar la normativa legal de tesiBs de Transferencia en nuestro medio
obedece a los factores siguientes:

v'Lainexistencia de un precio de referencia de ndexda que obliga a establecer reglas
de calculo y la cancelacion del impuesto de acuerda realidad objetiva de las

empresas intragrupo.

v' Para detener la manipulacion abusiva de los prefgdsansferencia por parte de los
multinacionales o transnacionales que operan esrstig mercados, en las cuales se

observa que su tributacién es baja o nula.

v' Por la dificultad de acceder a la complejidad dedansacciones intragrupo, y

v' Para establecer una cuota justa de beneficio a agdate involucrado en la
transaccion, de modo que cada empresa dentrouge gmpresarial sea tratada como

un ente independiente que actla bajo condicionesedeado.

La aplicacion de la normativa de Precios de Tramefda en Guatemala no es simple, y
practicamente no se ha empleado de forma inmedga,principio por la accién de
inconstitucionalidad promovida en contra de la reorm seguidamente debido a que la
Superintendencia de Administracion Tributaria, halementado las condiciones que garanticen
realizar oportunamente las fiscalizaciones a est®s
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5.1. Vigencia del Decreto numero 10-2012, Libo | de la d¢y de Actualizacion
Tributaria

La normativa legal de Normas de Valoracién (Predies Transferencia), le otorga
facultades a la Superintendencia de Administradiéibutaria —SAT—, para verificar si las
transacciones entre empresas relacionadas, repoéeins de mercado, caso contrario procedera
a determinar el principio de plena competencieagés de los métodos correspondientes y por
consecuencia la cancelacion correcta de los inbpaie&si mismo en uso de las facultades legales
y con la disponibilidad de las herramientas infdroaé, ha establecido el padron de

contribuyentes sujetos a ser fiscalizados.

Es importante citar que las empresas afectas gegeansu primer informe en los tres
primeros meses del afilo 2016, pero la Superinterdelec Administracion Tributaria puede

fiscalizar y requerir informacion relacionada caoagios de transferencia del afio 2015.

La normativa para el control de los Precios de Sfiexencia cobro vigencia el 01 de enero
del 2015, por lo que la Superintendencia de Adrraggdn Tributaria —SAT— ha comenzado a
fiscalizar a contribuyentes que realizan operacaméacionadas, es importante citar que a la
presente fecha 22 empresas estan siendo fiscaizqu@ comercializan comoditties, y el sector
gue mas esta siendo objeto de fiscalizacion y pde ee reparos, son las empresas cuya actividad
econdmica es la compra venta y distribucion de emtiffles (Informacion vertida en el Foro
Fiscal Occidente del 22 de Julio de 2017), sin egthase esta verificando las operaciones del
periodo 2013, pero debido a que la Corte de Corstitalidad dejé en suspenso la normativa en
ese ambito temporal (se considera a criterio dekraue la accién presentada tiene sustento legal,
ya que la normativa carece de certeza juridiciacdltarle a la Administracién Tributaria, varios
métodos para poder realizar fiscalizaciones dageele transferencia, es decir la finalidad es que
si un método no se puede emplear, se busque etlmmgte considere oportuno, para formular
ajustes, dejando al contribuyente en indefensasi)nismo el Decreto numero 19-2013 suspendio
la normativa, razén por la cual los contribuyemasden hacer uso de su Derecho de Defensa,

procediendo a impugnar los procesos de fiscalipagioreparos que les estan formulado,
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presentando un Recurso de Vacatio Legis de confiaanton los articulos 177, 179 y 180 de la

Constitucion Politica de la Republica de Guatemala.

Se denomina Vacatio Legis al periodo que se da émpublicacién y la fecha en que entra
en vigencia la ley, y que tiene por objeto quedblacion guatemalteca pueda leer la ley para que

puedan saber de qué se trata y asi poder preppeaessu cumplimiento.

Asi mismo se denomina vigencia de la ley, la diaina ley, la cual puede ser determinada
o indeterminada. Es cuando la ley se vuelve apécassto sucede ocho dias después de su

publicacion o cuando lo establezca la misma.

El articulo 6 de la Ley del Organismo Judiciabbitce que la ley empieza a regir ocho
dias después de su publicacién integra en el Didrotal, a menos que la misma amplie o restrinja

dicho plazo, en el cdmputo de ese plazo se comsatetodos los dias.

5.2. Desafios

A continuacion, se detallan algunos de los desafiofos cuales se enfrentara la
Superintendencia de Administracion Tributaria —SAper la vigencia de la normativa legal de

Pecios de Transferencia:

v' Obtencioén de fuentes de informacion ya sea privagablicas fiables y actualizadas,
a fin de contar con elementos objetivos para detamel precio de mercado de las
empresas intragrupo, asi mismo los comparables neeiestren en similares
condiciones con el objeto de determinar correctaees Precios de Transferencia en
el Sistema Tributario Guatemalteco. Con relaci@sepunto la Superintendencia de
Administracion Tributaria, publicé el Concurso HabINumero SAT-CP-1-2015, a
través del cual requiere la Contratacion de lastBogn de los Servicios de Derecho
de Uso de Base de Datos Internacional para Preto3ransferencia, para La
Superintendencia de Administracion Tributaria, $elJOG 3856526.
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v' Capacitacion tedrica y practica tanto a nivel locaino internacional al recurso
humano que conformara el Departamento de Precioslrdasferencia de la
Intendencia de Fiscalizacion de la Superintendeseiddministracion Tributaria, a
fin de garantizar un Debido Proceso. Es importaitter que el Departamento de
Precios de Transferencia a nivel macro se integramp Jefe de Seccién, Supervisores
con calidades de Contadores Publicos y AuditorespgAdos y Notarios y
Economistas y finalmente los profesionales que izaal las revisiones las

correspondientes.

v' Suscripcién y aprovechamiento de convenios de nmdgion tributaria con otros

paises latinoamericanos.

v' Asertividad de los programas de fiscalizacion telaados con los Precios de
Transferencia, lo cual debe reflejar incrementdaeRecaudacién anual por parte de
la Administracion Tributaria. Segun informacion qmartida en la Convencion Anual
del mes de julio de 2017, la Superintendencia daiAtracion Tributaria a la fecha
ha concluido de forma satisfactoria un caso emal logré un recaudo por casi Q100
millones a través del Mecanismo Previo para Soharicel Conflicto Tributario,
regulado en el articulo 145 “A” del Decreto nimé+®1 del Congreso de la Republica
de Guatemala, Codigo Tributario y sus reformasntige Es un gran desafio para el
fisco seguir sosteniendo los casos en los cualEsrselen ajustes a fin de contribuir
en la recaudacion, ya que mientras avanza el tiefopocontribuyentes dia a dia
cuentan con mas elementos técnicos y legales pabatid los procesos de

fiscalizacion.

v' La creacion de tribunales especializados en matébiataria por parte del Sector
Justicia. Con relacién a este tema la IntendeneiagFidcalizacion ha tenido un
acercamiento con los Juzgados, a fin de capacit@s dueces y darles a conocer la
normativa de valoraciéon (Precios de Transferengiajomo se desarrollan las

revisiones, no obstante la iniciativa de la Supendencia de Administracion
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Tributaria, depende propiamente del Sector Justjeecializar en materia tributaria
a los Jueces que van a participar en los casogueasi no se logra a tiempo la
actualizacion y especializacion, por la indepenidejdicial, el trabajo que realice el
fisco podria sufrir un reveés.

v' Percepcion de riesgo de parte de las empresasstire @ilizando las practicas de

operaciones relacionadas.

v' Prescripcion en la ejecucion de auditorias, estmegsgo inherente en todo proceso,
por el cual el fisco debe considerar los plazos fperejecucion de las auditorias de
Precios de Transferencia, por lo cual debe obse&ivdesarrollo del procedimiento
administrativo como contencioso, a fin de evitajypeios que van en detrimento de

la economia nacional.

v Implementar dentro de su portalttp://portal.sat.gob.qgt/sitio/s#s anexos que deb

presentar las empresas que realizan operacioresoredas.

5.3. Beneficios

Los beneficios que se espera por la aplicaciom d@imativa de Precios de Transferencia,

en el Sistema Tributario Guatemalteco, son losisiges:

v' Al tener capacitacion continua y oportuna el Rezurtumano que integra el
Departamento de Precios de Transferencia de larigtgredencia de Administracion
Tributaria, se podra incrementar la recaudaciomgie velando por el cumplimiento
del Debido Proceso y Derecho de Defensa de logilbopéntes, lo cual conlleva
facilitar al Estado, los recursos necesarios pafarscionamiento y cumplimiento de

los fines que se encuentran consagrados en laiCeon®t Politica de la Republica de
Guatemala.
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v' Controlar las operaciones mercantiles de las emaprasultinacionales y/o
transnacionales con las nacionales, a efecto deireld manipulacion abusiva de
precios de transferencia, creando la percepcioncatdrol y riesgo y que el
Impuesto Sobre la Renta se cancele en el paisoguesponde.

5.4. Limitaciones

A continuacién, se detallan algunas limitacione® dandra la Superintendencia de

Administracion Tributaria, al afrontar la aplicagcide la normativa de Precios de Transferencia:

v' El primer punto es la Inconstitucionalidad plantead contra de la normativa legal
de Precios de Transferencia, lo cual denota inconflad y total rechazo por las
empresas intragrupo por la implementacién de lanativa, por la falta de certeza
juridica como se indic6 anteriormente, al dejarfesao varios métodos para fiscalizar

las operaciones de empresas vinculadas o relacsreadre si.

v' Lograr cobertura al 100% del universo de las enagrepie realizan operaciones
relacionadas, a través de Recurso Humano correigmed

v Falta de apoyo de las empresas intragrupo paran@btevidencia suficiente y
competente en el exterior, para validar si exist@ operaciones relacionadas, a fin
de documentar de forma técnica y legal los procdsdiscalizacion (pases de ley en

caso de ser necesario).

v' Capacitacion y especializacion continua a nivedrimicional para los profesionales
gue integran el Departamento de Precios de Tramsfer de la Intendencia de
Fiscalizacion de la Superintendencia de Adminigra@ributaria.

v'  Los resultados provenientes de las revisionese@d?rde Transferencia seran a largo

plazo salvo excepciones, lo anterior debido a e djustes que efectie la
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Superintendencia de Administracion Tributaria, seraateriales, por ende los

contribuyentes utilizaran su Derecho de Defensa.

v' Falta de presentacion al fisco de Acuerdos Antibiigade Precios de Transferencia
por parte de las empresas intragrupo, ya que seomase el actuar de la
Superintendencia de Administracion Tributaria, leseatido de aprobar o rechazar los
comparables que se presenten o de la flexibilideedsg pueda suscitar con el animo

de realizar este procedimiento.

v La prescripcion al facilitar las empresas relacitazaparcialmente la informacion al
fisco, lo cual le deja al fisco realizar una maywestigacion, ya sea a nivel nacional

como internacional.

v' La celeridad de los casos, ya que existen antetexigle otros paises, como por
ejemplo Argentina, en la cual existen expedientes sp han resuelto a los 10 o0 12

anos.

v' La falta de base de datos por la Administraciérb(Reria limitara el analisis de
comparabilidad.

5.5. Inconstitucionalidad de la normativa de Precis de Transferencia

Con relacién a la vigencia de las Normas EspecidlesValoracion entre Partes
Relacionadas, del Decreto No. 10-2012 del Congesda Republica de Guatemala, los
contribuyentes presentaron inconstitucionalidadisesxpediente nimero 208-2013, en el cual
citaron que “la norma impugnada transgrede loscpios de igualdad, legalidad y seguridad
juridica, contenidos en los articulos 4, 5 y 239a€onstitucion Politica de la Republica de
Guatemala, por lo siguiente: a) el articulo 59 igmado violenta el principio de legalidad porque:
a.l) enuncia y define (varios) métodos para apktgrincipio de libre competencia...... Asi las

cosas, la propia ley define de manera complejacp @ecesible la metodologia reguladora del
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principio de libre competencia que servira de patéorpara que el contribuyente pueda definir la

base imponible del Impuesto Sobre la Renta.

Para el efecto, la libre competencia es un sistecoadémico regulador del mercado que
tiene por objeto la determinacién de precios eptes que vendan los mismos productos y
presten los mismos servicios (cuestiona que esta@efinicion de tipo econdmico en una ley de
caracter tributario), por lo que, indica que a pégaque es legitimo que la ley defina los métodos
para verificar precios y establecer los parameteds base imponible, y que los mismos le sirvan
de referencia a la Administracion Tributaria pasaécalar el Impuesto Sobre la Renta, resulta
incierto para el contribuyente porque le genertafde seguridad juridica, debido a que el
legislador al definir cinco métodos lo hace corolgjeto de verificar precios en productos de
importaciones y exportaciones haciendo comparaside®peraciones similares, no obstante cada
operacion puede ser distinta al revestir caratigatsdesiguales los productos, aunque estos sean

iguales.

El principio de seguridad juridica sobre el cuadadmsa el sistema juridico guatemalteco,
tutela al gobernado para que jamas se encuenguacion de incertidumbre juridica, la Real
Academia Espafiola define como "la cualidad delrmadeento juridico, que implica la certeza de

sus normas y consiguientemente la previsibilidadwaplicacion®.

Que la certeza juridica debe entenderse como abhde saber qué norma debe o cuando
aplicarse en cada momento, lo que va mas allaideelpretacion de la misma, es decir, que tiene
gue saberse previamente sin lugar a dudas, dismi@gay disputas. Por lo tanto, la ley se
constituye como un instrumento garantizador frantes arbitrariedades y abusos de la autoridad,
la ley es o debe ser un medio generador de cerpers, debe jugar un papel determinante de

defensa frente a las arbitrariedades del poderqaibl

La accion de inconstitucionalidad fue declarada lagar, por la honorable Corte de
Constitucionalidad, con lo cual la Superintendedei@&dministracion Tributaria, tiene la facultad
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de verificar operaciones relacionadas en nuesthaue acuerdo a los presupuestos establecidos

en la norma.

La presion internacional a fin de poder excluir @atémala de la lista gris, considerado
como un paraiso fiscal, ha tenido injerencia adade tramite a la inconstitucionalidad de la

norma de Precios de Transferencia.

5.6. Gestiones actuales que efectla la Superintendea de Administraciénén Tributaria, por

la Normativa de Precios de Transferencia

Con relacién al proceso de fiscalizaciéon de emprésiagrupo, es importante destacar
factores a considerar y superar a fin de elabocangluir un expediente, como por ejemplo: 1. El
fisco fiscaliza con posterioridad a la fijacion e precios en cuestion (no son auditorias
preventivas), 2. La informacion Contable puederdlif@. No es habitual que se disponga de
informacion completa sobre precios comparablesmetas partes, 4. Base de datos incompatible
0 no actualizada, 5. La determinacion o realizad@émin ajuste sobre tales precios puede resultar
subjetiva (segun el criterio del ente fiscalizadbgplicar el sexto método, especificamente en las
exportaciones, y que por factores endogenos ajerlasbuena voluntad del exportador no se
efectlia la transaccion con el cliente, ya sea potofes climatologicos, o eventos laborales
(huelgas), o financieros de parte de los cliergégprecio de venta de la mercancia a exportar
podria diferir, no obstante el fisco pueda teneocomiento, pero si la mercancia sufre un aumento
podria ser susceptible de un ajuste), 6. Los poscestravés de los cuales intervienen las
autoridades fiscales requieren plazos prolongados lp resolucion final (como por ejemplo en
Francia, el fisco ha empleado hasta 10 afos), etc.

Algunos paises no se preocupan por las operacoreesealizan las empresas intragrupo
por la practica de precios de transferencia, ya aplean fuertes penalidades para aquellas
empresas donde comprueban diferencias entre Idefeeminen los cuerpos especiales del fisco
y la estructura de precios a la que arriba la esapreomo por ejemplo: Gran Bretafia y Estados
Unidos, caso contrario a nuestro pais ya que lmakbra se comienza a aplicar y por ende se

deben regularizar las operaciones de las empresas.
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En el caso de que las empresas intragrupo no atidod requerimientos que ha girado la
Superintendencia de Administracion Tributaria, & éanpresas intragrupo, les puede imponer

sanciones especificas que los disuadan de incuoaplitas reglas de precios de transferencia.

Las sanciones pueden ser establecidas en cuaatm@ presentacion de informacion o
presentacion de forma parcial, la no declaraciorlgiazo debido, declaraciones insuficientes,
por no haber aplicado el principio de plena compmée 0 cualquiera sea este, el que rija para la
determinacion de los precios de transferenciagenttos, las sanciones pueden ser formales o

sustantivas, a continuacion, se describen las nsisma

v" Infraccion a los Deberes Formales

Cuando la Administracion Tributaria, solicita etueo de Precios de Transferencia y, no
cumpla el contribuyente o responsable con predentarante el plazo legal de 20 dias, puede
imponer la multa establecida en el Decreto NUmerd el Congreso de la Republica de Guatemala,
Cadigo Tributario y sus reformas vigentes, estighaulen el articulo 94, numeral 13) el cual establece

“La no presentacion ante la Administracion de fdermes establecidos en las leyes tributarias”.
Sancion:

v" Una multa de cinco mil Quetzales (Q5,000.00), lngma vez,

<\

De diez mil Quetzales (Q10,000.0), la segundayez,

v" En caso de incumplir mas de dos veces se apligamréuka de diez mil Quetzales
(Q10,000.00), mas el equivalente al uno por ci@ste) de los ingresos brutos obtenidos
por el contribuyente, durante el altimo mes erual declaré ingresos. Esta sancién

sera aplicada, por cada vez que incumpla con sgacibn.
v' Resistencia a la Accién Fiscalizadora
v" Cuando Administracion Tributaria solicite el Estudie Precios de Transferencia

y el contribuyente o responsable, no cumpla cosgmtarlo durante el plazo legal

de 20 dias, la SAT puede invocar que cometié leadefon conocida como
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"resistencia a la accion fiscalizadora", estabke@d el Decreto Numero 6-91 del
Congreso de la Republica de Guatemala, Cdadigo faribuy sus reformas vigentes,
estipulada en el articulo 93, e imponga la mulaiaistrativa equivalente al 1%
de los ingresos brutos obtenidos por el contribteyglurante el Ultimo periodo

anual declarado en el Impuesto Sobre la Renta <ISR—

v Cuando la Administracion Tributaria solicite eluzib de Precios de Transferencia,
con la intervencién de Juez y, al no cumplir conpklzo, interprete que el
contribuyente cometié el delito de "resistencia adcion fiscalizadora" establecida en
el articulo 358 D del Cédigo Penal, e impongar&isa de uno a seis afios de prision y
una multa equivalente a 1 % de los ingresos brgbsontribuyente, obtenidos

durante el periodo anual del Impuesto Sobre lad_sun se revise.

v' Ajustes

Independientemente de cualquiera de los escemariesores, la Administracion Tributaria
puede ajustar la rentabilidad y/o los ingresosalaribuyente, hasta que los mismos reflejen, cordo
su andlisis e interpretacion, que cumplen el casidedel principio de libre competencia, lo cual
repercutira en el contribuyente, ya que ello cealia cobro de Impuesto Sobre la Renta, mas los

recargos correspondientes (multas y sanciones).

La formulacién de ajustes es lo mas fuerte quei@adirir el contribuyente, ya que, debido a la
experiencia en otros paises, la Administracionufaba, puede realizar los ajustes considerando
criterios de altos margenes de rentabilidad, Ib, siao esta de acuerdo el contribuyente, daggrlu
a iniciar un proceso administrativo y de ser net@san proceso judicial, hasta que un juez resuelv
cual de las dos partes tiene la razén, ya queusarélel Derecho de Defensa respectivo.
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Los ajustes que se formulan se hacen en ciertdextos de precios de transferencia, la
terminologia utilizada para describir cada uno puegkiar, sin embargo los siguientes son los

términos estandar utilizados en las DirectriceRideios de Transferencia de la OCDE:

v Ajustes compensatorios (a veces se hace referengian "ajuste de fin de afio" o
un "ajuste de actualizacién™): Un ajuste realizado por un contribuyente para
conciliar, para propoésitos de impuestos sobre héaresu Precios de Transferencia
actuales con lo que ellos consideran que son &8q® de plena competencia.

4 Ajuste primario: El ajuste hecho por una Administracion Tributarikas utilidades
gravables de un contribuyente como resultado dpllaacion del principio de plena

competencia (generalmente un ajuste de auditoria).

4 Ajuste correspondiente: (a veces llamado "ajuste crelativo™): Un ajuste hecho
por la autoridad competente de una segunda jucisdidiscal a las obligaciones
fiscales de la empresa asociada en esa jurisdjcciimespondiente a un ajuste
primario, por lo que la asignacion de los bene$igmor las dos jurisdicciones es

coherente.

v Ajuste secundario: El ajuste hecho por una autoridad fiscal que sevalele una
operacion secundaria a la que proceden algunosspdéspués de hacer un ajuste
primario, con el fin de que la atribucion efectdalos beneficios sea compatible con
el resultado del ajuste primario. La operacion sdatia puede tomar la forma de
dividendos presuntos, de aportaciones presunteapd&l o de préstamos presuntos.

v' Actualidad en la Aplicacion de la normativa de Preims de Transferencia por parte de

la Administracién Tributaria

“En la actualidad la Superintendencia de Admingtna Tributaria, esta efectuado auditorias a 22resgs que
realizan operaciones con partes relacionadasctdrsgue mas ha resentido la aplicacién de la niivenas el

que se dedica a la importacién, compra venta yilolistiéon de combustible (comodities), ya que &khh existen
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ajustes formulados a 4 empresas de combustible, ei@gto fiscal supera los 300 mil millones, pdrafecto
esté utilizando el sexto método.

Adicionalmente la SAT, esta efectuando ajustedgmsiguientes conceptos:

v Ajustes del periodo 2013 a empresas que comei@matipmodities, a través del método Margen Neto
de la Transaccion.

v' Por existir inconsistencia entre la Declaraciooiinfativa y el Estudio de Precios de Transferencia.

v

Objecion en los comparables utilizados por la cdifaa (Gracias, 2017)
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Capitulo VI

Utilizacion, aplicacion y validacion de Acuerdos Ancipados

de Precios de Transferencia
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En un entorno de negocios globalizado, donde lgsresas realizan un sin niamero de
inversiones y transacciones con entidades de umanggupo alrededor del mundo, es de vital
importancia, tanto para las mismas empresas, camolas autoridades fiscales de los paises en
donde se llevan a cabo estos negocios, el comagsguemas fiscales modernos y dindmicos que
se apeguen a lineamientos internacionales paraidguieda de una justa distribucion de los

recursos tributarios.

Dentro de este ambito se encuentran los Acuerdtisipados de Precios de Transferencia
(“Advance Pricing Agreements” - “APA’s”), los cualson un mecanismo que ha sido establecido
por multiples administraciones fiscales para la@oh de controversias en materia de precios de
transferencia y es el que se recomienda en elmeesstudio, pero se requiere un acercamiento y
flexibilidad de los contribuyentes y la Administi@t Tributarita a efecto de minimizar esfuerzos
y recursos con la aplicacion de la normativa deipsede transferencia en nuestro medio, lo

anterior de acuerdo al principio beneficio costamambas partes.

Se considera importante que el fisco promueva\As, pero a la vez se sugiere valide
de forma obijetiva la informacion proporcionada |osr contribuyentes, a través de los Estudios
de Precios de Transferencia que presenten, comgjgraplo los comparables que se incluyan en
el mismo, en caso el fisco tenga duda de los caabfes, debe solicitar informacién adicional a
los contribuyentes o si lo considera prudentec#elia inclusién de otros comparables que a su
criterio se deben tomar en cuenta, debido a qlieaeaperaciones similares en tiempo y espacio,
otro caso seria que al analizar el estudio serdatarque los contribuyentes realizan operaciones
relacionadas, pero en ciertos meses los valoresfasiores a los del precio de mercado o de libre
competencia y en otros meses los valores son suggrse realice una compensacion, ya que seria
contradictorio, el formular ajustes Unicamente @nrheses en los cuales los precios estén por

debajo.

Otro punto que se debe considerar es la capacelpdgb de los contribuyentes, ya que si se
imponen tributos confiscatorios, derivado de laicagién de la normativa de Precios de
Transferencia, se podria inducir a la no inversi@éncapitales de trabajo y desestimular el

desarrollo del comercio interior y exterior, elrafdo especifico seria si una empresa tiene una
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utilidad neta antes de la determinacion y pagdrdpliesto Sobre la Renta de un 10% vy el fisco
le impone un ajuste que exceda esta utilidad, &génte seria contraproducente tanto para el fisco
como para el contribuyente, ya que se consideralageontribuyentes no cancelarian los
impuestos determinados e iniciarian su Derecho eferi3a, adicionalmente, podrian tomar la

decision de invertir su capital de trabajo en opaises.

A continuacién, se dan a conocer temas importatddss APAs:

6.1. Antecedentes

“En términos generales, un APA es un Acuerdo eatreontribuyente y las autoridades fiscales sobre |
metodologia de precios de transferencia que sdigad@ a una transaccion entre partes relaciondttes
acuerdos pueden negociarse y obtenerse para efisctdss en una sola jurisdiccion (unilaterallyien, pueden
aplicarse bajo un ambito de dos o mas jurisdicaqibdateral o multilateral), es decir en acuerdo otras

autoridades fiscales al amparo de los TratadopgreeEvitar la Doble Imposicién que se tengan sascr

Cada contribuyente decide cuando es conveniemi@inin proceso de negociacion de APA y que alcaade
debe dar, generalmente los contribuyentes en loiesaa acuerdo con las autoridades consideran, @nbs los

siguientes elementos de juicio:

v Existe actualmente una controversia con las awdes fiscales que debe ser resuelta dentro de un

ambito de negociacién entre las partes y no de@otacion judicial.
v Si se han tenido experiencias desagradables etoaasliien materia de precios de transferenciaga se
por parte de las autoridades del pais de resideetieontribuyente o bien, por parte de autoridades

extranjeras.

v Si se desea minimizar contingencias financierasaales, ya que, al llegar a un acuerdo con las

autoridades fiscales, las partes deberan apegérsaéaminos en los que el APA fue negociado.
v Politica corporativa conservadora.

Considerando los puntos anteriores, el APA pud@nasiderarse como un procedimiento conservador que

brindar& al contribuyente que lo negocia una carsabre el tratamiento en materia de precios defeeencia
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Yy, Sus posibles consecuencias desde el puntotadigisal aplicable a cierta transaccion o segmeatoegocios,

asi como la posicion costo beneficio en cada jiegsah”. (International Tax Company - ITC, 1996)

6.2. Definicion y concepto de los Acuerdos AnticipadosadPrecios de Transferencia

Un acuerdo previo de valoracion de precios de teagiscia es un acuerdo que determina,
con caracter previo a la ejecuciéon de la operagidculada, una serie de criterios oportunos (por
ejemplo, el método, los comparables, los ajusteinpates y las hipotesis criticas relacionadas
con eventos futuros) para la determinacion de lesips de transferencia aplicados a estas

operaciones, a lo largo de un cierto periodo.

Una vez concluido el APA, las administracionesutdias deben garantizar a las empresas
de su jurisdiccion que no se efectuara ningun @jdstprecios de transferencia en tanto que los
contribuyentes cumplan los términos de los acuerdims embargo, el APA debe contener
igualmente una cldusula que prevea la posibilidadegtision o anulacion del acuerdo en afos
futuros, en caso de modificacion importante defaraciones de la empresa, o de circunstancias
econdmicas imprevisibles, que afecten severamdat8abilidad del método utilizado, o en caso
de fraude o de tergiversacion de la informaciorelecurso de las negociaciones del APA, o en
caso de inobservancia por el contribuyente dedadiciones previstas en el mismo, incluso debe

poder cancelarse, incluso retroactivamente.

6.3. Objetivos de los Acuerdos Anticipados de Precios de@ansferencia

La adopcion de las directrices detalladas paraesamiollo de los acuerdos previos de

valoracion en el marco de los procedimientos amist@lata de octubre de 1999.

Los APAs tienen por objeto completar los mecanisnradicionales administrativos,
judiciales y basados en los convenios para resdbgeproblemas derivados de los precios de
transferencia. Pueden ser de maxima utilidad cuésglmecanismos tradicionales fallan o son

dificiles de aplicar. Estas dificultades han cdmfido en parte a desarrollar el proceso de APAs
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como una forma alternativa de resolucion de lastauees planteadas en algunos casos de precios

de transferencia.

Otros objetivos de los APAs son: posibilitar unagactiaciones bien fundamentadas,
practicas y cooperativas; resolver temas compligogrecios de transferencia de forma rapida y
prospectiva; utilizar los recursos del contribugent de la Administracion Tributaria mas
eficientemente, permitir al contribuyente preveégimen que le sera aplicable y eliminar la doble

imposicion potencial.

Para que el proceso llegue a buen fin, no debé&gasse en forma de confrontacion sino
de modo practico y eficiente, y requiere de la evagion de todas las partes intervinientes. Su
objetivo es el de complementar, y no sustituir, mescanismos administrativos y judiciales
tradicionales, asi como los previstos en los coivgempara resolver los problemas de precios de

transferencia.

6.4. Contenido de los Acuerdos Anticipados de Precios deansferencia

El contenido de la propuesta y la importancia deflarmacion y documentacion que debe
adjuntarse dependeran de los hechos y circunssatheieada caso y de los requisitos exigidos por
cada una de las administraciones tributarias qué earticipen. El principio rector debe ser el de
aportar la informacion y documentacion necesaras gxplicar los hechos relevantes de la
metodologia propuesta, para demostrar su aplicat@d@cuerdo con los articulos pertinentes del
convenio en cuestion. La propuesta, debe ser auteeren cualquier indicacién general ofrecida
en los comentarios a los articulos correspondiet¢édModelo de Convenio Tributario de la
OCDE, asi como con las orientaciones sobre laagéio del principio de plena competencia del
articulo 9 que ofrecen las Directrices en los capes entrafian precios de transferencia entre

empresas asociadas.

La informacidn que se cita a continuacion a modguda puede ser de importancia general
para los APAs, aunque debe tomarse en cuenta tpuksts no es exhaustiva ni normativa:

a) Las operaciones, productos, actividades econonoicsierdos a los que se refiera la
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d)

e)

f)

¢)

h)

)

k)
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propuesta.

Las empresas y establecimientos permanentes qem@i@men en estas operaciones 0

acuerdos.

El otro pais o los demas paises a los que se icdamtd su participacion.

La informacion relativa a la estructura organizatwvnivel mundial, los datos histéricos,
los estados financieros, los productos, las furesgnactivos de las empresas asociadas
participantes.

Una descripcion de la metodologia de determinas#precios de transferencia propuesta,
asi como informacion detallada y los analisis qusteiten su aplicacion, por ejemplo, la

identificacién de precios 0 margenes comparabkiggngo de resultados esperados, etc.

Las hipotesis en las que se basa la propuesta gistizsion de las consecuencias de los
cambios en dichas hipétesis o de otros aconteciosgtales como resultados imprevistos

gue puedan afectar a la validez de la propuesta.

Los periodos contables o los afios fiscales queldaonsiderarse.

Una descripcion general de las condiciones del ader¢por ejemplo, las tendencias del
sector y el entorno de competencia).

Un andlisis de otros aspectos fiscales colatecplegplantee la metodologia propuesta.

El andlisis de la legislacion nacional aplicabla giemostracion del cumplimiento con esta
y con las disposiciones de los convenios fiscaleérgctrices de la OCDE que tengan

relacion con la propuesta; y

Cualquier otra informacién que pudiera afectarmdaodologia actual o propuesta para la

determinacion de los precios de transferencia.
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6.5. Ventajas que presentan los Acuerdos Anticipados derecios de Transferencia

v Los APAs permitiran a los contribuyentes teneridarhbre sobre el régimen tributario de
las operaciones sujetas a precios de transferanam que se refiere, para un periodo de
tiempo determinado. Gracias a la certidumbre gqopgrciona un APA, el contribuyente
se sitla en una mejor posicion para prever sugadines tributarias creando, en

consecuencia, un entorno fiscal favorable a largigg.

v Los APAs constituyen la ocasién para que las adtnadiones tributarias y los
contribuyentes se consulten y cooperen en un tspig concertacion, permitiendo

alcanzar un resultado juridicamente correcto yadable a la practica.

v' A través de los procedimientos de negociacion daAsAldas administraciones tributarias
acceden a datos sectoriales y al analisis de metteldeterminacion de precios muy utiles

en un ambiente cooperativo.

v La ausencia de confrontacién puede conducir iguaiena una mayor objetividad en la

revision de los datos e informacion suministrados.

v' Los APAs puede evitar a los contribuyentes y aatirministraciones tributarias largas y
costosas inspecciones Y los litigios que puederrgetos precios de transferencia.

v' Tras la conclusion de un APAs, las administracidnbstarias necesitaran menos recursos
para subsiguientes inspecciones de las declaraaitmheontribuyente, ya que tendran mas

informacién sobre él.

Finalmente se concluye que el espiritu de los APés, de cooperacion con las
administraciones tributarias, a fin se comprendgomeiertas operaciones internacionales
complejas que llevan a cabo las multinacionaleacias a los procedimientos para la negociacion

de APA es posible conocer y comprender mejor Igeees extremadamente técnicos y los
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elementos de hecho de ciertas areas de actividady [as operaciones con productos financieros

a escala mundial y los problemas fiscales que gdamt

6.6. Desventajas que presentan los Acuerdos Anticipaddg Precios de Transferencia

Los APAs pueden plantear tanto para las administias tributarias como para los

contribuyentes, los siguientes problemas:

v" Posible desacuerdo con las conclusiones de los Af*A® estuviera convenientemente
gestionado.

v" El costo de la elaboracién de los APAs.

v Los procedimientos para la negociacion de los AP#aden suponer inicialmente una
carga considerable para los profesionales encasgiedla comprobacion de los precios de

transferencia.

v" Puede existir una tendencia a concluir los APAs$gruses sobre bases similares a las de
los acuerdos precedentes, sin tener suficienteneenteienta las condiciones que se dan

en otros mercados.

v El equilibrio de los recursos destinados al cumigiito puede ser particularmente dificil
de alcanzar porque un programa de APAs suele requepersonal muy experimentado

y a menudo especializado.

v' Pueden plantearse igualmente problemas si, dursume practicas inspectoras, las
administraciones tributarias hacen un uso abusevtasl informaciones obtenidas en los
APAs.

v' Las administraciones tributarias necesitan tiempoa pformar expertos en campos
especializados, con el fin de atender solicitudgzedecibles de APAs por parte de los

contribuyentes en esas areas.
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v' La informacion sobre competidores y operacionespesables accesibles al publico es

limitada.

v' Solamente las sociedades matrices pueden estactaanente informadas sobre la politica

de determinacion de precios en el grupo.

v' El rechazo de un APA no debe conllevar a una m@vigor parte de la Administracion

Tributaria.

v' Las administraciones tributarias deben preservaaligente la confidencialidad de los
secretos mercantiles y de otra informacion y docuau#dn confidencial que se les haya

suministrado durante el procedimiento de APASs.

Caso practico de un Estudio de Precios de Transfareia en el Sistema Tributario
Guatemalteco, de conformidad con el Decreto niumert0-2012 del Congreso de la
Republica de Guatemala, Ley de Actualizacién Tribudria
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Para efectuar un Estudio de Precios de Transferesei deben considerar los pasos minimos

siguientes:

1. Determinacion de los afios a cubrir.

2. Analisis amplio de las circunstancias del contrémtg.

3. Entendimiento de la operacién vinculada(s) bajduagon, basado en un particular
analisis funcional, con el fin de elegir el papgnte en la prueba (si es necesario), el
método de precios de transferencia mas adecuads @rtunstancias del caso, el
indicador financiero que se pondra a prueba (eash de un método de beneficio de
la operacion), y para identificar los factores a@enparabilidad significativos que

deben ser tomados en cuenta.

4. Revision de los elementos de comparacién interrissemtes, si los hay

5. Determinacion de las fuentes de informacién didpesi sobre los comparables

externos, en caso de ser necesitados, y la fiadililé las fuentes.

6. Seleccion del método de precios de transferencsaapeopiado y, dependiendo del
meétodo, la determinacion del indicador financierertipente (por ejemplo la
determinacion del indicador de beneficio neto rafee en el caso del método el

margen neto de la operacion)

7. Determinacion de los ajustes de comparabilidad du@noceda

8. ldentificacion de los comparables potenciales:efemninacion de las caracteristicas
fundamentales que debe cumplir cualquier operacgrinculada con el fin de ser
considerado como potencialmente comparable, basatoi@ los factores relevantes

identificados en el paso 3 y de acuerdo con laefas de comparabilidad
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9. Interpretacion y uso de los datos recopiladosetarchinacion de la remuneracion del

principio de plena competencia

Universitarios Especialistas y Asociados

Contadores, Publicos, Auditores, Abogados y Notasoy Economistas




Calzado Miracle, Sociedad Anénima
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Alcance y Responsabilidad

Los resultados que se dan a conocer en el predeatenento estan basados en hechos e
informacion correspondiente del 01 de enero al 8Hidiembre de 2015, proporcionados por la
administracion de Calzado Miracle, Sociedad AnoniftdIRACLESA™), mismos que no fueron
auditados de manera independiente por el equip®rdeios de Transferencia Universitarios
Especialistas & Asociados ("UE&A"); por lo tanta, donfiabilidad del analisis y las conclusiones
que de él se deriven, dependeran de la veracidxagtitud de la informacion proporcionada por
MIRACLESA.

El alcance de este estudio se limita a documdatabligacion en materia de Precios de
Transferencia para la Superintendencia de Admaugin Tributaria de Guatemala establecida por
la Ley de Actualizacion Tributaria ("LAT"), deoeformidad con los articulos 65, 66 y 67,
adicionados por el articulo 65 del Acuerdo Gubévoatimero 213-2013, vigentes para el afio
2015; por lo que no incluye ningun analisis solsgeatos diversos, como pudieran ser: aspectos
legales, laborales o fiscales distintos a predefransferencia en Guatemala (tales como pero no
limitativos a: impuestos federales, impuesto abwalgregado, impuestos al comercio exterior;
aspectos de retencidn de impuesto sobre la rentglicaciones fiscales internacionales, entre

otros).

Debido a la naturaleza de la determinacion dergslale mercado, los cuales fueron
determinados acuerdo a nuestra interpretacion daATaen materia de Precios de Transferencia y
de las directrices de la OCDE, en caso de unaidevr parte de las autoridades fiscales, éstas
podrian no estar de acuerdo con las conclusionestderabajo. Sin embargo, nuestro analisis y
comentarios que de él se derivan cuentan con @rtgopécnico necesario para comprobar la
razonabilidad de metodologia adoptada y los resnstaorrespondientes.



Introduccién

100

MIRACLESA ha solicitado a UE&A, la elaboracion den estudio de Precios de

Transferencia para demostrar el cumplimiento dettsulos 65, 66 y 67 de la LAT, adicionados

por el articulo 65 del Acuerdo Gubernativo 213-20%@entes en 2015, en relacion, a sus

principales operaciones, las cuales efectla copatiss relacionadas extranjeras Calzado Miracle
Costarricense, S.A. de C.V. ("MIRACLETICA"), Miragdita, S.A. de C.V. ("MIRACLESITA"),
Calzado Miracle de Panama, S.A. de C.V. ("MIRACLER) y Miracle International S.A. de

C.V. ("MIRACLEINTER").

MIRACLESA es una empresa netamente guatemaltecicatla a la produccion y

distribucion de diversos tipos de calzado. Comdepde su actividad econémica y operaciones
mercantiles, durante el ejercicio fiscal de 20159RMCLESA llevé a cabo las siguientes

transacciones intercompafia con sus partes rektasrextranjeras:

Tabla 1

Transacciones intercompaifiia llevadas a cabo por MIRCLESA

Transaccion Parte Pais de Monto (Quetzales)
Intercompafiia Relacionad: | Residenci Ingresos Egresos
Venta de producto terminado] MIRACLETICA Costa Rica Q2,000,000.00 n/a
Venta de producto terminado] MIRACLESITA Honduras 04,500,000.00 n/a
Venta de producto terminado] MIRACLEPANA Panama Q500,000.00 n/a
TOTAL DE INGRESOS Q7,000,000.00
Regalias por uso de marca | MIRACLEINTER Espafa n/a Q1,000,000.00

TOTAL DE EGRESOS

Q1,000,000.00

Informacion proporcionada por la Administraciom, &/ no aplica.
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Los precios pactados en las transacciones intga&idia correspondientes al ejercicio fiscal
2015, que MIRACLESA llevo a cabo con sus parteaciehadas extranjeras, fueron pactados a

valor de mercado. Los resultados de los andlisardallados se pueden apreciar en la siguiente

tabla:
Tabla 2
Resultado del andlisis de Precios de Transferencia
Método e Rango Intercuartil
Transaccion Sujeta g Parte ) Resultadg
o _ Indicador de _ . ,
Andlisis Analizada Utiidad obtenido | Cuartl . . | Cuart
a
" Inferior Superior
Venta de producto
, MIRACLESA MCA 58% 55% 57% 70%
terminado
Regalias por uso de
% / Ventas PC 8% 5% 5.5% 8.3%
marca

MCA: Método del Costo Adicionado.

PC o CUP: Método del Precio Comparable Controlado

Los resultados economicos mostrados en la tatdaianpermiten concluir que los precios
pactados en las transacciones intercompafia conésmtes al ejercicio fiscal 2015, que
MIRACLESA llevo a cabo con sus partes relacionagdsanjeras, cumplieron con el principio de
independencia efectiva (Principio de Plena Comp&@ntal y como se encuentra estipulado en el

articulo 59 Libro | Ley del Impuesto Sobre la Rewl@la Ley de Actualizacion Tributaria.
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Informacion General

Datos de Identificaciéon General:

Razo6n Social Miracle Costarricense, S.A. de C.V.

Numero de Identificacion 0200-200000-001-1

Fiscal
Domicilio Fiscal Centro Comercial Torre Azul, Costa

Rica.
Principal Actividad Distribucion de calzado.

Razén Social Miraclesita, S.A. de C.V.

NuUmero de Identificacion 0200-300000-001-1

Fiscal

Domicilio Fiscal Centro Comercial Monte Alto,

Honduras
Principal Actividad Distribucién de calzado.

Razén Social MiraclePana, S.A. de C.V.

NuUmero de Identificacion 0200-400000-001-1

Fiscal
Domicilio Fiscal Centro Comercial El Gavilan,

Panama.
Principal Actividad Distribucién de calzado.




Razén Social Miracleinter, S.A. de C.V.

NuUmero de Identificacion 0200-100000-001-1

Fiscal

Domicilio Fiscal Centro Comercial Athletic, Espafia.

Principal Actividad

Distribucién de calzado.

2. Estructura Accionaria

Calzado Miracle, S.A.

Nombre del accionista Acciones  Porcentaje
Pedro Lopez 500,000.0 10%
Juan Hernandez 185,000.0 4%
Erick Garcia 4,500,000.0 86%
Minoristas 15,000.0( 0%
Total 5,200,000.0] 100.0%

3. Estructura Operativa de Negocios

Nomenclatura:

A. Pago de regalias por uso de marca.

B. Venta de producto terminado.
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/ MIRACLEINTER

MIRACLESA

MIRACLESITA

MIRACLETICA

MIRACLEPANA

Analisis Industrial
El objetivo de esta seccion es presentar un @gkseral de la economia nacional en la que

participa MIRACLESA para poder identificar las déates circunstancias econdmicas que afectan

sus operaciones intercompania.

1. Economia Guatemalteca

A pesar de la incertidumbre en torno a las elessale 2015 y las reformas estructurales que

se han puesto en marcha, la economia mas gra@entteameérica ha demostrado avanzar de manera
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prometedora, con niveles de inflacién y endeudatoiestables, y un crecimiento promedio por arriba

del 3%, luego de recuperarse de la crisis finaag@trbal de 2008-2009.

De acuerdo con la metodologia del Banco de Gud@ema! calculo del indice Mensual de
Actividad Econdmica, IMAE, publicado para diciemloie 2015, se registré una variacion del 4.2%
respecto al mismo mes del afio 2014; este inditralsgja desde el 2002 y se ha mantenido positivo,

con excepcién de unos meses en el afio 2009.

El comportamiento descrito, estuvo influenciador p@a incidencia positiva que
experimentaron principalmente las actividades ecices siguientes: "comercio al por mayor y al
por menor"; "explotacion de minas y canteras";élimtediacion financiera, seguros y actividades
auxiliares"; "servicios privados"; "agricultura, ngaleria, caza, silvicultura y pesca"; y "transporte

almacenamiento y comunicaciones".

Tendencias Econémicas

a) Producto Interno Bruto

Durante el tercer trimestre de 2015, la actividadndmica medida por la estimacion del
Producto Interno Bruto real, registré un crecinmeté 3.9% explicado por el dinamismo observado
en la demanda interna, particularmente en el coaguivado y en la formacion bruta de capital fijo,

asi como por el desempefio positivo en el volumdagdexportaciones de bienes y servicios.

En lo que respecta a la medicién del PIB porigeorde la produccién, la mayoria de sectores
productivos han mostrado un desempefio positivoe éog que sobresale el crecimiento observado
en el comercio al por mayor, y al por menor; indastmanufactureras; intermediacion financiera,
seguros y actividades auxiliares; servicios prigaagricultura, ganaderia, caza, silvicultura ycpes
y transporte, almacenamiento y comunicacionesyidaties que en conjunto explican alrededor del

85% de la tasa de crecimiento del PIB durantamakstre en estudio.
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Grafica 1

Evolucién porcentual del PIB por trimestre (2014-2Q5)
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Bancasdie@ala.

b) Tasa de Inflacion

El indice de Precios al Consumidor ("IPC") presenta variacion interanual de 3.07% en
diciembre 2015, superior en 0.12 puntos porcergualeregistrado en diciembre 2014 (2.95%),
mientras que la variacion mensual fue de 0.47%grsupen 0.54 puntos al registrado en el mismo

mes de 2014 cuando llegé a -0.11%.

La inflacibn acumulada durante el afio 2015 fue3d¥%, que coincide con la variacién
interanual de diciembre mencionada anteriormerdeinflacion anual esta dentro del rango de la

meta prevista de inflacion por la Junta Monetaagel afio 2015, establecida entre 3% y 5%.

El nivel inflacionario registrado en diciembre 2{&15 se debe principalmente a un aumento en los

precios en la categoria de alimentos (1.22%),aeiér (0.53%), bebidas alcohdlicas (0.27%), y eddoa
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(0.21%), y al mismo tiempo a disminuciones en lasidnes de transporte (0.91%), y comunicaciones
(0.01%)).

c) Sector Externo

Parte del crecimiento econémico se ha visto imapaipor el ingreso de divisas en forma de remesas
familiares. Durante diciembre 2015 se registrésumaa de $598.2 millones de ddlares (monto suabiter
diciembre 2014 en $102 millones), que significanaremento del 20% en la tasa interanual. Poipaira,
la suma acumulada durante el afio 2015 fue de $tlB8Bes, que representa un incremento del 13.4%
respecto al mismo periodo del afio anterior. La sngrasada, representa el mayor valor historica v |

primera vez que acumula mas de $6,000 millones.

El tipo de cambio continda estable en torno 0S5 por dolar. Durante el mes de diciembrepel ti
de cambio de referencia nominal promedio pondesslmantuvo en Q7.64 por délar, mientras que el
promedio acumulado del 2015, fue de Q7.65.

La entrada de divisas por turismo Yy viajes acutautiurante el afio 2015, registré un monto de $991.8
millones (hasta el 31 de diciembre), 4.7% infedomparado con el mismo periodo del 2014. Durante
diciembre 2015, esta misma cuenta, acumul6 unade$B3.5 millones, 1.5% inferior al registradaeén

mismo mes del 2014.

Con respecto al 2014, se presentd una disminwédB.5% en el ingreso de divisas por
exportaciones, afectando de manera significatig ttansacciones con productos como azlcar,
cardamomao, frutas y sus preparados, productosapgyproductos de vidrio, frutas y sus preparauditisiilos
de vestuario, caucho, verduras y legumbres, ajpogzhardn y pescado, y productos alimenticiogeent

otros.

d) Crédito Bancario

En diciembre de 2015, el crédito bancario totaketor publico y privado registré un saldo de Q.

180,979.00 millones. Esta cifra refleja un incretmelel 11.3% en relacion con diciembre de 2014.
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e) Recaudacion Tributaria

Uno de los problemas estructurales en Guatemal#é €aja capacidad de recaudacion de
ingresos tributarios, se encuentra entre las Udtipusiciones de los paises latinoamericanos; segun
datos del Ministerio de Finanzas Publicas, comagrugje del PIB, logra apenas situarse por arriba
del 11.0%. Durante el afio 2015 registré un mont®dd9,730 millones, apenas un 1.3% mas que
durante 2014, cuando la meta establecida en elecamentre el Ministerio de Finanzas y la SAT

asumio un crecimiento del 11%.

Durante este periodo, la recaudacion de impueéstestos (ISR-1SO) disminuy6 un 1.1% y la
de impuestos indirectos (Impuestos especificos,, Isfanceles) aumenté en un 4%. Entre los
impuestos directos, la recaudacion del ImpuestoedabRenta disminuyo un 4.1%, sin embargo, la

recaudacion del ISO aument6 en 10%.

f) Situacion de la Deuda Publica

La deuda publica total consolidada de Guatemalaed de octubre de 2015 se ubico en
$15,740.30 millones de délares (24.9% del PIB), ed¢e saldo, el 53% ($8,340 millones)
corresponden a deuda interna consolidada y ehtesdd@% ($7,430 millones) a deuda externa.

Q) Ambito Internacional

El FMI en su informe "Perspectivas de la Econoltisdial: Ajustandose a precios mas bajos
para las materias primas" de octubre 2015, prawsih crecimiento economico mundial de 3.1%,
lo que implicé 0.3 puntos porcentuales menos quel @fio anterior y 0.2 puntos porcentuales por
debajo del prondstico elaborado del informe WEQ gus siglas en inglés, Informe de Riesgo Pais)
del mes de julio 2015.

Se estima un crecimiento para las economias astaszie 2.2%, en cambio, para los mercados
emergentes y en desarrollo, se tiene una proyecadativa de -0.3% para el 2015 y 0.8% para el
2016.
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Lo anterior se debe a un contexto afectado poiacaé precios de las materias primas, menor
afluencia de capitales en los mercados emergentelatjlidad en los mercados financieros, lo que

ha incrementado riesgos y disminuido las perspesiile crecimiento de dichas economias.

El nivel general de inflacion ha disminuido en é@®nomias avanzadas, consecuencia de la
caida de los precios del petroleo y de otras naatgmimas. Asimismo, la inflacidbn subyacente se

mantiene estable y por debajo de los objetivosfiiEcion de los bancos centrales.

h) Ambito Regional

En octubre de 2015, la Comision Econdmica pararfaédatina y el Caribe (CEPAL) revisé
a la baja sus proyecciones del crecimiento ecormiiécla region de América Latina y el Caribe,

estimando para el 2015 -0.3% y para 2016 un creatmicercano a 0.7%.

Entre los principales factores detrds de dichasasiones estan: la debilidad de la demanda
interna, un entorno global caracterizado por eb bajecimiento del mundo desarrollado, una
importante desaceleracion en las economias emesggaati particular China, el fortalecimiento del
dolar, creciente volatilidad en los mercados finams, y una importante caida de los precios de los

bienes primarios.

Segun la CEPAL, aquellas economias con mayor ldoicin a la economia de Estados Unidos
logran sostener su ritmo de crecimiento. Por ejemdéxico y Centroamérica crecerian 2.6% en
2015y 2.9% en 2016, mientras que las economigSatée podrian crecer en torno a 1.6% en 2015
y 1.8% en 2016.

1) Calificaciones Soberanas

La calificadora Standard & Poor's asevera quéndatabilidad politica relacionada con los

casos de corrupcion no lastimara significativamegitelesempefio macroecondmico estable de
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Guatemala el afio 2015 ni el 2016. La baja invergidalica en infraestructura, la debilidad del capit

humano, y la débil flexibilidad fiscal continuaréitando el crecimiento potencial del PIB.

Como resultado, se afirma la calificacion de lapi@zo en moneda extranjera de 'BB' 'y
calificacion de largo plazo 'BB+' en moneda logala Republica de Guatemala. La perspectiva de
la calificacion es estable, lo que refleja nueski@ectativa de déficit fiscal y externo moderaddosn

préximos dos afnos.

j)) Fundamentos de las Calificaciones para los ses de la Region

Enel cuarto trimestre, las agencias calificadorasiego, Fitch Ratings, Moody's Investor y
Standard and Poor's, revisaron las calificaciome&ldSalvador, Guatemala, Nicaragua, Republica
Dominicana y Panama. En octubre 2015, Standardér'$ confirmo la calificacion de riesgo
crediticio para Guatemala en "BB" manteniendo lespectiva estable, argumentando que el pais
mantiene buena disciplina fiscal y monetaria, uficiléexterno manejable y moderada carga de la
deuda publica.

Tabla 1
Calificaciones de Deuda Soberana de Largo Plazo &oneda Extranjera
IV Trimestre 2015

Calificadora Concepto CR ES GT HN NI DO PA
Calificacion BB+ B+ BB n.c. B+ B+ BBB
Fitch
Ratings Perspectiva | Negativa| Estable| Estable| n.c. |Establg Positivo| Estable
Calificacion Bal Ba3 Bal B3 B2 Bl Baa2
Moody's Perspectiva | Estable | Negativa| Negativa] Positiva | Establed Estable | Estable
Investor
Calificacion BB B+ BB B+ n.c. BB- BBB
Standar & Perspectiva |Estable/H Estable/H Estable/H Estable/B n.c. |Estable/B Estable/A-2
Poor's

Fuente: Informacién obtenida del Informe Riesgs Rairimestre 2015 del Consejo Monetario Centra#naeo.
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En diciembre de 2015 Moody's Investor reafirm@adéficacion de deuda de El Salvador en
Ba3, pero modificd su perspectiva de "estable atna); sustentando limitada capacidad de las
autoridades para detener la tendencia al alzadieulda publica, alto déficit fiscal y bajo crecint@
econdmico del pais. También afirmd, calificaciémidsgo para PA, en "Baa2 con perspectiva estable"
en vista del solido crecimiento y diversificaciGdoromica del pais asi como de su moderada deuda

neta del gobierno general.

Por otro lado, en diciembre Fitch Ratings otorgd primera vez calificacion a la deuda
soberana de largo plazo de Nicaragua, la cual éutBd con perspectiva estable"; ya que el pais
muestra una tendencia positiva de crecimiento en@w) politica fiscal prudente y una tendencia de

reduccion de deuda publica respecto al PIB.

k) Accion de Calificacion

El 29 de octubre de 2015, Standard & Poor 's Ratg&gvices confirmd su nota de "BB / B' en moneda
extranjera y BB + / B' en moneda local de la Repablle Guatemala. La perspectiva se mantiene
estable, reflejando las expectativas de que ellgmubfiscal y el déficit externo se moderaran en lo

préximos dos afios. Las demas agencias Calificadt@aliesgo mantuvieron sus calificaciones y

perspectivas sobre Guatemala.

Tabla 2
Guatemala: Calificaciones de riesgo pais
MES Conceptc | Fitch Ratings | Moodys Investor Servict | Standard and Poor:

Calificacion BB Bal BB

Marzo 2015 Perspectiva Estable Estable Estable/B
Calificacion BB Bal BB

Junio 201 Perspectiva Estable Negativa Estable/B
Calificacion BB Bal BB

Septiembre 201 Perspectiva Estable Negativa Estable/B
Calificacion BB Bal BB

Diciembre 2015 Perspectival Estable Negativa Estable/B

Informacién obtenida del Informe Riesgo Pais IViiEstre 2015 del Consejo Monetario Centroamericano.
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1) Factores Positivos:

v' Déficit fiscal moderado.

v Déficit externo manejable.

v Politica monetaria estable y expectativas de iitftadentro de la meta

v' Crecimiento en el crédito y en los volimenes deodapiones.

v Las tasas de inversion altas y con perspectivasadémiento econémico.

m) Factores de Riesgo:

v' Las finanzas publicas demuestran debilidad estraicta pesar de que ha existido

reduccion sostenida en el déficit.

v El gasto publico es bajo y rigido, lo que limitagabierno a hacerle frente a necesidades

sociales.

v La baja inversién publica en infraestructura, ddades del capital humano, y, un alto
nivel de delincuencia limitan el potencial de cneieinto del PIB del pais. Incremento en

malestar politico o social que lleva a la incentidiue macroeconoémica.

n) Conclusiones

La economia de Guatemala tiene un reto por detamize conduccion apropiada de sus politicas
publicas, haciendo referencia no exclusivamenss @liestiones pecuniarias, sino al seguimiento de
una buena gobernanza, que ponga atencion a leeprétita social actual, promueva la equidad, la

participacion y el estado de derecho.
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Es necesaria la cooperacion continua y eficieemére el sector publico y privado, para la
consecucion de objetivos conjuntos. Parte de Issaohlos que impiden un desarrollo claro en el
pais, tienen su origen ligado a la corrupcién,itdewncia y la pobreza, por lo tanto, al alineaes |

metas, se permitirqd avanzar de manera firme aolaocecia més grande de Centroamérica.

Las expectativas en torno a la inflacion y el gnéento econdmico parecen ser positivas, se
mantienen, niveles de precios por debajo del lisufgerior e incluso del inferior establecido por el
Banco de Guatemala. El aumento en el PIB estadiga@ctamente a un mayor dinamismo en la
demanda interna, principalmente al incremento #&%n el consumo privado (3.9% en 2014, segun
Evaluacion de la Politica Monetaria, Cambiaria gdticia, a noviembre de 2015, y Perspectivas

Econdmicas del 2016).

De manera especifica el incremento en el ingrestosl hogares ha jugado un papel clave,
debido, entre otros factores, al mayor flujo deesas familiares, el incremento en el salario formal
el aumento en el crédito bancario al sector priwadibefecto ingreso proveniente de la reduccidn de

precio internacional del petréleo y sus derivados.

En lo que respecta a la demanda externa, lastaxpmmres de bienes y servicios registran un
crecimiento, en términos reales, de 5.6%, aungfeeion al de 2014 (7.6%). El nivel de Reservas
Internacionales Netas (RIN), este se situ6 al 3@od@embre de 2015 en 7,421.7 millones de dolares,
equivalente a 5.0 meses de importacion de bienes apnforme a estandares internacionales,
continda reflejando la solida posicion externaphdlk, y superior en $88.3 millones al registrado a
diciembre de 2014.

Con base en lo anterior, quedan claras las fagalg debilidades de la economia guatemalteca,
existen retos por cumplir en materia de seguridammbate a la pobreza y fortalecimiento
institucional, pero el panorama que se vislumbrpasstivo. Debe darse prioridad a las cuestiones
internas, y continuar, como hasta ahora, con ulidgaomonetaria estable, para afrontar la coyuntur

internacional y los choques que de ahi se deriven.
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Analisis Funcional

El andlisis funcional busca identificar y comparas actividades econdmicamente
significativas y las responsabilidades, los activiilizados y los riesgos asumidos por MIRACLESA

y sus partes relacionadas en sus transaccionesomeariia.

El articulo 58, numera 13, literal B de la LAT weigte en el 2015, asi como el péarrafo 1.42 de
las Guias OCDE, especificamente requieren queese H cabo un analisis funcional cuando se

examine la determinacion de precios por transaesigontroladas con partes relacionadas.

Esta seccidn provee una interpretacion organizégldos hechos relacionados con las
transacciones intercompafiia y representa la base lpadeterminacion de la metodologia que

proporcione la medida mas confiable en el anadlisidichas transacciones.

A continuacién, se resumen las principales furesodesarrolladas, activos utilizados y

riesgos asumidos por MIRACLESA durante el ejercfigoal 2015.

1. Funciones

a) Descripcion del negocio

MIRACLESA es una empresa guatemalteca dedicada endnufactura, distribucion y
comercializacion de una extensa variedad de av8ale calzado. Durante el ejercicio fiscal 2015, la
empresa realiz6 operaciones con sus partes redatEen extranjeras MIRACLETICA,
MIRACLESITA, MIRACLEPANA, y MIRACLEINTER.

MIRACLETICA, MIRACLESITA y MIRACLEPANA, son empreas domiciliadas en Costa
Rica, Honduras y Panama respectivamente, cuya iggin@ctividad, es la distribucion y
comercializacion de articulos de calzado. Por stepMIRACLEINTER, es una empresa espafiola

dedicada al disefio, manufactura y distribucionaleaclo.
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b) Descripcion de los productos

Los productos manufacturados por MIRACLESA comgegnuna amplia gama de calzado de
diferentes estilos para todas las edades. Dentroatiogo dda empresa, podemos encontrar los
siguientes modelos de calzado (imagenes obtenalksmhgina web de la empresa):

Calzado para Caballeros

@ v

Sport Casual Elegante

Calzado para Dama

- W

Casual
Coqueta Elegante

Calzado para Nifios

e @

Duro Casual Elegante
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c) Investigacion y desarrollo (1&D)

MIRACLESA no desarrolla actividades de |&D patavar a cabo sus actividades de
manufactura y distribucion de calzado. Cabe memaciqne sus partes relacionadas tampoco llevan a
cabo actividades de I1&D, ya que la naturaleza deoperaciones no requiere inversion en este rubro.

d) Ventas

Al 31 de diciembre del ejercicio fiscal 2015, MIRRESA obtuvo ingresos netos de
Q35,000.000.00, derivados del desarrollo de siadaties de manufactura y distribucion de calzado

tanto a terceros independientes como a sus patéesonadas.

Las ventas a sus partes relacionadas extranggessentaron el 20% del total de las ventas de
MIRACLESA, ascendiendo a Q7,000,000.00, de lose=u@l2,000,000.00 provinieron de las ventas
de producto a MIRACLETICA, Q4,5000,000.00 de lastas a MIRACLESITA y Q500,000.00 por
las ventas realizadas a MIRACLEPANA.

A continuacion se mencionan los principales cisrde MIRACLESA durante el ejercicio
fiscal 2015:

Principales Clientes Monto de loa

Transaccion Q.

Calzado Group Q2,500,000.00
Zapateria de Oro Q1,500,000.00
Pedro Polanco Q500,000.00

Informacién proporcionada por la administracion.

Cabe mencionar que MIRACLESA divide su mercado an@di 3 canales de distribucion distintos.

A continuacion se mencionan y describen cada ureslo&
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1. Retail o al por menor (Tiendas)

Este mercado concentra las tiendas ubicadas gmitaspales centros comerciales, asi como
locales para la compra de bienes, ropa y calzddmrisumidor final es quien obtiene los productos

directamente en las tiendas.

2. Wholesale o Mayoristas

Son clientes ubicados principalmente en el intel#ola capital quienes compran mercaderia al
por mayor para revenderlos dentro de sus tiendaiedas, locales, etc. Estos clientes mayoristas se
dedican a varias actividades comerciales que congpltan a la venta de calzado, asi como clientes

gue se dedican exclusivamente a la compra y rex\tentalzado.

3. Institucional

Este canal de distribucion busca colocar los pmdude la empresa en diversas instituciones

como: Colegios, empresas, hospitales, asociacipo#as instituciones.

e) Compras

MIRACLESA realiza compras a sus proveedores tamanoneda local como en ddlares
americanos, de todos los productos que comercidia@ realizar estas actividades, MIRACLESA
cuenta con personal capacitado que se encargaidardos productos a fin de obtener los mejores
términos de compra en cuanto a calidad, preciosngds de pago, condiciones de entrega, entre otras

cosas.

Los principales proveedores de la compaiiia duranggercicio fiscal 2015 incluyeron a
Novatex International, Pieles Trading, y Latex intional. El siguiente cuadro muestra los
proveedores mas importantes durante dicho ejercicio
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Nombre de la Empresa Compras realizas durante el Productos
ejercicio

Novatex International Q1,500,000.00 Pieles

Latex international Q500.000.00 Suelas

Pieles Trading Q1,500,000.00 Suelas

Informacién proporcionada por la administracion.

f) Publicidad y mercadotecnia

Durante el ejercicio fiscal 2015, los gastos ddipidad y promocién ascendieron a Q300,000

representando el 1% de los ingresos totales dehongeriodo. Las actividades desarrolladas por

MIRACLESA relativas a publicidad y mercadotecnidlesgan a cabo a través de diferentes canales

de comunicacion dependiendo el mercado al que ajuiapelar, el siguiente cuadro muestra los

diferentes medios por los que la compafiia da acesrsus productos.

Personales o

Publicidad en C.C.

Medios Masivos Alternativos Electronicos
grupales
. Pagina Web
Ferias escolares
Afiches Mensajes de texto
Cobertura Total Kermeses
Volantes

Redes sociales

Tele Marketing

Informacion proporcionada por el Grupo.

g) Administracion

Todas las funciones administrativas y contablesrealizadas por la administracion de cada

compafia. Los manuales de procedimiento intersopdditicas contables, asi como las politicas de

actuacion y comportamiento para el personal s@bkestidos por el Grupo.
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h) Recursos humanos

El personal que labora en MIRACLESA es contratgdadministrado localmente. A los
empleados de primer ingreso se les capacita y prigp@an cursos de induccién relacionados con el
reglamento de trabajo, control de calidad y se@dridboral, principalmente.

Durante el ejercicio fiscal 2015, MIRACLESA cortén 100 empleados en su planilla, los

cuales se encargan de las areas administrativasbbes, ventas y de asesoria técnica.

i) Términos contractuales

MIRACLESA tiene celebrado un contrato con su peetacionada MIRACLEINTER por uso
de regalias de marca. A continuacion se menci@sodracteristicas generales del contrato.

Contrato de regalias por uso de marca de MIRACLEIN'ER a MIRACLESA.

MIRACLESA queda obligada a cumplir los siguient@srtinos contractuales:

. Publicidad, MIRACLESA debe invertir el 5% de lasitees de MIRACLEINTER.

. MIRACLESA tiene la distribucion exclusiva de MIRAEINTER
. MIRACLESA debe absorber la mitad de los gastodésgsi MIRACLEINTER decide proceder

legalmente en contra de alguien en el territone igpfrinja en los derechos del uso de marca.
. El contrato puede ser terminado "IPSO JURE", sse@agan a tiempo las regalias o si no se

explota la marca en el territorio.

El contrato vence el 31 de diciembre del 2016, pedra ser renovado automaticamente por otros 5

anos, si se cumplen con todos los términos de Reyalel contrato.

2. Activos
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a) Tangibles

Al 31 de diciembre de 2015 el activo total de MIRASA ascendié a Q75,000,000.00 lo cual
representd un incremento del 12.96% con respefdd4. Por su parte, el. Activo circulante ascendio
a Q42,000,000.00 representando el 57.93% del aicttab El activo fijo neto de la compaiiia fue de
Q2,500,000.00 lo que represento el 3.45% del @dttal. Por ultimo el rubro de otros activos
represento el 38.62% del activo total, con un malet@28,000,000.00. A continuacién se muestra

un desglose de la composicion del activo al 3liciedbre de 2015 y 2014.

Activo 2015 (Q) % 2014 (Q) | %
Activo circulante 42,000,000 [ 57.93%] 30,100,000 47.7%
Activo fijo 2,500,000 [ 3% | 8,000,000 | 12.68%
Otros activos 28,000,000 38.5% | 25,000,000 38.9%

Total 72,500,000 100% | 63,100,000] 100%

Informacion obtenida del dictamen financigda companiia.

A continuacion se muestra en desglose el actiofippiedad de MIRACLESA al 31 de diciembre
de 2015y 2014.

Activo Fijo 2015 (Q) 2014 (Q)

Mejoras a propiedades arrendadas 2,500,000.0 2,200,000.0p
Maquinaria y equipo 5,500,000.0 6,300,000.0p
Troqueles moldes y Hormas 8,500,000.0 19,300,000.0p
Mobiliario y equipo 1,500,000.0 1,500,00.09
Vehiculos 400,0000.0 400,000.00
Herramientas 40,000.0¢ 40,000.00
Equipo de computo 3,500,000.0 3,500,000.0p

Mejoras a vehiculc 8,000.0C 8,000.0C
Mejoras a maquinaria y equipo 20,000.0¢ 20,000.00
Menos depreciacion acumulada 19,468,000.0 25,298,000.0p
Activo Fijo Neto 2,500,000.0 8,000,000.0p

Informacion obtenida del dictamen financiero dmfapafiia.

b) Intangibles comerciales
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I. Rutinarios

MIRACLESA mantiene un contrato por la exclusividsel uso de marca para comercializar
los productos de MIRACLEINTER, en el cual se esteblel pago de una regalia por el uso de la

marca e imagen.

II. No rutinarios

MIRACLESA no cuenta con activos intangibles nomatios.

3. Riesgos

A continuacion, se detallan los riesgos asumidmslgs compafiias en el desarrollo de sus

actividades.

a) Riesgo de mercado

El riesgo de mercado ocurre cuando una compaféiseta a condiciones de venta adversas
debido a la competencia, fendmenos de oferta y déma a la incapacidad de desarrollar mercados
para colocar productos o servicios para los cleM#RACLESA asume riesgos de mercado ya que
sus ventas se destinan principalmente a tercedep@mdientes. Adicional a ello, el sector en el que
participa la empresa es bastante competido, pquéose debe estar en constante innovacién para

desarrollar estrategias que permitan penetrar elade de manera efectiva.

b) Riesgo de inventario

Son aquellos relacionados con la obsolescencialen® movimiento de los inventarios.
MIRACLESA asume riesgos de inventario, ya que gdudesarrollo de sus actividades es necesario
gue mantenga un nivel de stock suficiente paradatda demanda del mercado. Al 31 de diciembre
de 2015, la cuenta de inventario representd el2%.@el total de los activos, por lo que



122

financieramente es posible considerar que la compaé@ encuentra expuesta a un riesgo de

inventario.

C) Riesgo cambiario

El riesgo cambiario ocurre cuando existe una dilacibn cambiaria en relacion a la moneda
extranjera pactada en la operacion. MIRACLESA astigsgos cambiaros, debido a que pacta sus
transacciones de compra de insumos en moneda jex&ramientras que Sus iNgresos son

principalmente en moneda local.

d) Riesgos de inversion en activos

Es aquel que deriva de la cantidad de activogtides en la empresa, de los cuales pueden
destacar: activos fijos como la maquinaria y equgmuipo de transporte, edificios etc.; activos
intangibles como marcas o patentes; o inversiore#pd circulantes como pueden ser acciones 0
bonos. Debido a que MIRACLESA mantiene una inversignificativa en activos fijos, al igual que

en intangibles la compafiia asume este tipo deaiesg

e) Riesgos de inversion en 1&D

Este riesgo esta asociado al éxito o fracaso gdefa tener un proyecto al que la compafiia
ha destinado recursos en tareas de investigaaésarrollo con la expectativa de obtener beneficios
economicos futuros. MIRACLESA no asume riesgos mkeerision en 1&D ya que no realiza

operaciones de este tipo.

f) Riesgos pais

El riesgo pais es el riesgo de una inversion eo@m#debido sélo a factores especificos y
comunes a un cierto pais. Puede entendersewonesgo promedio de las inversiones reatigad
en cierto pais. Mide en el torno politico, econ@ngeguridad publica, etc. El riesgo pais se etdien

gue esta relacionado con la eventualidad de questedo soberano se vea imposibilitado o
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incapacitado de cumplir con sus obligaciones cgarabhgente extranjero, por razones fuera de los
riesgos usuales que surgen de cualquier relaciuhticia. El riesgo pais se considera un riesgo
exdgeno con el cual tanto MIRACLESA como sus comdpets deben realizar su operacion, y que
existe tanto en operaciones con partes relacior@mas con terceros independientes.

Legislacion en Materia de Precios de Transferencia

En 2012, Guatemala adhiere por primera vez lastide Especiales de Valorizacion entre
Partes relacionadas" en el Capitulo VI dentro dé&lld Il de su nueva Ley de Actualizacién
Tributaria, publicada en el Decreto nimero 10-26&RCongreso de la Republica de Guatemala.
Posteriormente, en mayo de 2013 se emite el Acugut@rnativo 213-2013, en el que se ostenta el

Reglamento dicha Ley.

Es importante mencionar, que el 20 de diciembr20d8 fue publicado el Decreto 19-2013,
el cual establece una suspension de la obliga@dasi"Normas Especiales de Valorizacion entre
Partes Relacionadas", las cuales se reactivaramtia gel 1 de enero de 2015. Sin embargo, adn y
cuando existe esta suspension, el citado Decreéablese que durante el plazo de suspension la
Administracion Tributaria podra solicitar informéni a los contribuyentes respecto de precios de

transferencia.

1. Ley de Actualizacion Tributaria - Decreto No. 162012

a) Articulo 57

Establece que el ambito de aplicacion de las neieavaloracion de las operaciones entre
partes relacionadas alcanza a cualquier operaai@nsg realice entre la persona residente en
Guatemala con la residente en el extranjero, yatefgctos en la determinacion de la base Imponible

del periodo en el que se realiza la operacionlgp®siguientes periodos.

b) Articulo 59
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Este articulo determina los métodos que se debartilizar para evaluar las transacciones

intercompania. Estos métodos estan disefiados paenuhar si el contribuyente cumple con el

Principio de Independencia Efectiva en las trarieaes que realiza con partes relacionadas a través

de la comparacion de transacciones similares,@bayan llevado a cabo con partes no relacionadas.

A continuacién, se mencionan los 5 métodos quenmmla LAT y que ademas son reconocidos en
las Guias de la OCDE.

1. Parala determinacion del valor de las operss en condiciones de libre competencia se aplica

uno de los siguientes métodos:

a)

b)

c)

Método de Precio Comparable No controlado ("PC") Este método consiste en considerar
el precio o monto de las contraprestaciones quBubé&eran pactado con o entre partes
independientes en operaciones comparables. El gladmmparabilidad requerido para la
aplicacion de este método es muy alto. Si es posgilentificar transacciones comparables
entre terceras partes no relacionadas, por lo geeePC es la forma mas directa y confiable
para probar que las transacciones intercompaif@iacseentran pactadas a precios de mercado.
Una operacion se considera comparable soélo sidpigtad tangible o los servicios y las
circunstancias de la operacion entre partes reladies son substancialmente las mismas que
las de las operaciones entre partes independidraetores adicionales para determinar el
grado de comparabilidad son: la calidad del pradladervicio, el volumen de ventas, el nivel
de mercado al que se vende, el mercado geograbicdedse desarrolla la operacién, los
periodos en los que se llevan a cabo las operaignéas alternativas comerciales
efectivamente disponibles para ambas partes.

Método de Costo Adicionado ("MCA"). Este método consiste en determinar el precio de
venta de un bien o servicio multiplicando el catbbien o servicio por el resultado de sumar
a la unidad el por ciento de utilidad bruta queiénab sido pactada con entre partes
independientes en operaciones comparables. EI M@#iza el valor de las funciones
realizadas y es generalmente apropiado en do<gisities: la prestacion de servicios y la
fabricacion de bienes tangibles para venta a pegtasionadas.

Método de Precio de Reventa ("MPR").La aplicacion de este método consiste en
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determinar el precio de adquisicion de un bienJaderestacion de un servicio o de la
contraprestacion de cualquier operacion entre pagtacionadas, multiplicando el precio de
reventa por el resultado de disminuir de la uniéagdor ciento de utilidad bruta ghabieran
pactado con o entre partes independientes en ipeeaccomparables. Bajo este método, la
comparabilidad se basa mas en la similitud de uasidnes desempefadas, los riesgos
asumidos y demas factores relevantes entre ebdistor que realiza la operacion con partes
relacionadas y el que la realiza de forma indeatej que en la similitud de los bienes

comercializados.

2. Para la determinacion del valor de las opered en condiciones de libre competencia se aplica

uno de los siguientes métodos:

a) Meétodo de Distribucion de Utilidades ("MPU"). EI MPU consiste en asignar la utilidad
de operacion obtenida por partes relacionadas, gmoporcion que hubiera sido asignada con
o entre partes independientes determinando undaadtile operacion global entre las partes

relacionadas involucradas en la operacion.

b) Método del Margen Neto de la Transaccion ("MTU"). Este método evalla el precio de
operaciones entre partes relacionadas mediantariparacion con la utilidad de operacion
que hubieran obtenido empresas comparables o pandependientes en operaciones
comparables, con base en factores de rentabilidadagnan en cuenta variables tales como
activos, ventas, costos, gastos o flujos de efeckV grado de comparabilidad se determina
en funcion al capital invertido y riesgos asumidasio por parte de la entidad bajo analisis,

como por las entidades no relacionadas que secosam comparables.

c) Articulo 60

Determina que, en caso de realizar importacionespartes relacionadas, el precio de las
mercancias no puede ser superior a su precio eraly@@rametro internacionaleafecha de compra
en el lugar de origen. Asimismo, en caso de expiantas, el precio de las mercancias se calcula de

acuerdo a la investigacion de precios internacemaegun la modalidad de contratacion elegida por
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las partes relacionadas a la fecha del ultimo diardbarque. Esta valoracion se llevara a cabo a
través de la implementacion delétodo de Valoracion para Importaciones o Exportaanes
(IIMIEII).

d) Articulo 65

En este articulo se identifican los principios erates de informacion y documentacién. Se
establece la obligacion de los contribuyentes ert@ihmomento de presentar la declaracion jurada de
Impuesto Sobre la Renta, la informacion y el aisadigficiente para demostrar y justificar la cotaec
determinacion de los precios, los montos de lagaprestaciones o los margenes de ganancia en sus
operaciones con partes relacionadas.

e) Articulo 66

Establece que la informacion y documentacionixgatl grupo empresarial al que pertenezca
el contribuyente, sera exigible en todos aquellasos en que las partes relacionadas realicen
actividades economicas entre si, dicha informactinprende la descripcion general de la estructura
organizativa, juridica y operativa del grupo; dgsién general de la naturaleza e importe de las
operaciones entre las empresas del grupo; desmriggneral de las funciones y riesgos de las
empresas del grupo; relacidn de la titularidadadeplatentes, marcas, nombres comerciales y demas
activos intangibles del grupo que afecten al cbayente y sus operaciones; relacion de los costrato

intercompania que afecten al contribuyente; entso

f) Articulo 67

Establece que la informacion y documentacion iveladl contribuyente que sera exigible
comprende la identificacion completa del contribugey sus distintas partes relacionadas;
descripcion detallada de la naturaleza, caradt&s$ste importe de sus operaciones con partes
relacionadas con indicacion del método de valorac#mpleado; analisis de operaciones
comparables; y los motivos de la eleccion del n@todnétodos, asi como su procedimiento de
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aplicacion y la especificacion del valor o inteovdk valores que el contribuyente haya utilizada pa

determinar el monto de sus operaciones.

2. Reglamento de la Ley de Actualizacion Tributaria Acuerdo Gubernativo 213-2013

a) Articulo 64

Establece que los contribuyentes que manifiestersie Declaracion Jurada Anual del
Impuesto Sobre la Renta que realizan operacionepaxes relacionadas en el extranjero, deberan
adjuntar a la misma un anexo con la informacion pama el efecto dispondra la Administracion

Tributaria.

b) Articulo 65

Determina que la informacion y analisis suficiemties que se refieren los articulos 65, 66 y
67 de la LAT, para demostrar y justificar la coteegeterminacion de los precios, los montos de las
contraprestaciones o los margenes de gananciaeracigmes con partes relacionadas debe estar

contenida en un informe Unico denominado "Estudi®rkcios de Transferencia”.

Definicion de Parte Analizada y Mejor Método

1. Mejor Método

La selecciéon del método mas apropiado para reabkaandlisis de las transacciones
intercompafia es aquel método que proporcionadédaenas confiable del precio intercompariia con

relacion a los resultados de otros métodos.

La LAT sefiala claramente en su articulo 59 que pealizar un analisis de precios de
transferencia se debera aplicar en primer términdétodo PC, el MCA o el MPR, y sélo podra

considerar la aplicacién del MPU y MTU, cuando algudle los tres primeros métodos, sefialados en
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su numeral 1, no pueda ser utilizado para determsinéas transacciones realizadas entre partes

relacionadas se encuentran a valores de mercado.

Adicionalmente, en el articulo 60 de la LAT, stabkce que en el caso de las importaciones
0 exportaciones de productos cuyos precios se etienesujetos a parametros internacionales
(commodities) se debera utilizar el MIE para determinar si lagdacciones realizadas con partes

relacionadas extranjeras se encuentran en cumptioniel principio de independencia efectiva.

Para efecto de la aplicacion de los métodos posvien el articulo 59 de la LAT, se
considerara que se cumplié con la metodologia lesidh, siempre que se demuestre que el costo y
el precio de venta se encuentren a precios de adwrPara estos efectos se entenderan como precios
de mercado, los precios 0 montos de contrapresisigue se hubiesen utilizado con o entre partes
independientes en transacciones comparables. Asondebera demostrarse que el método utilizado
es el mas apropiado o el mas confiable de acuemitadnformacién disponible.

2. Parte Analizada

Para llevar a cabo el analisis de precios defeascia es necesario definir la parte analizada,
la cual generalmente es la compafia que participasetransacciones intercompafiia cuyos precios
o resultados pueden ser evaluados de la manerseméitia, utilizando la informacion mas confiable,
requiriendo el menor nimero de ajustes y paradbezaiposible identificar informacién de companias
comparables no relacionadas. Es decir, la compai@aos compleja y que no posea bienes
intangibles u otros activos cuyas caracteristiaaBalgan tener diferencias de posibles compafiias

comparables no relacionadas.

Anélisis Econémico

Venta de Producto Terminado

En esta seccién se analiza la transaccion intgrafia realizada por MIRACLESA con sus
partes relacionadas MIRACLETICA, MIRACLESITA, MIRAEPANA, relativa a la venta de

producto terminado, lo cual permite comprobar quaute el ejercicio fiscal 2015, las transacciones
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mencionadas se llevaron a cabo cumpliendo coniradipio de independencia efectiva establecido
en la LAT, y en la Guias de la OCDE.

A continuacion, se mencionan las transaccionesasugestudio:

Transaccion Intercompaiiia Ingreso Egreso Monto de la
Transaccion Q.
MIRACLESA MIRACLETICA 2,000,000.00

_ MIRACLESA | MIRACLESITA 4,500,000.00
Venta de producto terminag

MIRACLESA | MIRACLEPANA 500,000.00

Informacién proporcionada por la administraciéaleompaiiia.

1. Seleccion del Mejor Método

I.  Método de Precio Comparable no controlado

Debido a que no se cuenta con informacion intgexderna de precios de productos similares
a los comercializados entre las partes, se decaaplicar el MPC para analizar las transaccioees d
venta de producto terminado de MIRACLESA.

II. Método de Precio de Reventa

El método de MPR generalmente es utilizado cudmadperacion bajo estudio es la reventa
de bienes tangibles, de tal manera que no se swléa MPR debido a que la transaccion analizada

es significativamente diferente a la reventa delpctos.

I1l. Método de Costo Adicionado
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Se seleccion6 el Método de Costo Adicionado o MoAo el método mas confiable para
evaluar si la transaccion de venta de productoiteho para su posterior distribuciéon cumple con el
principio de plena competencia, debido a que stusgeelacionadas adquieren dicho inventario para

Su posterior venta.

Para llevar a cabo la aplicacion del MCA es netesamplir con los siguientes requisitos:

v Seleccionar a la parte analizada sujeta a estudio;

v' Determinar los resultados financieros correspornésea las transacciones entre partes

relacionadas;

v Definir el periodo de tiempo para efectos de comqian;

v' Buscar y seleccionar compafiias comparables;

v' Seleccionar y aplicar ajustes econémicos a compadiaparables y a la parte analizada;

2. Seleccion de la Parte Analizada

La seleccion de la parte examinada debe ser ¢tentscon el analisis funcional de la
transaccion, siendo aquella a la cual puede apéaar método de precios de transferencia en laform
mas confiable y para el cual puedan encontrarsedagarables mas confiables. En el caso del
andlisis relativo a la venta de producto termina@éoMIRACLESA a sus partes relacionadas
extranjeras, la parte analizada sera MIRACLESA|dteh que:

v" MIRACLESA realiza las funciones mas sencillas,
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v" MIRACLESA no cuenta ni desarrolla intangibles otinmarios, y

v" MIRACLESA cuenta con informacion financiera confab

3. Andlisis Econdmico de la Transaccion

De conformidad con los elementos establecidosdrAll y en las Guias de la OCDE, dos
transacciones son comparables cuando no existarewlias materiales que afecten de manera
significativa los precios o margenes de utilidacmwmparadas, y en caso de existir dichas diferencias

éstas puedan eliminarse con ajustes razonables.

Para llevar a cabo el analisis de las transacsisugtas a estudio debemos privilegiar el uso
de comparables internos sobre los externos, ya lggieprimeros muestran mayor grado de
confiabilidad y comparabilidad cuando evaluamosigaaciones intercompaifiia. Para seleccionar

comparables internos es necesario que se cumsiguiente:

v Que MIRACLESA realice operaciones con partes naciehadas y que estas operaciones

sean suficientemente comparables a las efectuattaspartes relacionadas.

v" Que las partes relacionadas de MIRACLESA realigmraciones con partes no relacionadas

y que estas operaciones sean suficientemente cabdgsa las realizadas con MIRACLESA.

a) Busqueda de Comparables Internos

Aun y cuando existen transacciones de venta dgupto terminado entre MIRACLESA y
terceros independientes, las caracteristicas y i@onds de dichas transacciones son
significativamente diferentes a las que se dierdregartes relacionadas, ademas no se cuenta con
el nivel de detalle necesario en la informaciomifiiciera, por lo que no se encontraron comparables
internos para llevar a cabo el andlisis de estsaecion. De tal manera que se llevo a cabo una
busqueda de comparables externos por empresasadesli@ la actividad de manufactura y

distribucioén, la cual se describe a continuacion.
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b) Busquedade comparables externos

Con el fin de seleccionar empresas comparableseglieen funciones y riesgos similares a
aquellas llevadas a cabo por MIRACLESA con susepamtlacionadas, se llevé a cabo en primera
instancia una busqueda de comparables externos erereado domeéstico con la finalidad de
identificar compafiias en igualdad de circunstantiasroecondémicas. Sin embargo, no fue posible
emplear informacioén financiera de empresas pubtoagparables residentes en Guatemala debido a
gue esta informacion se limita a las compafniasqtiean en la Bolsa de Valores Nacional ("BVN")
de las cuales ninguna cumplié con los criterioscdmparabilidad necesarios para realizar este

analisis.

Las Guias de la OCDE en su parrafo 3.35 establgaenen casos donde la informacion
disponible a nivel domeéstico es insuficiente, lasnparables extranjeras no deben rechazarse
autométicamente solo porque no son domeésticas. etermdinacion de la confiabilidad de las
comparables extranjeras debe hacerse caso poy tespendo referencia al grado en que cumplen
con los criterios de comparabilidad. Debido a ldeaar se optd por buscar informacion de

comparables extranjeros, siguiendo una serie desgage a continuacion se describen.

v" ldentificacion del Cddigo GICS (Cdédigo de Clasificaiéon Industrial Estandar Global)

Debido a que las funciones realizadas por MIRACLEBA relativas a la manufactura y distribucion
de productos de calzado, se considera buscar céasgastencialmente comparables que se dediquen
a realizar actividades similares a las realizadasMIRACLESA. Para elegir el cédigo GICS que

mejor represente la actividad de estas compaf@ds slegido la siguiente estructura:

Sector Grupo Industrial Industria Sub-industria
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Consumer Consumer Durables| Textiles & Luxury | Apparel, Accesories &
Discretionary Goods Luxury Goods
Caodigo GICS Descripcidn del Cadigo
25203020 Manufactures of footwear

v" Seleccion de fuentes de informacion

Después de haber determinado cuales codigos GIC®s adecuados para la busqueda de
compafias comparables, se concluye que las sigaibases de datos serian utilizadas para obtener
la informacion financiera necesaria para llevaalzocel andlisis de las transacciones sujetas di@estu
Estas bases de datos son: Standard & Poor's Cahfesearch Insight, SEC y Morningstar

Document Research (Bases de datos comercialesrenadion financiera publica).

v' Descripcion de los criterios de busqueda.
La busqueda de compafias potencialmente compagaladdsansaccion sujeta a estudio se basé en:
o Caracteristicas de la transaccion;

o Funciones o actividades, incluyendo los activolizatios y riesgos asumidos en las

transacciones controladas, de cada una de las partducradas en la operacion;

o Términos contractuales;
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o Circunstancias econémicas; y

o Estrategias de negocio, incluyendo aquellas gém estacionadas con la penetracion,

permanencia y ampliacion del mercado.

A través de la busqueda se identificaron 10 conagaffiotencialmente comparables.
Posteriormente, se reviso la descripcion de lasagmes y la informacion financiera disponible de
las compafias potencialmente comparables y senalion aquellas comparfias que no cumplieran

con los siguientes criterios:

v' La empresa debe tener informacion financiera commpler lo menos de los ultimos tres afios;

v' La empresa no debe de poseer intangibles no rissneailiosos o haberlos desarrollado asi como
activos unicos, se eliminaran aquellas compafiigs @azon de gasto publicitario sobre ventas sea

superior al 3%;

v' La empresa no debe realizar actividades distintasranufactura;

v' La empresa forma parte de otra empresa o grupmpeesas que ejerce control sobre ella;

v La empresa no debe realizar actividades indepetediede investigacion y desarrollo de
productos o procesos que representen mas del 3% aldbtal de ventas; y

v' La empresa no debe tener pérdidas de operaciépagdiss por los ultimos tres afios.

Después de una revision de las formas 10-K (repartial requerido por la SEC, provee un
resumen completo de las actividades de las emppéséisas y toda empresa con activos superiores a
los diez millones) y con apego a los criterios anteencionados el conjunto total de compaiiias
comparables quedé compuesto por 5 compaifias indiepg® las cuales se mencionan a

continuacion:
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Logotipo Nombre la Compalfiia

Tiger, Inc.

Horse, Inc.

Frog, Inc.

Wolf, Inc.

Snake, Inc.

Para dar cumplimiento a lo sefialado en el artis8lde la LAT y en las Guias de la OCDE,
se considerd a estas empresas como comparablasaddeqara analizar la transaccion sujeta a
estudio.

c) Ajustes Econémicos

De acuerdo con lo establecido en la Guias de REDZen la LAT, es recomendable el uso
de informacion financiera de varios ejercicios, ebfin de obtener una comprension de los hechos y

circunstancias que rodean la transaccion analizadanterior obedece a que existen compaiiias que,
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por la naturaleza de su operacion, no resultaodel preciso utilizar informacion financiera de ovios
ejercicio, ya que su operacion es conocida comig&ia ciclo de negocios. Razones por las cuales en

este andlisis utilizamos informacién financierarpedio de los afios 2013 a 2015.

Para determinar el rendimiento de las compafiegparables no relacionadas utilizadas en el
andlisis MCA, y a fin de calcular la tendencia cainle una muestra, generalmente determinamos un
rango de valores dentro del cual una compafiadnatinente comparable se encuentre factiblemente
incluida. Comparar las razones financieras de ongpafiia con un rango es preferible a compararlos

con un valor Unico.

En algunos casos es posible llegar a un solo dal@ontraprestaciones, tal como lo explican
las Guias de la OCDE; sin embargo, las Guias @RE también reconocen que en algunos casos,
la aplicacion de un método de andlisis generangorde valores el cual es igualmente confiable. Por

lo que para evaluar las razones financieras utigsala mediana y el rango intercuartil.

Adicionalmente, el articulo 47 del Reglamento @&AT sefiala que de la aplicacion de los
métodos, se podra obtener un rango de preciospderde las contraprestaciones o de margenes de
utilidad cuando existan dos 0 mas operaciones cables.

La LAT vigente para el ejercicio fiscal de 2015, u articulo 58, permite que se efectien
ajustes a los resultados financieros de las corapafimparables, sin embargo, para el desarrollo de
este analisis no se considerd adecuado realizsieajya que la informacion financiera utilizada se
encuentra segmentada por lo que la aplicacion slenismos podria desvirtuar los resultados del

analisis.

d) Resultados

Las siguientes gréficas muestran el rango intetitu@013-2015) del MCA del conjunto de
compafiias comparables no relacionadas a las aatesdjue realiza MIRACLESA.
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Grafica 1

MCA Obtenido por Empresas Comparables
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Grafica 2

Rango de Independencia Efectiva
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El MCA obtenido durante 2015 por MIRACLESA fue 8&.7% mientras que el rango

intercuartil de las compariias comparables va de &390 con una mediana de 57%.
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Lo anterior significa que los precios pactadofadransaccion intercompafiia correspondiente
al ejercicio fiscal 2015, que MIRACLESA llevo abmacon sus partes relacionadas, fueron precios
razonables con respecto a aquéllos que habrigradbl partes no relacionadas en circunstancias de
negocio similares, de tal manera que se puede worglie las operaciones intercompafiia se
encuentran en cumplimiento con los lineamientoRdeAT y las Guias de la OCDE, en materia de

precios de transferencia.

Regalias por Uso de Marca

En esta seccion se analiza la transaccion intgyafifa realizada por MIRACLESA con su parte
relacionada MIRACLEINTER relativa al pago de regslipor uso de marca, lo cual permite
comprobar que durante el ejercicio fiscal de 20a5transaccion mencionada se llevo a cabo
cumpliendo con el principio de independencia efacéstablecido en la LAT, y en las Guias de la
OCDE.

A continuacion se menciona la transaccion intercifgsujeta a estudio:

Informacién proporcionada por la administracioiviiRACLESA.

y . Monto de la
Transaccion Intercompania Ingresos Egresos .
Transaccion

Regalias por uso de marca |[MIRACLEINTER| MIRACLESA 1,000,000

1. Seleccion del Mejor Método
I. Método de Precio Comparable no controlado

Después de analizar en detalle las circunstanciéss términos relacionados a la
transaccion antes mencionada, se ha determinadal @es un método adecuado para analizar
dicha operacién.

El método PC evalla si la cantidad pagada y/o dabea las operaciones intercompafia

corresponde a los valores que hubieran sido pastattre partes no relacionadas bajo
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circunstancias de negocio similares, haciendo eatéa a la cantidad pagada y/o cobrada en
transacciones comparables no controladas. Losrésctpue deben considerarse para establecer

comparabilidad entre transacciones son:

Caracteristicas de la propiedad:

v" Productos similares dentro de la misma industrizeccado;
v Procesos entre licenciatario y licenciante;

v' Rentabilidad potencial de los productos que s@ntiados; y
v' Singularidad de la propiedad.

Circunstancias:

v' Términos del acuerdo de licencia;
Etapa de desarrollo del producto;
Compartir informacion cientifica;
Duracion de la licencia;

Riesgo de producto/ mercado; y

AN NEENEEN

Existencia de transacciones colaterales.

Con base en lo anterior, para llevar a cabo elsandlel pago de regalias por concepto de uso
de marca, se utilizo el PC como método reconocitd AT y las Guias de la OCDE.

2. Seleccidn de la Parte Analizada

En el caso del analisis relativo al pago de ragalor uso de marca no es necesario definir

una parte analizada ya que el método para llegaba dicho analisis es el PC.

3. Analisis Econdémico de la Transaccion
Como se menciono, durante el ejercicio fiscal 20dBRACLESA realizo el pago por
concepto de regalias por uso de marca a su pkteoreada MIRACLEINTER, la siguiente tabla

muestra las condiciones en las que se pact6 dmftemtaje de regalia:
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Licenciatario MIRACLESA
Licenciante MIRACLEINTER
Tipo de Contrato Distribuidor Exclusivo y Uso de Marca
Fecha de Vencimiento 5 afios posteriores a su suscripcion
Base de Regalia Ventas
Porcentaje de Regalia 8%
Tipo de Regalia Fija
Exclusividad Exclusivo
Descripcion Manufactura, publicidad, promocion, venta y
distribucion de los productos
a) Busqueda de comparables Internos

Debido a que ni MIRACLESA ni MIRACLEINTER celebraperaciones de cobro/pago
de regalias por uso de marca con terceros indeperd| no fue factible la seleccién de

comparables internos para llevar a cabo el anéléeissta transaccion.
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b) Busqueda de comparables Externos

Con el fin de seleccionar comparables para relasgweracion intercompafia de pago de
regalias por uso de marca realizada por MIRACLE®Asiguid los pasos que a continuacion se

describen:

* Seleccion de fuentes de informacion.

Para realizar la basqueda de contratos que puadssracomparables al celebrado entre
MIRACLESA y MIRACLEINTER, se recurrio a la base datos Royaltystat, la cual posee mas
de 10,000 contratos de licencia y mas de 6,00@micsos los cuales se encuentran publicamente

disponibles y que fueron tomados de los archivda &=C fttp://www.sec.ciov/edqgar.shtl

»  Descripcion de los criterios de busquedab@06 contratos que incluyeran los siguientes

criterios de busqueda:

Industria Productos de consumo, productos textiles,
construccion, productos electrénicos,
productos quimicos, etc.
Base de Regalia Ventas
Tipo de Contrato Uso de Marca
Exclusividad Exclusivo
Partes Relacionadas Excluidas
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A través de la busqueda se identificaron 107 etwgrpotencialmente comparables, los

cuales fueron revisados, rechazando aquellos que:

v’ Existiera informacién confidencial en los mismdsnaando la posibilidad de uso; y

v Estuvieran duplicados.

Derivado de lo anterior, la muestra de contratexd compuesta por 9 contratos

celebrados entre entidades independientes.

c) Resultados

El porcentaje de regalia utilizado por MIRACLEINRpor el licenciamiento de la marca
MIRACLEINTER a su parte relacionada MIRACLESA fuel 8% sobre las ventas netas de
productos cubiertos bajo el contrato comerciatual asciende aQ12,500,000. De tal forma que
el monto de la regalia determinada durante el @eritiscal 2015 fue de Q1,000,000. El
porcentaje utilizado fue comparado con el rangoegeio por los contratos comparables

seleccionados.

A fin de calcular la tendencia central de una rraggeneralmente se determina un
rango de valores dentro del cual una operacionidnatmente comparable se encuentre
factiblemente incluida. Comparar los resultadosirke operacion con un rango es preferible a
compararlos con un valor unico. Por lo que parduavda operacion intercompaiiia se utilizé

la mediana y el rango de independencia efectiva.

Una vez que se determind las regalias pagadagigixCLESA, se comparo contra el

porcentaje establecido en operaciones comparablessultado es el siguiente:
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Tabla 1

Rango de Independencia Efectiva

Resultados Obtenidos

Valor Maximo 12%

Cuatrtil Superior 8.3%

Mediana 5.5%

Cuartil Inferior 5%

Valor Minimo 3.8%
I

MIRACLESA- 8%

MIRACLEINTER

Como se puede observar en la tabla anteriorséada regalia pagada por MIRACLESA
a su parte relacionada MIRACLEINTER se encuentnatrdedel rango de tasas de regalias
pactadas por terceros independientes en circuniasasimilares de negocio, lo anterior significa
que los pagos realizados por MIRACLESA durantejeicecio fiscal 2015 por concepto de
regalias por uso de marca cumplen con el princdigimdependencia efectiva y con lo establecido
en la LAT y en las guias de la OCDE.

Conclusiones

Después de la elaboracién del analisis del estigliprecios de transferencia, se llega a

las siguientes conclusiones:
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MIRACLESA es una empresa guatemalteca dedicadareahufactura y distribucién de
diversos tipos de calzado. Como parte de sus daties de negocio, durante el ejercicio fiscal
de 2015, MIRACLESA llevo a cabo las siguientes deantiones intercompafia con sus partes

relacionadas extranjeras:

Tabla 1

Transacciones intercompaifiia llevadas a cabo por MIRCLESA

Transaccion Parte Pais de Monto (Quetzales)
Intercompaniia Relacionada | Residencia Ingresos Egresos

Venta de producto terminado] MIRACLETICA Costa Rica Q2,000,000.00 n/a

Venta de producto terminado] MIRACLESITA Honduras 04,500,000.00 n/a

Venta de producto terminado] MIRACLEPANA Panama Q500,000.00 n/a
TOTAL DE INGRESOS Q7,000,000.00

Regalias por uso de marca | MIRACLEINTER Espafa n/a Q1,000,000.00

TOTAL DE EGRESOS Q1,000,000.00

Informacion proporcionada por la Administraciom, &/ no aplica.

Los precios pactados en las transacciones intgradia correspondientes al ejercicio
fiscal 2015, que MIRACLESA llevé a cabo con sustgmmelacionadas extranjeras, fueron
pactados a valor de mercado. Los resultados denflssis desarrollados se pueden apreciar en

la siguiente tabla:
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Tabla 2

Resultado del andlisis de precios de transferencia

Método e Rango Intercuartil
Transaccion Parte _ Resultado
sui Andlis Analizad Indicador Obtenid
ujeta a Analisis nalizada N tenido - -
de Utilidad Cuartil Mediana Cuartil
Inferior Superior
Venta de producto |\ oaciEsal  Mca 57% | 55% | 57% | 70.7%
terminado
Regalias por uso
gallas p % /Ventas | PC 80% | 5.0% | 55% | 8.3%
de marca

Los resultados econdmicos mostrados en la tabla @nior permiten concluir que los precios
pactados en las transacciones intercompafiia corrempdientes al ejercicio fiscal 2015, que
MIRACLESA llevé a cabo con sus partes relacionadasxtranjeras, cumplieron con el

principio de independencia efectiva, tal y como sencuentra estipulado en la LAT.
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Finalmente, en la elaboracion de Estudios de &sat@ Transferencia, se deben incluir
anexos que sustenten el estudio, a continuacidetaian como ejemplo algunos anexos que

se deben incluir dependiendo la actividad econdmitecunstancias particulares:

ANEXOS AL DOCUMENTO

ANEXO A | Informacion financiera de la parte analizada.

ANEXO B | Informacion financiera de las compafiias compasable

ANEXO C | Descripcion de negocio de las compafias comparables

ANEXO D | Tabla de aceptacion o rechazo de las compafiasacabies.

ANEXO E | Resumen de los contratos comparables

ANEXO F | Copia del acta constitutiva y registro de acci@asis

ANEXO G | Copia de los contratos intercompainiia.



Conclusiones

1. La normativa de Precios de Transferencia regulateeleLibro | de la Ley de
Actualizacion Tributaria, Impuesto Sobre la Rer®creto nimero 10-2012, del
Congreso de la Republica de Guatemala, persigumeirdig, la manipulacién de los
precios de los bienes tangibles, intangibles yisiess que trasladen las empresas
vinculadas econdmicamente, logrando con ello egltariaslado de las ganancias que se
obtienen de un pais con tributacion alta a unaidetacion baja o nula, denominados
paraisos fiscales, lo anterior a efecto de dismlawiompetencia desleal y el monopolio
y que se cancele el Impuesto Sobre la Renta qderecho corresponde, al aplicar el
principio de plena competencia en las operacioneseglicen las empresas intragrupo.

2. Con la entrada en vigencia de las normas especifesaloracion entre partes
relacionadas, reguladas en el Decreto niumero 1R-@8l1Congreso de la Republica de
Guatemala, la Superintendencia de Administracidbutaria, asume un nuevo desafio
en la aplicacién de la normativa, al momento ddizaarevisiones a empresas que

realizar operaciones relacionadas.

3. Se considera imperiosa la necesidad de que losnBmgas Internacionales (OCDE,
FMI, BID, ect.), sigan implementando e innovandee@imientos para regular las
operaciones relacionadas entre empresas intragrapfmrme cambian las operaciones

y estrategias de este grupo de empresas.

4. A nivel nacional en el Sector Justicia, es indisabte la creacion de tribunales
especializados en materia tributaria, a fin de rgarar un procedimiento objetivo,

independiente y profesional para ambas partes.
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5. Se recomienda la utilizacién, aplicacion e impletaeidn de los Acuerdos Anticipados
de Precios de Transferencia, lo anterior debidoe e fisco esta iniciando un largo
recorrido, en la aplicacion de la normativa de gede Transferencia; sin embargo, se
debe tomar en cuenta que este proceso es unafasadliacion, en la cual debe existir
flexibilidad por parte del fisco, para considerar propuesta que presenten los
contribuyentes, logrando con ello reducir los ptade revision y obtencion en caso

proceda de recaudo a corto plazo.
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Recomendaciones

1. La Administracion Tributaria a fin de mermar la npadacion de operaciones
relacionadas (precios de transferencia) en las esaprintragrupo, debe efectuar la
mayor cantidad de procesos de fiscalizacion angwesas que tienen vinculacién en
sus operaciones, para el efecto deben contar corantientas tecnoldgicas e
informaticas de punta y seguir suscribiendo aciecdo paises que tienen experiencia

en la aplicacion de este tipo de normativas.

2. Se recomienda a la Administracion Tributaria, taneacercamiento con las empresas
gue realizan operaciones relacionadas a fin delapueontribuyentes o responsables
gestionen Acuerdos de Precios Anticipados, en bulscavitar riesgos y costos
innecesarios lo cual es el punto de partida palaaaga normativa legal vigente

relacionada con precios de transferencia.

3. El Sector Justicia al crear tribunales especidizeen materia tributaria, estos deben
debe tener un acercamiento con la Administraciabutaria, a fin de conocer los
procedimientos de fiscalizacion de Precios de Teme@scia, y los elementos de hecho y

de derecho.

4. Con la aplicacion de la normativa de normas esfescide valoracion entre partes
relacionadas, reguladas en el Decreto No. 10-2@1Zdngreso de la Republica de
Guatemala, por parte de la Superintendencia de idtracion Tributaria, se espera un
incremento en la recaudacion tributaria, por imid@s procesos de revision a los

contribuyentes o responsables sujetos a la noraativ



15C

5. Capacitar y especializar continuamente al persateal la Superintendencia de
Administracion Tributaria, que realizar4 verificaices a empresas que efectian

operaciones vinculadas de acuerdo a los presupugseoenmarca la normativa legal

vigente.
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